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INTRODUCCION

Durante mucho tiempo, el caracter del comercio internacional se encaminé hacia las
contribuciones que hizo Ricardo, mediante soncepto de ventaja comparativa; llegando
hasta el modelo Heckscher -Ohlin de dotacion de recursos, que se considera un buen
avance para la teoria original. Posteriormente se originaron nuevas teorias que
reorientaron su objeto de estudio incluyendo elaboraciones teoricas fundamentadas en los
fallos e imperfecciones del mercado, constituyéndose como una alternativa frente a la

teoria neoclasica.

Esta nueva forma de explicar el intercambio de bienes que implican la utilizacion de
tecnologia de punta incorpora los conceptos de rendimientos crecientes de escala, las
barreras a la industria y la diferenciacion de productos. Ademas, introduce un nuevo
componente: la importancia de la historia, es decir, el importantisimo papel que juega la
localizacidn inicial de las industrias, que muchas veces se debe a accidentes histéricos en

vez de responder a pautas predecibles.’

Partiendo de las premisas anteriores, se puede caracterizar el comercio en dos ramas: el
comercio interindustrial, que consiste en que los bienes que un pais importa difieren a los
que exporta, es decir, acude a las teorias tradicionales de la ventaja comparativa y el
modelo H-O de dotacion de factores; por otra parte se encuentra el comercio
intraindustrial, en este los intercambios que se realizan pertenecen a bienes de una
misma categoria o industria, sujetando su sustento desde los conceptos de la nueva

teoria del comercio internacional.

En anteriores estudios realizados sobre es 1a se exponen las relaciones pais-pais o
blogue-pais pero no se han hecho aproximaciones acerca de la delimitacion pais-region.

Con respecto a esto, se busca estudiar la evoluciéon y la caracterizacion del comercio

1 steimberg, F. (2004) La nueva teoria del comercio internacional y la politica comercial estratégica, texto completo en
www.eumed.net/cursecon/libreria/
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entre Santander y Venezuela. Segun la Camara de Comercio de Bucaramanga,
Venezuela histéricamente ha sido un socio potencial del departamento de Santander y
hoy mantiene fuertes montos entre exportaciones e importaciones que representan

grandes aportes en materia econémica para la region.

Con este preambulo, el primer capitulo de este estudio da un recorrido por las diferentes
teorias que dan base al comercio internacional para explicar el concepto de comercio
interindustrial, centrdndonos en aquellas que han logrado tener un mayor reconocimiento
e influencia gracias a sus valiosos aportes, iniciando con su precursor Adam Smith,
revisando los postulados de David Ricardo, y concluyendo con el modelo neoclasico
Heckscher- Ohlin.

En el segundo capitulo se busca complementar el marco referencial introduciendo los
nuevos conceptos propuestos por la reciente teoria de comercio internacional, tales como
los rendimientos crecientes a escala, la diferenciacion de productos, competencia
imperfecta, monopolio, la localizacién industrial, entre otros. Estos permiten acercarse a
una realidad marcada por los nuevos rumbos que ha tomado el comercio mundial, la

liberacion comercial, la apertura de fronteras y la mundializacién de la economia.

Finalmente, en el tercer capitulo se busca demostrar la existencia del comercio
intraindustrial, partiendo de el andlisis del comercio total entre Santander y Venezuela y
explorando la evolucién de las exportaciones e Importaciones. Seguidamente, se calcula
el indice de Comercio Intraindustrial que servira de base para determinar que parte del
comercio total corresponde al comercio de naturaleza Interindustrial, con esto se logra
obtener la caracterizacién del comercio. Dentro de este mismo apartado, se expone la
tendencia a lo largo del periodo estudiado de cada uno de estos indices, para llegar a

tener una visién parcial de la tipificacion del comercio.
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1. TEORIAS DEL COMERCIO INTERNACIONAL

Durante muchos afios se ha construido una intensa literatura que gira en torno a
la teoria del comercio internacional. Sus mas grandes precursores se han
interesado en dar respuesta a interrogantes como la naturaleza y causa del
comercio, las razones que llevan a uno u otro pais hacer parte de estos
intercambios y sus consecuencias dentro de la nacién entre otros, construyendo

todo un cuerpo tedrico bajo diferentes corrientes y tendencias.

Dada esta perspectiva, durante este capitulo se expondra la evolucion de la teoria
convencional del comercio internacional bajo un orden cronoldgico siguiendo los
planteamientos de pensadores como Adam Smith, David Ricardo y Heckscher-

Ohlin. Estas corrientes revelan el denominado comercio interindustrial.

Este tema permitirh aproximarnos a la nueva teoria del comercio internacional, la

cual ha tratado de complementar los sustentos de la escuela clasica y neoclésica.

1.1 La teoria de la ventaja absoluta

Después de las preocupaciones mercantilistas por mantener un superavit
comercial a través de un namero mayor de exportaciones en relacion a sus
importaciones equivalente a la entrada neta en metales preciosos, surgieron para
el siglo XVII hechos historicos que replantearon los planteamientos
mercantilistas. Entre ellos: la politica mercantii que afios atras impulsé el

capitalismo comercial iba siendo rezagado por las técnicas de produccién

12



industrial. De tal manera, el monopolio comercial del estado quedaba vencido
frente a la superioridad de las ideas liberales e individuales. Fue asi, como la
circulacion de mercancias circunscritas dentro de cada pais que antes resultaban
insuficientes, ahora cobraban un papel relevante dentro de los intercambios

comerciales vy las relaciones internacionales.

Bajo la época de un liberalismo sin limite, Adam Smith publico en 1776, la
naturaleza y causa de la riqueza de las naciones. En ella, Smith aporté todo un
estudio sistémico en materia de economia internacional. Mostro los reales efectos
que trae el comercio a la economia y los beneficios que reportan al bienestar
individual (sin que con ello se olvide del interés general de la nacion), es decir,
para Smith lo que es bueno para los individuos es bueno para la nacion.
Identificandose el sentido de riqueza en el conjunto o colectivo de la sociedad.

Con la creencia en que el mercado esta precedido por una mano invisible (sistema
de precios) que regula la economia y funciona como mecanismo de regulacion sin
necesidad que las autoridades del estado intervenga, Smith transfiri6  su
pensamiento librecambista que pugna por la eliminacion de trabas y restricciones
existentes, hasta el comercio internacional con el fin de maximizar las ventajas de

este tipo de intercambio.

Una de las mayores aportaciones de Smith, dentro del comercio internacional se

dio en el campo de la aplicacion y demostracion de la conveniencia de la teoria de

13



la divisién internacional del trabajo?. Que consistia en la especializacién de cada
individuo en cierto bien o servicio, que luego seria intercambiado por otros para
satisfacer sus necesidades. Sin embargo esto seguia limitado al tamafio del
mercado y para esto buscé la generalizacion e intensificacion de la division
internacional que traeria dos ventajas; mayor volumen al mismo costo en trabajo, y
cada pais con el intercambio podria abastecerse de un numero mayor de

mercancias a precios menores.

Ademas de estas premisas a Smith se le reconoce por establecer la teoria de la
ventaja absoluta por medio de la cual se demuestra la conveniencia de dos paises
de intercambiar productos cuando cada uno de ellos tuviese una ventaja que
viniese por un menor costo laboral en la produccién de una mercancia que puede
dar a cambio de otra que produce con (desventaja) notoria con respecto a su pais.

En este caso, estamos ante una diferencia absoluta de costos.

Pero si un pais produce a menor costo ambas mercancias con una ventaja de
diferente proporcién en cada mercancia se hablaria de costos comparativos o

relativos.

Si ninguna nacion, ni ningun individuo, es completamente capaz de producir todos
los bienes y servicios que requiere para sobrevivir, es necesario que cada pais

destine su mano de obra a producir articulos en donde tiene una ventaja absoluta,

% Smith, Adam. Investigacion sobre la naturaleza y causa de la Riqueza de las Naciones. Fondo de

Cultura Econémica.1776.
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este intercambio provechoso en conjunto serd mayor que antes de adoptar la
division del trabajo. De esta manera, Smith aplico la divisién internacional del
trabajo y defendio el libre comercio, ya que algunos bienes serian obtenidos a
menores costos en el extranjero gracias a las diferentes ventajas naturales. Con el
ahorro proporcionado en el intercambio, por importar bienes a menor precio

generaria el aumento del bienestar nacional y la eficiencia a escala mundial.

Con los postulados de Smith acerca de las ventajas que traeria para las naciones
la especializacion en uno de los bienes en los que tenga una ventaja absoluta
gracias a la division internacional del trabajo, vendrian otras teorias como la
expuesta por David Ricardo que continuaria explicando las causas que motivan

los paises a comerciar.

1.2 La Teoria de la Ventaja Comparativa

El comercio internacional que nace de los beneficios en las relaciones de
intercambio entre dos paises y la posibilidad de conseguir economias de escala, y
que hasta entonces habia sido explicado con la ventaja absoluta dentro de los
intercambios internacionales, tomé un nuevo enfoque. Gracias a los aportes en el
siglo XIX por David Ricardo, la ventaja comparativa se constituyé en la base

explicativa mas elemental que permite avanzar en el comercio internacional.

El modelo Ricardiano de la ventaja comparativa nos dice que los paises
exportaran los bienes que su trabajo produce de forma relativamente mas eficiente

e importard los bienes que su trabajo produce de forma relativamente mas
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ineficiente®. Deduciéndose que un pais exportara la mercancia con menor costo

relativo, en términos de la otra.

Afirmando ademdas que aln si un pais no posee ninguna ventaja absoluta, con
una capacidad productiva muy baja y costos exorbitantes que le impiden
comerciar son sus vecinos, el libre comercio sigue siendo una buena medida. Y la

solucién esté en la comparacion de los precios relativos.

Ricardo basa su explicacion utilizando ciertos principios basicos que simplifican su
modelo: solo existen dos paises y dos productos, parte de la teoria del valor
trabajo; denotado como un factor movil para el pais pero inmovil entre naciones,
se tienen costos unitarios constantes con competencia perfecta sin la existencia
de costos de transporte. En este modelo el trabajo es el unico factor de
produccion y los paises difieren solo en la produccién del trabajo en diferentes

industrias.

Con estos supuestos, y con el fin ilustrar y comprender lo expuesto anteriormente
Ricardo formula la ventaja comparativa con el ejemplo del queso vy el vino entre
nuestro pais y el resto del mundo en donde un pais exporta la mercancia que

produce con un menor costo relativo, en término de la otra y viceversa.

® Krugman, P. y Obstfeld, M.: Capitulo 2 — “Productividad del trabajo y ventaja comparativa: el
modelo ricardiano”, en “Economia Internacional. Teoria y politica”.
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llustraciéon de la Ventaja Comparativa

Requerimientos de Unidades Costo de
de trabajo Oportunidad
Queso Vino alLg/aLv
Nuestro pais alg =1 alv =2 Yo
Resto del alg*=é alv*=3 2

mundo

Origen: Datos adaptados a modo de ilustraciéon

En el caso de la ilustracion, alLq; es la cantidad de trabajo necesaria para la
produccion de una unidad de queso en nuestro pais, aLv; es la cantidad de trabajo
necesario para la produccion de una unidad de vino en nuestro pais. Mientras
aLg*; es la cantidad de trabajo necesaria para la producciéon de una unidad de
queso en el resto del mundo y aLv*; es la cantidad de trabajo necesario para la

produccion de una unidad de vino en el resto del mundo.

Si suponemos que el precio de equilibrio mundial Pg/Pv = 1. Esto le permite a las
dos economias involucradas especializarse en la produccion y exportacion de una
mercancia; nuestro pais en queso Yy el resto del mundo en vino debido a su
menor tasa salarial. Consiguiendo que ambos paises se beneficien de los términos

de intercambio.

Aunque el modelo Ricardiano es una herramienta util para pensar en la forma
como se produce el comercio, este reducido grado de simplificacion tiene ciertos
vacios de la forma como se comporta el mundo real. Una de esas carencias se

centra en que no precis6 la relacion de precios a que se intercambiarian
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internacionalmente las mercancias, denotandolos entre los precios relativos
nacionales. Solo hasta con la obra principios de la economia politica de Jhon
Stuart Mill, se incorpora el andlisis de la demanda y oferta con su teoria de
Demanda reciproca. En la que el precio de intercambio de equilibrio se
estableceria cuando la cantidad de demanda y oferta de una mercancia

coincidan.

Otro punto que no contempl6 el modelo de Ricardo se traslada a la imposibilidad
de su analisis en el papel de las economias de escala que explican los grandes
flujos comerciales entre naciones similares y que estaremos tratando en el
siguiente capitulo. Sin embargo, para complementar los postulados Smithianos y
Ricardianos, recurrimos a una de las teorias que centrd su objeto de estudio en la
dotacion factorial en cada pais para comerciar. Este modelo tuvo gran influencia
es su momento debido a que era el que mejor explicaba, la realidad del comercio

de la época.

1.3 La teoria Neoclasica del comercio Internacional: en un marco de

competencia perfecta.

Una de las teorias influyentes y que sirve de complemento a los vastos estudios
de comercio internacional por la teoria clasica, expone un modelo en el que la
ventaja comparativa esta interactuando entre la abundancia relativa de los factores
de produccion y la intensidad con la que son utilizados. Este analisis se compone
bajo fuertes supuestos de competencia perfecta en un mercado de bienes y
factores.

18



1.3.1 El Modelo Heckscher- Ohlin

En la primera mitad del afio 1970 se empieza a cuestionar el alcance de los
modelos tradicionales que se centraron en la productividad del trabajo como el
factor primordial a la hora de comerciar. Aunque este era de gran relevancia
parecia que no era el Unico que explicaba la fuente del comercio. Ya que existen

otros factores que deben ser considerados: la tierra, el capital y el trabajo.

Esta idea fue presentada en el modelo Heckscher-Ohlin (H-O) en el que la
diferencia en las dotaciones de recursos es la Unica causa en que se basan las

relaciones entre los paises.”*

Ohlin premio nobel en 1977 expone la teoria de la ventaja comparativa como la
interaccion entre las proporciones disponibles para diferentes paises y su
utilizacion en la fabricacion de los bienes, también llamada “teoria de las

proporciones factoriales”.

El modelo H-O considera el comercio entre dos paises (A B) con dos bienes que
requieren de dos factores (L W) con una oferta limitada. La produccién del bien (x)
con una ratio intensiva en trabajo (L) y el bien (Y) intensivo en tierra, dependera
de las disponibilidades de factores de cada uno. Lo que establece la frontera de
posibilidad de produccion en la economia. Ahora bien, cualquier incremento de la

oferta en uno de los recursos tendra como efecto una combinacion desigual o

* Krugman, P. y Obstfeld, M.: Capitulo 4 — “Dotacién de recursos y comercio: el modelo Heckscher
— Ohlin”, en “Economia Internacional. Teoria y politica”
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sesgada sobre la posible producciébn. Es asi, como una economia sera
relativamente mas efectiva en la produccion de bienes que son intensivos en los
factores en los que el pais esta relativamente mejor dotado. De esta manera, el

pais permite la flexibilidad en la sustitucion tierra-trabajo.

Después de mencionar algunas de las teorias que han alimentado los supuestos
tradicionales y que con sus aportes dieron origen al denominado comercio

Interindustrial, el cual sera tratado desde el marco conceptual anteriormente visto.

1.4 Comercio Interindustrial.

Hasta esta primera parte, se ha intentado precisar el comercio interindustrial
desde algunas de las teorias que mas se adecuan a su estudio. Este plantea que
por medio del comercio internacional cada pais intercambia los bienes de
produccion doméstica por otros fabricados en el exterior, de forma que la
especializacion productiva, y las consiguientes ganancias en términos de
eficiencia y mejor asignacion de los recursos productivos, se logra sin menoscabar
la provision doméstica de los diferentes tipos de bienes. De esta manera, aparece
un comercio de tipo interindustrial, es decir, los bienes que un determinado pais
importa y exporta pertenecen a industrias diferentes. Este patron fue ampliamente
desarrollado por Ricardo (1996), en el modelo de las ventajas comparativas
definidas como; la produccion de un tipo especifico de bien que deriva en la
ampliacion de la frontera de posibilidad de consumo, para una determinada
frontera de posibilidad de produccion. Para que puedan ser compartidas las

ventajas, basta que los paises se especialicen en los bienes con los cuales tienen
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ventajas comparativas y por tanto menor costo de oportunidad de produccion,
cambiando esos bienes con la produccién de otro pais.’

Con las transformaciones ocurridas a partir de la segunda guerra mundial al
presentarse incrementos en los flujos comerciales internacionales especialmente
en paises desarrollados con similares dotaciones factoriales, evidenciandose
intercambios de productos desde y hacia un mismo sector sobre todo en el
manufacturero, implicaba que las teorias convencionales tenian un limitante para

dar explicaciéon a la nueva realidad.

Debido a las circunstancias, surgieron otras teorias que buscan incorporar y
relajar los modelos expuestos de competencia perfecta que dan luz a otra
tipificacion del comercio: el comercio intraindustrial. A continuacion se presentan
algunas de ellas, que dan sustento a una nueva realidad donde imperan los
rendimientos crecientes a escala, la diferenciacion de productos, y la importancia

de la localizacion industrial.

®Por Pedro Raffy y Frenando Montero. Una Investigacion de la Evolucién del Comercio
Intraindustrial en la relacién Brasil-Mercosur en el periodo 1996-2006: ¢Qué revelan los datos?
Congreso de Economia Mundial, Madrid 2007.
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2. LA NUEVA TEORIA DEL COMERCIO INTERNACIONAL

Hasta ahora gran parte de las teorias tradicionales de comercio internacional se
referian a lo que deberia suceder y no a lo que sucedia realmente. Se centraron
en considerar la diferencia entre las naciones y una perfecta transparencia de
costos para explicar la especializacion de un pais, para producir y exportar hacia
los demas. Sin duda aun se sigue siendo fiel a sus postulados y el espiritu de
teorias como la ventaja comparativa o la diferencia de factores siguen siendo
Gtiles, ya que gran parte de ellos, son la base de lo que hoy son las nuevas teorias

del comercio y son el preambulo de la aplicacion del comercio intraindustrial.

Pero la justificacion de la nueva teoria reside en que la aplicacion de estos
modelos se hace muy dificil en el momento de explicar el comercio creciente de la
industria, compuesta por innumerables paises, bienes y factores de produccion.
Dejando presente la incapacidad empirica de modelos tradicionales. Esta
incapacidad se hace mayor si se observa que las premisas no alcanzan a abarcar
el ambiente de competencia imperfecta reinante con diferencia en los niveles de
tecnologia, de economias de escala y movilidad en los factores de produccion,
detectandose un tipo de comercio bajo nuevas caracteristicas.

Por ello, la nueva teoria busca corregir las debilidades del antiguo modelo
utilizando novedosas herramientas al incorporar elementos como los rendimientos
crecientes, la diferenciacion de productos y la localizacion industrial al andlisis de
comercio de equilibrio general en un marco de competencia imperfecta,

demostrando asi, que no solo existe el comercio interindustrial sino que uniendo
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SUS nuevos conceptos recrea otra tipificacion de comercio: el comercio

intraindustrial.

2.1 Rendimientos Crecientes de Escala.

La expresién rendimiento creciente a escala fue tratada por Alfred Marshall® en
1890 y se refiere a la relaciéon insumo-producto, es decir, que incrementos en los
niveles de produccion por encima de los factores 0 menor en término de insumos,
muestra rendimientos de escala crecientes. Dicho de otro modo, si una empresa
duplica o triplica sus insumos, su produccién se acrecentara mas del doble o el
triple. Esto también significa que cuando el precio de los insumos no cambia con
la produccion, disminuira el costo medio de esta, haciendo que el costo por

unidad de produccion sea menor.

Con resultados contrarios estariamos hablando de Rendimientos decrecientes a
escala; cuando los incrementos en la producciéon conllevan a costos medios mas

altos por unidad.

A diferencia de la teoria tradicional de rendimientos constantes a escala en donde
la especializacion internacional esta determinada por diferencias en las técnicas
de produccion o por las diferencias en las dotaciones de recursos, la nueva teoria

centra su estudio en los rendimientos a escala teniendo en cuenta el tamano de la

® Marshall, Alfred. Principios De Economia Politica. Editorial Aguilar. Pag.263. 42 edicién. 1963.
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empresa, para hablar de las economias externas e internas a escala conocidas

también como externalidades positivas.

a) Economias de escala externa. Son aquellas economias de escala que
resultan de una industria en particular o de la industria en general. Este tipo de
economia externa obedece a la expansién de un niamero de firmas al interior de
un sector resultado de la eficiencia de las empresas a medida que la escala de
operaciones aumenta. Lo que conlleva a una mayor especializacién o division del

trabajo.

b) Economias de escala interna. Marshall estaba convencido que
numerosas empresas podrian beneficiarse de las economias internas de escala.
En ese contexto, la empresa estd motivada a crecer con una oferta cada vez
mayor a precios mas bajos y aumentando al mismo tiempo su participacién en el
mercado’. En ese sentido, la economia de escala interna depende del tamafio de
la planta y resulta de la reduccion en los costos y de la organizacion interna, que
utiliza procesos de valor agregado con una mayor especializacion, lo que refleja
niveles de produccion més eficientes y crecientes en el total del sector. De otra
manera la economia interna se presenta cuando existe una disminucion del

namero de firmas manteniéndose los niveles de produccién constantes.

" C.M. Gémez Goémez. Marshall. Alfred: La oferta y la demanda. Historia del Pensamiento
Econdmico.
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2.2 La Diferenciaciéon De Productos

Se dice que un producto esté diferenciado si sus variedades comparten algunas
caracteristicas comunes, pero cada una de ellas es distinta de las demas
disponibles en el mercado. La diferenciacion de productos puede relacionarse con
la existencia de distintos niveles de calidad en la provision de un cierto bien, con
distancias en un espacio geogréafico o de preferencias de los consumidores, o
simplemente con la presencia de componentes idiosincraticos que cada variedad

posee y que la hacen diferente del resto de las marcas.

Bienes diferenciados: bienes que los consumidores consideran de algin modo
como sustitutos pero que presentan ciertas caracteristicas que los distinguen
respecto de los demas. Es el caso de los bienes ofrecidos en los mercados de

competencia monopolistica

En el mercado de competencia perfecta o0 competitivo muchos productores ofrecen
un bien idéntico, denominado en general, bien homogéneo. Esta suele ser la
estructura predominante en algunos productos agricolas; por ejemplo: el trigo, los

tomates, las lechugas, entran dentro de esta categoria de bienes homogéneos.

La nueva corriente de analisis del comercio internacional al trabajar en un marco
de competencia imperfecta destaca la importancia del concepto de diferenciacion
del producto que fue explorada de manera superficial en la teoria tradicional y se

enfoca en el estudio de bienes diferenciados de manera vertical y horizontal.
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2.2.1 Bienes Diferenciados Verticalmente

El modelo de diferenciacion vertical expuesto inicialmente por Avinash Dixit y
Joseph Stiglitz en 19778, y trabajado luego por Krugman, trata de productos que
difieren en calidad y otras especificaciones de orden subjetiva del consumidor,
este gusto por la variedad de productos estara limitado por la existencia de
productos sustitutos cercanos pero no perfectos. Todos los consumidores estan de
acuerdo en cuales son las caracteristicas preferidas y, en general, en los érdenes
de preferencias y en presencia de perfecta informacion, los individuos conocen
que producto es mejor. Sin embargo, y aunque la mayoria coincide en que mayor
calidad es preferible, no todos se encuentran en condiciones de adquirirlo. El Unico
factor de produccién es el trabajo, asi que el costo total del mismo estara dado por

la cantidad necesaria de este factor.

Desde el gusto por la variedad en este modelo se puede analizar los intercambios
entre la diversidad de un mismo sector entre paises industriales que guardan
semejanzas en los niveles de renta, demanda y tecnologia. El caracter
intraindustrial de este tipo de comercio también puede ser explicado a través de la
ventaja comparativa que tienen algunos paises para la produccion de bienes de
alta o baja calidad dependiendo de las intensidades relativas de trabajo o capital
aplicados en la elaboracion del producto, estos modelos que tienen en cuenta las
diferencias en los niveles de renta y dotacion de recursos entre los paises a
comerciar permitirda identificar el segmento del mercado potencialmente

consumidor de estos productos. Ello se encuentra asociado a la “potencial

® Dixit, Avinash y Stiglitz, Joseph (1977). Monopolistic Competition and Optimum Product Diversity,
American Economic Review. Vol, 67. No. 3, pp. 297-308
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relacion” entre utilidad marginal del ingreso y la disposicién a pagar o valoracion
subjetiva de los bienes son conocidos como un caso de comercio intraindustrial de
diferenciacion vertical superior al modelo H-O y son reconocidos en los estudios
de Falvey (1981)°. Otros autores se han limitado a recalcar que la estrategia de
diferenciacion vertical debe conseguirse en las empresas mediante la implantacion
de procesos de investigacion con costos altos que persigue la obtencién de una
variedad del producto y una mayor cantidad del mercado permitiendo conseguir un

poder y control frente a las demas empresas competidoras.

2.2.2 Bienes diferenciados horizontalmente

Esta ligado a la diferenciacion de bienes por sus atributos secundarios resultado
de esquemas de competencia imperfecta y presencia de economias de escala trae
ganancias en variedad para los consumidores, menores costos de ajuste y efectos

impredecibles en el bienestar.°

En este caso, los bienes ofrecidos al consumir no difieren mucho al proporcionar
las mismas necesidades, solo bajo algunos atributos o diferencias caracteristicas,
es decir guarda calidades homogéneas. Este tipo de comercio puede ser
entendido desde el punto de vista de la localizacion Optima en donde los
consumidores preferirAn comprar un producto que esté disponible cerca de su

lugar de residencia, debiendo afrontar (no necesariamente) un precio mayor al de

° Falvey, Rodney (1981). Commercial Policy and Intra-Industry Trade. Journal of International
Economics, Vol. 11, No. 4, pp. 495-511

1% Ana Isabel Moreno y Héctor Mauricio Posada. Evolucién del Comercio Intraindustrial entre las
regiones colombianas y la Comunidad Andina 1990-2004: Un analisis comparativo.
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los productos sustitutos. Uno de los pioneros en el analisis de mercados con éste
tipo de diferenciacion fue Hotelling [1929] *'quien modelo las estrategias de
eleccion de productos de la firmas. Aqui la solucion al problema de reparticion del
mercado es expuesta cuando las firmas se encuentran en el centro del comercio, y
los costos de transporte se vuelven cuadréticos, tendencia que hace que los
vendedores tiendan a alejarse el uno del otro, permitiendo que las empresas
produzcan una gama de productos que puedan ofrecer en el lugar que estan

situadas.

Para Lancaster en su modelo de variedad favorita los consumidores tienen una
variedad de preferencias contenidas en diversas caracteristicas adquiridas para
cada tipo de bien, lo cual hace que se demanden es una combinacién de atributos
que se acerquen al bien ideal escogido entre los demas. Aunque hay una gran
gama no todos los bienes son sustitutos, solo lo seran aquellos que se acerquen al
producto ideal. Este comportamiento es expresado en la funcion de compensacion

gue indica la relacién inversa de precio y la disponibilidad del bien preferido.

2.3 La Geografia econémica y el comercio

Con la llegada de una nueva oleada de teorias revolucionarias, se coloca de
manifiesto la importancia cada vez mayor de los rendimientos crecientes de escala
y la incorporacion de costes de transporte que fueron marginados por simplicidad
dentro de los aspectos del comercio, por los supuestos clasicos de la economia
internacional. Con ello, se abre paso en la década de 1970 al estudio de la teoria

de la organizacion industrial con un enfoque esencialmente basado en la

! Troncoso Valverde, Cristian. Notas Técnicas de Microeconomia. No 01. Mayo 2004.
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competencia imperfecta y los rendimientos crecientes, que eran evidentes seguin
el grado de concentracion de los paises. Pasando a un modelo que atendia la
existencia de ventajas entre naciones gracias a un cierto grado o tipo de

especializacion.

Se trata del florecimiento que ha adquirido la geografia economia como forma
para interpretar la economia en la que vivimos y su proximidad a temas como el
de la localizacion al interior de los paises. Estas contribuciones tedricas, fueron
hechas por P. Krugman y Venables'? en donde su Unica diferencia frente a la
nueva teoria del comercio era la incorporacion de los costos del comercio y de la

dinamica de ajuste ad hoc.

La incorporacion de costos significa en el mundo de la nueva geografia la
segmentacion de los mercados, aunque no de manera absoluta. Para los
consumidores de bienes diferenciados, esto traeria la reduccion del indice de
precios en grandes mercados. De acuerdo con esta tendencia, en la medida que
contamos con un factor movil de trabajo, el efecto del indice de precios llevara a

que dicho factor quiera ir concentrdndose en grandes centros.

2.3.1 La Localizacion Industrial.

La Geografia EconOmica abarca todo aquel tipo de descripciones o analisis que

relacionan y vinculan hechos y procesos de produccidbn econdémicos con su

2 M. Fujita, P. Krugman, AJ Venables. Economia Espacial.1999
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dimensién espacial-territorial, es decir, esta vinculado a la preocupacion de los
paises por las mejoras de la asignacion los recursos a entender las causas que
originan a que la actividad industrial se concentre en regiones dentro de un pais

determinado

En el andlisis de las economias de aglomeracién, desde la perspectiva de la
geografia econdmica, existen incentivos y desincentivos para que la industria
decida o no concentrarse en una region determinada. Cuando existen incentivos
para que la industria se aglomere, se dice que existen fuerzas centripetas. Si por
el contrario, existen factores que influyen para que la industria se disperse de una

region a otra, las fuerzas son llamadas centrifugas.

Segun Krugman (1998) las fuerzas centripetas son las tres fuentes clasicas
marshallianas de las economias externas. La primera razon, nos dice que las
empresas se concentran en cierto lugar gracias a las ganancias propias que
genera el mercado de trabajo, o la disponibilidad de mano de obra; la segunda, se
deriva de la disponibilidad de factores y servicios de un mismo sector con la
agrupacion de proveedores Y la ultima razén sugerida por Marshall se relaciona
con el traslado de procesos tecnoldgicos que se dan por la cercania que existe

entre las industrias.

Las fuerzas centrifugas se encuentran representadas de igual forma por tres
factores. Los factores inmoviles -ciertamente las regiones y los recursos naturales,
y, en un contexto internacional, las personas también- actian contra la
concentracion de la produccién, del lado de la oferta (cierta produccion debe
dirigirse a donde los trabajadores estén) y del lado de la demanda (los factores
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dispersivos crean un mercado disperso, y cierta produccion tiene un incentivo a
localizarse cerca de los consumidores). La concentracion de las actividades
econdmicas surge basicamente de la conjuncion entre rendimientos crecientes de
escala, costos de transporte, estructura de los mercados y movilidad de los

factores.

La «nueva economia geografica» pone de manifiesto que ante las economias de
aglomeracion asociadas a la concentracion espacial de la actividad econdmica,
existe un riesgo de que la produccién se concentre en las regiones con una base
industrial mas desarrollada y mercados mas amplios, lo cual retrasaria los

procesos de convergencia.®

2.4 El papel de la frontera Politica

La teoria del comercio parte de la premisa de que las fronteras son parte
importante sobre todo para el movimiento de factores. Pero hasta una fecha
reciente se ha puesto atencion en la literatura analitica a la magnitud del papel
por las fronteras en la barrera al comercio. En un mundo donde la palabra
globalizaciéon se hace mas frecuente, es importante pensar en cuan integrados
han llegado a estar paises soberanos cercanos o el grado de integracion o
segmentacion internacional de los mercados en los que repercuten cuestiones de

la vida politica.

3 véase. Autor Paul R. Krugman, Alfonso Méndez. Geografia y Comercio.1998.
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En este sentido, las fronteras traen ciertos efectos negativos sobre el comercio al
imponerse tarifas aduaneras o normas que restringen tanto a importaciones como
exportaciones de manera temporal o definitiva. Estas barreras arancelarias de uso
politico en el marco de la competencia global utilizadas para proteger un territorio
nacional o economia interna no solo se limitan a simples requisitos sino que
guardan una serie de consecuencia al aumentar el costo de transporte o

transferencia de un producto e impedir la concentracion de la industria.

Para poder determinar la importancia de la frontera sobre el volumen de comercio
citamos algunos modelos que han dado a conocer un escenario en el que no
existe una frontera, comparando esta cifra con los indices de comercio computable
aplicado a embarques desde provincias Canadienses a otras provincias dentro de
Canadéa, asi como también a traves de la frontera con Estados Unidos. Los
resultados son sorprendentes, reconociéndose primero que los niveles
arancelarios entre estos dos paises antes de la celebracion del tratado eran en la
mayor parte del caso muy bajos, las provincias Canadienses comerciaban veinte
veces mas intensamente que con Estados Unidos. Este comercio interprovincial
permite una evidencia de la importancia que tiene las fronteras nacionales para

determinar el volumen de comercio.

En este sentido trabajan muchos paises en la busqueda de nuevos esquemas de
integracion que permitan la conquista de nuevos mercados y la eliminacion de
barreras que les proporcione nuevas formas para enfrentar la competencia en el

ambito del comercio mundial.
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Los incrementos generalizados de los flujos de comercio tras las desgravaciones
arancelarias y la integracion econdmica coloca en el nuevo escenario la evidencia
del comercio intraindustrial, un tipo de comercio que ha venido gestandose desde
mediados del siglo pasado, y que junto con el comercio interindustrial caracterizan

el antes y ahora del comercio internacional.

2.5 Comercio Intraindustrial

El Cll (Comercio Intraindustrial) se define en la literatura como las exportaciones e
importaciones simultaneas de bienes que pertenecen a una misma categoria
industrial. En gran medida la produccion y los flujos de bienes que estan
compuestos en parte por productos manufacturados, obedecen al papel que
juegan las economias de escala y, a que la relacion de intercambio se da en
mercados imperfectos. Los paises que utilizan este patrén de intercambio poseen
similares dotaciones factoriales y niveles de desarrollo econémico que permite el
aprovechamiento de las economias de escala para la generacion de ganancias y
una mayor pluralidad de bienes entre los que hay una diferenciacion de marcas,
disefios y calidad. Especificamente, los paises se especializaran en un numero
menor de bienes pero abasteceran el mercado de una multiple variedad de los

mismos en beneficio de los consumidores.

Sus determinantes e implicaciones sobre los costos de ajuste, la distribucién del
ingreso y el bienestar dependen en gran medida de su naturaleza. De una parte, el

Comercio Intraindustrial Horizontal (CIIH), ligado a la diferenciacion de bienes por
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sus atributos secundarios resultado de esquemas de competencia imperfecta y
presencia de economias de escala trae ganancias en variedad para los
consumidores, menores costos de ajuste y efectos impredecibles en el bienestar.
De otra parte, el Comercio Intraindustrial Vertical (CIIV), donde los bienes se
diferencian por calidad, se desprende de las dotaciones relativas de factores y las
ganancias del comercio y los efectos redistributivos se explican de forma idéntica

a los modelos tradicionales de comercio internacional.

Actualmente una serie de autores como Falvey y Kierzkowski (1987) y Flam y
Helpman (1987) (modelos Neo-Hecksher-Ohlin) y la propuesta metodologica de
Abd-El-Rahman (1986), han indagado algunas de las contribuciones hechas por
Grubel y Lloyd, como diferenciacién del comercio intraindustrial vertical y el
horizontal. La principal divergencia entre éstos reside en la localizacién de los
actores de la cadena de manufactura-distribucion-consumo. En materia de
comercio horizontal sucede cuando dos cadenas produccion-consumo que
trabajan de manera autbnoma dan lugar al intercambio comercial entre paises de
bienes de una misma industria y lo mismo acontece en el proceso de manufactura,
mientras que en el caso del vertical se describe como la reexportacion y
representa que los actores de una sola cadena produccién-distribucién-consumo
gue se encuentran localizados en distintos paises, generan transacciones de

bienes de la misma industria entre diferentes naciones.

En este sentido, el comercio intraindustrial horizontal sélo se justifica en un marco
de competencia monopolistica, el vertical encuentra su justificacion en distintas

estructuras de mercado.
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Asi, en consecuencia, los efectos econdémicos del comercio inter e intra
industriales serian muy diferentes. En el caso del comercio inter industrial,
tendriamos una relocalizacion de los factores (y recursos) en busqueda de la
mayor eficiencia, saliendo perjudicados aquellos sectores que se ven mas
afectados por las importaciones. En el caso del comercio intraindustrial, esta
relocalizacién seria dentro de las industrias y no entre industrias, con lo cual los
efectos redistributivos serian mucho menores segun la Teoria de Samuelson,
disolviéendose en un mundo donde las economias de escala son fundamentales. Al
mismo tiempo, y como consecuencia, el comercio Inter industrial seria causa y
efecto de la division del trabajo clasica y tradicional, mientras que el comercio intra
industrial caracterizaria la division del trabajo actual, por ejemplo, en el interior de

la Europa occidental.

En teoria, el comercio intra-industrial puede acrecentar las ganancias del comercio
gracias a una mejor utilizaciéon de las economias de escala, mas que sobre el
aprovechamiento de las ventajas comparativas derivadas de la produccion. Por
otra parte “el comercio intra-industrial reduce las demandas de proteccién porque
cada industria tendra exportaciones e importaciones, reduciendo las posibilidades
de un acuerdo unanime por demandas de proteccion” (Marvel y Ray, 1987). En
conclusién, el comercio intraindustrial es mas benéfico que el comercio inter-
industrial, pues estimula la innovacion y aprovecha mejor las economias de

escala.
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2.5.1 Medicién del Comercio Intraindustrial

1. El indice de Grubel & Lloyd. La forma tradicional de medir el comercio
intraindustrial la desarrollaron Grubel y Lloyd quienes estimaron la medicion de
este indice a partir del comercio interindustrial, este indicador tradicional del
comercio es expuesto como la diferencia entre las exportaciones e importaciones

de una rama de bienes, asi:

Comercio interindustrial = /Xi —Mi / (2)

Por ende el comercio intraindustrial seria dado como el residuo de la diferencia

del comercio interindustrial de la siguiente manera:

Comercio Intraindustrial = (Xi + Mi) -/Xi— Mi/  (2)

Desde aqui se reconoce en la amplia literatura la version del indice de Gy L o
indicador no corregido para un sector Ji, que mide el grado de comercio

intraindustrial para un grupo de bienes e industrias como:

GLi = ((Xi + Mi) = /Xi — Mi/) * 100 (@)
(Xi + Mi)
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Donde Xi y Mi se refiere a las exportaciones e importaciones en el j-ésimo sector.
Este indicador se encuentra entre 0 < GLi < 100; si su valor es cero no existe ClI
en el sector |, es decir, todo el comercio sera de tipo interindustrial, mientras que si

es 100, todo el comercio sera intraindustrial.

Se ha sefalado sin embargo, que la forma como se expresa el G y L puede
incurrir en varios problemas. El primero tiene que ver con la sobreestimacion del
comercio intraindustrial dentro del total de los flujos como resultado de un
problema de sesgo de agregacion, ya que los autores advierten, que no es posible
establecer con claridad hasta que punto se deben desagregar los datos, ya que a
un nivel de alta desagregacion el concepto mismo de CIl puede perder sentido,
por lo que invitan a observar las diferencias entre las medidas obtenidas a partir
de desiguales desagregaciones y tratar de definir la mejor medida.

Y para ello, Greenaway y Milner (1983) consiguieron definir el indice de Grubel y
Lloyd para diferentes niveles de agregacién en una clasificacion especifica, es
decir, teniendo en cuenta el indicador GLi se obtuvo el indicador de GyL pero
ponderado, el cual es un promedio de los indices de cada sector por el total del

volumen del comercio t:

GLit =3 ((Xit + Mit) — /Xit — Mit/) * 100 (b)
3 =1 (Xit + Mit)

El segundo problema, esta asociado con el sesgo geografico y que se presenta a

la hora de llevar el calculo del CII entre un pais y otro bloque de paises. Si se
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acumulan los valores de los flujos de exportaciones e importaciones entre ellos
haciéndose un andlisis de tipo global sin que se realice ese mismo analisis de
forma separada entre cada pais que conforma el grupo puede llevar a resultados
que antes eran de orden intra a interindustrial. Para corregir esos desequilibrios

se el Gy L para casos a nivel agregado toma la siguiente caracterizacion;

GLit = 3 "=y ((Xit + Mit) — /Xit — Mit/) * 100 (c)
(> "=y (Xit + Mit) - /3= Xit- M= Mit/)

2. Naturaleza del Cll y descomposicion del indice G&L. Como una
mejor forma para entender las causas del Cll y averiguar que proporcion del
caracter del comercio se debe a un intercambio de calidad se hace una distincion
entre el comercio Vertical y Horizontal, basandonos en anteriores analisis que
toman el indice de Grubel y Lloyd, en consideracion con los indices de precios
unitarios para los productos exportados e importados, en concreto, se dice que el
comercio es de naturaleza vertical si en teoria los valores unitarios de la
exportacion difieren en un 0.15 de los importados. Esta clasificacion surge de
aplicar la metodologia de los indices de valor unitario, la cual asocia las
diferencias de calidad a las diferencias de precios. Es decir, estaremos en

presencia de un patron de comercio vertical si cumple;

IVUEXP < 1-a (0,85) 6 IVUEXP > 1+a (1,15)
IVUIMP IVUIMP

IVUEXP: el indice de valor unitario de las exportaciones.

IVUIMP: el indice de valor unitario de las importaciones.
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Para la discriminacion de la naturaleza del Cll se utiliza un o = 0,15

De lo contrario, el comercio intraindustrial sera de naturaleza horizontal (CIIH) si:

0.85<IVUEXP <1.15
IVUIMP

Al conocer los lineamientos del pensamiento tradicional y la nueva teoria del
comercio internacional, se conciben dos patrones que caracterizan el comercio:

uno de tipo interindustrial y otro de tipo intraindustrial.

De acuerdo con lo anteriormente expuesto, se intenta observar la evolucién de
cada uno de estos tipos de comercio. Para ello, se procedera a calcular el indice
del comercio intraindustrial (ICIl) desde los postulados de Grubel & Lloyds
expuesto en el apartado (a), que denota el porcentaje de comercio intraindustrial
dentro del comercio total, por tanto el porcentaje restante obedece al comercio
interindustrial.
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3. EVOLUCION Y CARACTERIZACION DEL COMERCIO EN LA INDUSTRIA
MANUFACTURERA ENTRE SANTANDER Y VENEZUELA 1990-2005

Dentro de la historia Venezuela ha mantenido por afios vinculos comerciales, es
hoy uno de nuestros tres principales socios. Este comercio bilateral ha

representado una oportunidad importante para el desarrollo de la Region.

Segln la Camara de Comercio de Bucaramanga,'* el nivel de concentracion de
las exportaciones departamentales lo ubicdé en el aflo 2005 como el segundo
destino en importancia con una participacion de 47.7% (omitiendo del calculo
departamental el oro y el café). Para este mismo afio las importaciones
registradas fueron de 4435.2 miles de ddlares, ingresando en los diez principales
proveedores de bienes para la region. Con lo anterior, se demuestra la
representatividad que ha adquirido el vecino pais para el departamento de

Santander en materia de comercio internacional.

Por otra parte, al comparar las exportaciones totales del departamento de
Santander para demostrar su representatividad a nivel nacional con otros
departamentos del pais como: Norte de Santander, Bogota D.C. y Narifio, se
encuentra una representatividad promedio entre el 1.7% y el 3% en el periodo
1993-2003. Mientras que otros departamentos como Norte de Santander ha
llegado a estar entre el 17.9%, en 1993 y Bogota el 12.8%, Narifio solo alcanza el

14 Cdmara de Comercio de Bucaramanga. Santander exporta a Venezuela. En linea
(consultado en junio 2007)
http://www .sinframites.com/temas/documentos%20pdf/exporta2007/vennov2007.pdf
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0.028%. Sin embargo, dichas cifras en el 2003, han cerrado su brecha y tienen un
menor peso dentro del total de flujos exportados, siendo del 4% para Bogotd, el
3% para Santander y del 2.3% para Norte de Santander y Narifio que conserva

cifras que rodean el 0.04%.

Al cotejar los tres departamentos mencionados con Santander, Bogota la capital y
centro financiero de Colombia tiene flujos de mercancias exportadas hacia
Venezuela 2,8 veces mas, y Norte de Santander 2,3 veces mayor. En estas cifras
difiere el departamento de Narifio, en este caso Santander exporta en promedio
198 veces mas, es decir, tiene una ventaja debido a su cercania a la zona
fronteriza, lo que reduce sus costos de transporte. Lo anterior se visualiza mejor

en el Gréfico 1.

Gréfico 1. Exportaciones hacia Venezuela de los departamentos de Narifio,
Bogota, Norte de Santander y Santander 1993-2003. Miles de ddélares FOB.

Exportaciones hacia Venezuela
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Fuente. Ministerio de Comercio, Industria y Turismo. Anexos Estadisticos. Estructura del comercio exterior de los
departamentos de Narifio, Bogota D.C., Norte de Santander y Santander. 2004
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En materia de Importaciones Bogota para el periodo de 1993-2003, tuvo una
participacion dentro del total importado desde Venezuela que oscila entre el 13% y
el 47%, siendo este ultimo la cifra mas alta en los 10 afios. Por su parte, Norte de
Santander mantiene cifras muy similares a las presentadas por el departamento
de Santander entre el 1.4% y el 4.7% dentro del total Nacional. Entre tanto, Narifio

sélo abarca 0y el 0,5% dentro de la participacion en las importaciones.

Al confrontar los tres departamentos mencionados con Santander, Bogota el
distrito capital de Colombia tiene flujos de mercancias importadas desde
Venezuela en promedio 10.5 veces mas, y Norte de Santander 1.3 veces mayor.
Por el contrario el departamento de Santander importa en promedio 37558 veces
mas que el departamento del Narifio. Lo anterior se puede observar claramente

en la grafica 2.

Cabe destacar que las importaciones y las exportaciones totales desde y hacia
Venezuela han venido disminuyendo desde la llegada del Presidente Hugo
Chavez al poder del hermano pais, colocando muy parejos los porcentajes entre
las regiones contrastadas. Se esperaria que la zona fronteriza mantuviera sus
lazos comerciales fuertes precisamente por la cercania, pero a lo largo de estos
afos y los problemas de orden politico las relaciones de intercambio se han visto

afectadas fuertemente.
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Grafico 2. Importaciones para con Venezuela 1993-2003 para los
departamentos de Santander, Norte de Santander, Narifio y Bogota D.C.
Miles de dolares CIF.

Importaciones desde Venezuela

1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003

® Narifo(Dolares CIF) ™ Bogotd D.C. mSantander ™ Norte de Santander

Fuente. Ministerio de Comercio, Industria y Turismo. Anexos Estadisticos. Estructura del comercio exterior de los
departamentos de Narifio, Bogota D.C., Norte de Santander y Santander. 2004

3.1 Dinamica del Comercio entre Santander y Venezuela

3.1.1 Exportaciones

Si se analizan minuciosamente los antecedentes historicos desde la liberaciéon
comercial de Venezuela en 1989 y la efectuada en Colombia en 1990, las
exportaciones de ambas regiones han venido aumentando a lo largo de los afios
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manteniéndose su tendencia creciente con mayor fuerza para los ultimos cuatro

afos. Esto se puede observar en el grafico 3.

Grafico 3. Exportaciones Totales para Santander con Venezuela 1990-2005
en millones de pesos constantes
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Fuente: DIRECCION ADMINISTRATIVA NACIONAL DE ESTADISTICA. DANE. Afio base=1998

Si desglosamos el andlisis de las exportaciones podemos ver el incremento sin
precedente desde el nacimiento de la integracion comercial hasta el afio 1992.
Durante este periodo se evidencid un crecimiento de la produccion dentro de
sectores como el de bebidas y alimentos, el comercio y el sector industrial en
general. Por otra parte, el costo de mano de obra para el sector manufacturero sin

trilla de café representaba cambios circunstanciales debido a su tendencia a la
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baja, con esto los costos de produccion disminuian, de igual modo, las tasas de
interés eran bajas, lo que contribuyd a la gran expansion de la inversiéon
fomentando la mentalidad exportadora de los empresarios no solo santandereanos

sino de todo el pais.

Para finales del afio 1992, las exportaciones desde Santander hacia Venezuela
empezaron a presentar disminucién hasta el afio 1996. Durante este periodo se
presentaron las tasas de interés mas altas sobre todo en 1995, esto desestimul6 la
inversion, los agentes econdmicos se encontraban altamente endeudados a pesar
de que la mano de obra mantenia su tendencia baja y los costos de produccion
eran bajos. Por otra parte, el PIB crecio para estos afios a excepcion del sector de
alimentos, bebidas y tabaco, pero a tasas mas lentas.

Ya para 1997 y 1998 hubo una pequefia recuperacion que solo dur6é hasta el
siguiente afio, debido a que en 1998 se desbordd una crisis financiera induciendo
a la devaluacion y ampliando el desequilibrio cambiario, por tanto en 1999 se llegé
a la cifra mas baja del periodo estudiado (9481,42 millones de pesos). Para este

afo la produccién disminuy6 sustancialmente.

Después de la recesion del 99, la politica macroecondémica se enfocd en fomentar
la actividad productiva disminuyendo las tasas de interés y aumentando la
liquidez. Estos intentos de estabilizacion se vieron reflejados en el aumento de las
exportaciones para el aflo 2001(43888,87 millones de pesos), aumentos en la
produccion como resultado de menores costos y una devaluacién del peso que

incentivaria la capacidad exportadora de los empresarios.
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En adelante el acrecentamiento exportador tuvo una fuerte caida en el 2002,
siendo la mas drastica, ya que las exportaciones tuvieron un descenso de 51,75%
con referencia al afio anterior. Para el 2002 el endeudamiento externo crecio y con
esto la tasa de cambio se deprecio, desestimulando las exportaciones nacionales,
a esto se sumaba la crisis que existia en las grandes compaiiias, la fuga de capital
a otros paises para hacer inversiones mas seguras y también la disminucién

acelerada de la producciéon departamental.

Después del afio 2003 se observa un aumento paulatino de las exportaciones, el
comportamiento es absolutamente paraddjico, mientras el peso colombiano se
encarece, las exportaciones aumentan su intensidad. Al parecer la creciente
demanda de productos latinoamericanos, socios que como Venezuela también
revallan y por tanto reduce efecto monetario, el incremento de los precios del
petréleo, el aumento de la productividad (via disminucion de costos laborales),

pueden explicar este fendmeno.

Los sectores con mayor participacion dentro del total de las exportaciones hacia
Venezuela son: La produccion, transformacion y conservacion de carne y sus
derivados (12,62%), Fabricacion de prendas de vestir, excepto prendas de piel
(11,56%), Fabricacién de sustancias quimicas basicas (6,74) y La fabricacion de

partes, piezas y accesorios de lujo para vehiculos (29,7%).
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3.1.2 Importaciones

Las importaciones se consideraran a partir de dos ciclos uno ascendente que
comprende los aflos de 1990-1995 y otro de 1996-2005 donde los flujos caen

excepto en el afio 2000 . Lo anterior se vislumbra claramente en la Gréfica 4.

Si comparamos el comportamiento de exportaciones e importaciones se observa
relaciones en una senda de evolucion en los primeros afios que tuvo una tasa

media anual positiva del 2,049% hasta el 95 y que se vio acompafiada con

descensos progresivas hasta 1999.

Grafico 4. Importaciones Totales para Santander con Venezuela 1990-2005 en

millones de pesos constantes
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Durante el periodo comprendido entre 1990-1995 las importaciones crecieron
vertiginosamente, pasaron de 7.011,4 millones de pesos en 1990 a 69.556,4
millones de pesos en 1995. Esto se debe a que con la apertura econémica y la
liberalizaciéon de mercados se dio origen a una nueva politica comercial donde los
gravamenes arancelarios y las restricciones comerciales disminuyeron, con este
hecho se facilitd el ingreso de capitales y materias primas para fortalecer la
industrializacion que permitiria a la region ser competitiva en mercados

internacionales.

Después de esto la tendencia general es decreciente, el alto endeudamiento
durante la época de recesion y la crisis financiera marcaron la tendencia
decreciente durante el periodo 1996-1999. Por otra parte las compras realizadas a
otros paises como China, Argentina, Bolivia y Japon también afecto
sustancialmente las compras realizadas por el departamento a Venezuela

haciendo que estas disminuyeran.

El periodo 1999-2000 tuvo un creciento debido a los planes de estabilizacion
aplicados después de la recesion del 99, pero la senda decreciente continuo
presentandose hasta el final del periodo estudiado. Al igual que en las
exportaciones, resulta paradéjico el hecho de que la apreciacién del peso crea un
espacio propicio para aumentar las compras al extranjero, sin embargo en el
periodo 2001-2005 la importaciones mantienen su tendencia a la baja. Esto se
debe al hecho de que incursionaron en el departamento nuevos proveedores.

Segun el anexo estadistico de la estructura productiva y de comercio exterior del
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departamento de Santander’®, las compras a los paises mencionados
anteriormente tienen un crecimiento mayor durante los afios 2001 y 2004. Uno de
los ejemplos mas representativo fue las compras realizadas a Bolivia pasaron de 0
a 10.392.452 dolares CIF en el 2003. Al igual Bolivia, los demas paises
mencionados anteriormente presentan crecimiento durante este periodo en la

venta de bienes que le proveen a Santander.

Finalmente, los sectores que tienen una contribucion mayor dentro de las
importaciones que hace el departamento desde Venezuela son: Elaboracion de
aceites y grasas de origen animal y vegetal (19,75%), Elaboracion de alimentos
preparados para animales (14,43%), Fabricacion de vehiculos automotores y sus
motores (8,62%), fabricacion de partes, piezas y accesorios de lujos para
vehiculos (12%). En este U(ltimo sector Santander registr6 en el total de
exportaciones una participacion de 29,7%, suministrando evidencia empirica de

comercio intraindustrial en este sector.

3.2 Comercio Intraindustrial Santander-Venezuela 1990-2005. Sector
Manufacturero

En este punto se examina la evolucion del indice de ICIl entre Santander y
Venezuela en el periodo de 1990-2005, a partir de datos suministrados por el
DANE a cuatro digitos del ClIU. La tendencia varia para los lapsos de 1995 hasta

15 Ministerio de Comercio, Industria y Turismo. Anexo Estadistico de la estructura productiva
y de comercio exterior. Junio de 2004
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el 2001donde el indice global afio a afio, sube y baja. Solo hasta el final de este
periodo y principio del 2002 hay una tendencia marcada de una caida que guarda
un pico alto de presencia de comercio intra-grupo del 89.4 muy similar a la de
inicio de los afios 90 donde la gran escalada de este tipo de intercambio se ve

acompafada de una disminuciéon menos drastica.

Al analizar el ICII desde el indice de Grubel y Lloyds se procedera a realizar un
estudio mas profundo del tema, tomando este indice desagregado para cada uno
de los sectores con el fin de apartarnos de posibles sesgos que sobreestimen el
ICII.

La situacion para los primeros afios puede verse enmarcada en el auge que ha
tenido este tipo de comercio desde la mitad de la década de los 80 y que abrid
paso a un escenario de globalizacion, lo que llevé a expandir las relaciones de
intercambio mas alla de la frontera. Sin embargo, esto se ha menoscabado por los
dificles momentos que acompafiaron a las economias de ambos paises en
materia economica para los afios 90, en especial Venezuela en cuanto a la
subvencion de las importaciones que se tradujo en la racionalizacion y eliminacion

de los aranceles de importacion que afectd el curso del Cll negativamente.
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Grafico 5. indice de Comercio Intraindustrial entre Santander y Venezuela.
Sector Manufacturero 1990-2005

PASTRANA

GAVIRIA

Fuente. Calculos de las autoras con datos suministrados por el DANE

En el proceso que se dio en casi toda América Latina segun informe del BID
(1995) donde la reduccién de las importaciones fue sustancial en comparacion a
1985 cuando la mitad de los flujos centroamericanos y un tercio de las

suramericanas estaban sujetos a algun tipo de restriccion cuantitativa.

A fines de 1992 y durante el periodo de mandato del presidente Gaviria en
Colombia el comercio con Venezuela constituyd a través del acta de Barahona la
conformacion de un area de libre mercado bajo un AEC (Arancel Externo Comun)
para iniciar la union aduanera donde productos de cada region deberian incorporar

un 50% de valor agregado sin pago de arancel. La puesta en marcha de estas
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medidas que buscaban aprovechar el potencial de intercambio bilateral se tradujo
en una reduccién hasta el 59,7% en 1994 del CIl y termino con una caida del
33,2% en 1995. Siendo una de las cifras mas bajas dentro de un lapso de tiempo
que abarco 1997. Por este espacio la situacion econdémica en los dos paises se
encontraba en un proceso de reformas y liberacion del mercado que hizo que del
40% de las restricciones del universo de aranceles se vieran reducidas a 0% en
1995. Ademas la crisis de recesion en el vecino pais que venia agonizando el
dramatico desplome de la industria, a consecuencia de la caida de la demanda,
altos indices de inflacién, elevadas tasas de interés y alzas en los costos de
servicios en general, a lo que se sumo el control de cambios establecido entre
1994 y 1995 que significd un duro golpe para las manufacturas, y junto a la
desaparicion de pequefias y medianas empresas productivas en Santander como
resultado de la dificil situacién en Colombia por la desaceleracién del ritmo de

crecimiento influyo a el deterioro de los flujos comerciales.

La caida vertiginosa del indice de comercio intraindustrial que trata la exportacién
e importacion de bienes de una misma categoria industrial, donde su Unica
diferencia se debe a términos de calidad u otras cualidades segundarias del
producto, nos muestra, que entre 1990 y 1995 los bienes que fluian entre
Santander y Venezuela se asociaban mas con un grado de especializacion, que
podria deberse a las diferencias en técnicas de produccion o de dotacién de

factores que a procesos de valor agregado dentro de la produccion industrial.

Para los siguientes tres afios, en 1998 cuando Venezuela se prepara a las
elecciones presidenciales y termina el mandato de Rafael Caldera como el del

presidente Ernesto Samper Pizarro, se vive un pequefio repunte del Cll del 76,6%.
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Esta fase de ascenso coincide con incrementos en el PIB per capita tanto para
Santander como Venezuela, con una economia en cada una de las naciones
enmarcada por niveles altos de inversidn extranjera, lo que guarda una relacion
positiva con el indice de comercio intraindustrial, gracias a que a medida que
aumenta tanto el tamafio del mercado con la participacion de un numero de
compafias extranjeras como los ingresos, la capacidad de compra aumenta y los
consumidores podran demandar una cantidad mayor de bienes diferenciados por

el aprovechamiento de las economias de escala en empresas multinacionales.

Sin embargo, en 1999 el indice de comercio intraindustrial de nuevo es
acompafado de una caidas hasta representar solo el 53%, tras los desequilibrios
de los afios noventa, la economia colombiana presento la crisis mas profunda en
1999 cuando el PIB registré un crecimiento de —4.4%, solo comparable con dos
afos de recesion en la crisis de los afos treinta, cuando el decrecimiento de la
produccion habia sido de menor tamafo; en 1999 comparti6 con dos de sus
vecinos e importantes socios comerciales (Venezuela y Ecuador) la mayor

recesion en América Latina.

Estos indicadores negativos sumados a las altas tasas de desempleo en la region
de Santander que alcanzé un nivel del 20% similar a la tasa nacional, asi como el
abandono del sistema de banda cambiaria en Colombia a uno de tipo flotante, y
la ola de violencia que caracteriz6 a Colombia y la frontera permitié el deterioro del

indice de comercio intraindustrial

No obstante, la economia presentd indicadores positivos para el siguiente afio en

referencia con el anterior: la inflacion empezé a ser de un solo digito después de
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tres décadas donde habia alcanzado hasta el 32% y se presentd superdvit en la
cuenta corriente, el IPC en Santander descendi6 levemente del 10.11% al 9.6%, la
inversion de compafias extranjeras volvid a retomar su senda de crecimiento
después de disminuir a la mitad en ambos paises, al igual lo hicieron la mayoria
de indicadores econdmicos como el PIB, lo que permiti6 el cambio de la
trayectoria descendente del indice de comercio Intraindustrial a otra ascendente.

Con la entrada del siglo XXI en el 2002, se experimenté el crecimiento del ICII que
alcanzo puntos similares a los marcados en 1990 de 89.5% que tuvo un indice
significativo del 68.7% hasta el 2003 gracias a el repunte de las economias en

ambos paises del Producto interno bruto o PIB.

A partir del 2003 el comercio intraindustrial cae de forma profunda, con un indice
gue alcanza hacer del 20.7%, cifra poco significativa debido de alguna manera a
los continuos problemas de cierre de frontera y de orden diplomético entre los dos
paises para los dos ultimos afios (2004-2005) al igual que la entrada en vigencia
de un control cambiario en Venezuela y el candente ambiente politico nos

muestran una drastica caida del comercio intrarregional.

Los bienes mas relevantes segun la intensidad del CII regional entre Santander y
Venezuela lo constituyen, el de Industria basica de hierro, acero, y metales no
ferrosos y la fabricacion de partes, piezas, accesorios (lujos) para vehiculos
automotores y motores, que incluye la fabricacion de partes en materiales como
corcho, madera, plasticos, metal y/o combinacién de todas ellas, asi como también
la fabricacién de piezas blindadas y el montaje del sistema (Kits) de conversion

gas natural comprimido entre otros.
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A un nivel desagregado a cuatro digitos del ClIU se encuentra que la participaciéon
de estos dos tipos de bienes tienen una muy elevada influencia en el CIlI con
niveles sostenidos durante casi todos los afios; es asi como su contribucion
bordea por encima del 50.8%. Este tipo de comercio de dos vias también es
evidente en otros sectores pero con una pequeia presencia para algunos afios en
especial inicios de los 90 como ocurre con la fabricacion de otros articulos textiles

y la fabricacion de otros productos elaborados en metal.

3.2.1 Comercio Intraindustrial Vertical Y Horizontal

Una mejor forma de entender el indice de comercio intraindustrial es averiguar
gue proporcion del caracter del comercio se debe a un intercambio de calidad: se
hace una distincion entre el comercio Vertical y Horizontal, basandonos en
anteriores analisis que toman el indice de Grubel y Lloyd, en consideracion con

los indices de precios unitarios para los productos exportados e importados. Asi:

IVUEXP  <1-a (0,85) 6 IVUEXP > 1+a (1,15)
IVUIMP IVUIMP

Como se especificd en el capitulo anterior, el comercio intraindustrial sera de

naturaleza horizontal (CIIH) si:

0.85<IVUEXP <1.15
IVUIMP
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Si no se encuentra dentro de este intervalo, sera de naturaleza vertical (CIIV).

Grafico 6. Comercio Intraindustrial Vertical y Horizontal.
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Fuente.Calculos de las autoras con datos suministrados por el DANE

Mediante este proceso los resultados revelan en la grafica 6 qué parte del Cll es
vertical correspondiendo a intercambios de un nivel de calidad superior. Dentro del
total de comercio el 87.50% es vertical, este resultado es jalonado por dos
sectores especificos: la industria basica del hierro y acero y la fabricacion de

piezas y partes para vehiculos automotores.
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Queriendo decir con ello, que al ser el comercio en su mayoria de forma vertical,
los consumidores prefieren bienes de manera cada vez mas diferenciada y con
alta calidad. Como dijo Falvey (1981), estas empresas han buscado implantar
procesos de investigacion con altos costos que persiguen la obtencion de una
gran variedad de bienes y una mayor cantidad de mercado lo que las convierte en
empresas competidoras. Lo anterior se evidencia en el hecho que Santander
dentro de la industria basica de hierro ocupa el cuarto puesto a nivel nacional, esto
se deriva del hecho que se han adquirido nuevas tecnologias de capital, en
capacitacion tecnolégica y se esta empezando a realizar proyectos de

investigacion y desarrollo *°.

Por otra parte, en la comercializacion de autopartes a nivel nacional, se denota la
participacion de Santander con un promedio de 1.8% para el periodo estudiado,
esto de acuerdo con el estudio de exportaciones elaborado por la Camara de
Comercio de Bucaramanga. Santander exporta principalmente barras
estabilizadoras de suspension (99.3%), ejes (0.4%) y asientos (0.3%). El destino
principal es Venezuela que se lleva el 79.3% de las piezas producidas en el
mercado regional, mientras que a Ecuador se lleva el 20.3% de las exportaciones
y a Uruguay el 0.3%. Con lo anterior, la industria automotriz de la region y del pais
en general se esta consolidando gracias a las condiciones favorables en términos

de costos laborales y su ubicacion geografica

16 Banco de la Republica de Colombia. Biblioteca Luis Angel Arango. Industria
Colombiana. En linea.
http://www .lablaa.org/blaavirtual/ayudadetareas/geografia/geo?5.htm
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3.3 Comercio Interindustrial Santander-Venezuela 1990-2005

Como se explicd en el apartado anterior, el comercio interindustrial se medira en
base al indice de comercio intraindustrial calculado en la seccion 3.2, para el
mismo periodo de tiempo. En este, el valor del comercio total representa el 100% y
si se descuenta el porcentaje de los calculos del ICII obtenemos el indice de

comercio interindustrial.

Grafico 7. indice de Comercio Interindustrial entre Santander y Venezuela
1990-2005
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La presencia de comercio interindustrial tiene un periodo de aumento en la primera
mitad de la década de los afios 90, que se extiende hasta 1995 con un porcentaje
del 66.7% de comercio interindustrial, debido a que para este mismo periodo en
Colombia, bajo el mandato del presidente Gaviria quien encamino sus politicas
comerciales hacia la insercibn de nuevos mercados producto de la apertura
econdmica, llevo a muchas de las empresas de los departamentos a
especializarse en los sectores mas representativos. A la fuente de crecimiento
interindustrial contribuye el aumento importador de nuevos y mejores materiales
de insumos dentro de la productividad factorial lo cual permitia el fortalecimiento
en la produccién de aquellos bienes en los que tenian en cierta forma una ventaja

con respecto a sus competidores.

De igual manera, se puede deducir que el aumento del indice de comercio
interindustrial se debidé a un comercio tradicional que no depende los ciclos de vida
econdémico de los paises, que para esa época pasaban por una situacion dificil
tras la profunda recesion que afrontaban las industrias. A pesar de esto, el indice

pudo ser influenciado positivamente por la reduccion de aranceles.

Otro punto que cabe resaltar es el descenso en el afio 1998 (23,4%) con una
caida cercana a 27 puntos porcentuales. En ese momento, Colombia estaba
envuelta en una cruel violencia que sumada al narcotrafico hicieron que el periodo
de mandato del presidente Samper en especial los afios 96, 97 y 98 pasaran a
constituirse en una de las peores épocas de nuestra historia. Sin duda, las
relaciones comerciales fueron afectadas tras la devaluacién del peso durante el
gobierno saliente, también influy6 el escandalo politico que dificulto las relaciones

con los paises socios.
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Para finales de 1998 e inicio del afio 1999 con la toma de poder del presidente
Pastrana, la confianza en nuestro pais crecio significativamente, y la frescura en
sus ideas permitieron que Colombia levantara nuevamente cabeza, pero esto no
duré mucho, el enfrascamiento en la busqueda de la paz con los grupos al margen
de la ley por parte del actual gobernante de esa época, dejé un poco de lado los
demas aspectos nacionales (educacion, salud, economia, etc.) relegados a un
segundo plano, eso evidenciaria nuevamente la caida del indice de Comercio
interindustrial, que para el afio 1999 era del 46,7& a pasar a representar tan solo
el 10,5%.

En el afio 2002 con la llegada del sucesor de Pastrana el Sr. Alvaro Uribe, con su
enfoque direccionado hacia la seguridad democratica y las sendas de crecimiento
positivo, mantiene durante los tres Gltimos afios un indice de Comercio inter de
trayectoria ascendente terminando en el 2005 con un 79,3%. A pesar de las
tensiones entre los dos paises, Venezuela se considera uno de los principales

destinos comerciales del departamento de Santander.

Teniendo en cuenta los indices de comercio para cada uno de los sectores se
destaca a grandes rasgos la fabricacién de productos textiles, el sector del calzado
y cuero en especial la fabricacion de articulos de viaje y guarnicioneria, asi mismo
lo concerniente a articulos de papel y carton, fabricacion de cemento, cal y yeso, y
por ultimo sobresale lo concerniente a la fabricacibn de motores, generadores y

transformadores eléctricos.

Al analizar, los sectores con mayor participacion dentro del rubro del comercio
total entre Santander y Venezuela encontramos que tanto los bienes exportados
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como importados por Santander tienen una formaciéon de produccion intensiva en
mano de obra y capital, que se relaciona especificamente con la teoria Ricardiana
y el modelo H-O de dotacion de factores, que representa la presencia del comercio
de indole interindustrial con un intercambio de bienes segun la productividad en

cada region.

Desde el punto de vista del comercio interindustrial para cada sector, son muchos
mas bienes los que obedecen a un comercio inter que intraindustrial que significa
formas de produccion domesticas sin que se encuentre en estas cadenas
productivas economias de escala capaces de suministrar al mercado una mayor

variedad y calidad de bienes cada vez mas diferenciados.
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CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

La ejecucion de politicas de libre comercio en la mayoria de paises de América
Latina, entre ellos Venezuela y las regiones de Colombia a finales de los 80 e
inicios de los 90, dio lugar a un proceso que desencadend la actividad del
comercio intraindustrial, presente dentro de los flujos bilaterales de Santander y
Venezuela, territorios que comparten de manera conjunta movimientos
econdémicos dentro del comercio total de forma notoria de productos

manufacturados.

El comercio intraindustrial ha evolucionado y ganado un espacio al mantener
indices mas altos dentro del total con respecto al comercio inter, como ocurrié
para el periodo de 1990-1994 y 1999-2002. Fases que dentro de la trayectoria de
tiempo se vieron acompafiadas de fluctuaciones que se debieron a profundas
crisis y periodos de estabilidad macroeconémica dentro de las economias de
ambas regiones. Sin embargo, los Ultimos afios se evidencia un declive notorio del
intercambio intra en los lazos comerciales para Santander y el vecino pais, como

consecuencia de problemas de politicas gubernamentales.

Dos han sido los sectores que impulsan la expansién del comercio de doble via,
el de Industria basica de hierro, acero, y metales no ferrosos y la fabricacion de
partes, piezas, accesorios (lujos) para vehiculos automotores y motores dentro de
la diversidad de bienes, estos exhiben altos valores de CII. El primero, con
coeficientes en promedio del 69,4% desde 1999 al 2005 y el segundo, con indices
que llegaron al 64.9% en los quince afios de estudio y que mantuvo cifras hasta

del 98.8% en 1995. Se distingue dentro del comercio intraindustrial la naturaleza
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vertical u horizontal. En este estudio se establecié que la mayoria del intercambio
intra concernia a bienes de alta calidad con diversos grados de diferenciacion, es

decir, se presenta el comercio intraindustrial vertical.

Si bien, la participacion por sector de manera individual con respecto al comercio
intraindustrial se conserva para algunos bienes, la mayoria de los flujos de
productos manufacturados son de indole interindustrial. Sobresalen la fabricacién
de productos textiles, el sector del calzado y cuero, asi como articulos de papel y
carton, fabricacion de cemento, cal y yeso, y bienes para la fabricacion de

motores, generadores y transformadores eléctricos.

Ello implica, que casi la totalidad de las relaciones de intercambio entre Santander
y Venezuela en los sectores de las manufacturas mas importantes para la region,
como son el textil y el calzado, conservan el modelo tradicional de ventajas
comparativas, donde la utilizacion de mano de obra sigue siendo el principal factor
dentro del proceso de produccion. Convirtiendo estas economias en empresas
todavia muy precarias ante aquellas que obtienen ventajas de las economias de

escala.

Lo anterior muestra discrepancias entre los resultados del estudio de manera
global y los desagregados, lo cual se debe a posibles problemas de
sobreestimacion a la hora de medir el ICII segun calculos desarrollados por Grubel

y Lloyds.
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En materia de Exportaciones e importaciones de manufacturas existe una balanza
poco favorable para el sector de las manufacturas. La tendencia ascendente de
las exportaciones solo ha podido sobrepasar los montos de importaciones hasta
después del 2001. Para afos anteriores, las importaciones crecian de forma mas
rapida salvo en 1992. Cuando se recrudecian las relaciones diplomaticas entre los
paises y las restricciones a las importaciones desde Venezuela fueron mas
drasticas Santander redujo sus importaciones lo que pudo significar el
desabastecimiento de estos productos o la puesta en escena de nuevos socios en

otros paises para suplir la demanda del mercado.

Por ultimo, ante la incapacidad por esclarecer los factores que determinan la
aparicion del comercio intraindustrial, debido a la precariedad de datos
disponibles de las fuentes de informacion, en especial a compendios estadisticos
regionales sobre los indices de investigacion y desarrollo e inversidn extranjera
directa para Santander. Se recomienda a posibles estudios que deseen abordar
este tema, encaminar su trabajo en esta linea de investigacién en la cual, se
podria ahondar mas claramente y resolver algunos interrogantes como: ¢ Qué ha
determinado que el comercio sea del orden intra o interindustrial? ¢Cuales lo
afectan mas? ¢Tiene que ver alguno de estos factores con el desarrollo en

especial de algun sector? Etc.

Asi mismo, se invita a llevar este estudio ya no desde los determinantes sino a un
plano mas especifico como lo es el tema del comercio intraindustrial de naturaleza
Vertical u Horizontal, para distinguir de forma mas explicita para cualquier otro
sector los niveles de calidad alta o baja de los bienes intercambiados, ya sea por
un pais — pais o bloque — pais. En este caso, seria de gran beneficio poder
conocer si dichos intercambios traen algun beneficio econbmico 0 no para

quienes comercian.
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ANEXO |. CLASIFICACION INDUSTRIAL INTERNACIQNAL UNIFORME DE
TODAS LAS ACTIVIDADES ECONOMICAS. SECCION D- INDUSTRIAS

MANUFACTURERAS (15-37)

- 1412 Extraccién de yeso y anhidrita

- 1413 Extraccion de caolin, arcillas de uso industrial y bentonitas
1414 Extraccién de arenas y gravas siliceas
1415 Extraccion de caliza y dolomita

142 Explotacidn de minerales para la fabricacién de abonos y preductos quimicos; explotacién

de sal
1421 Extracciéon de minerales para la fabricacién de abonos y productos quimicos

1422 Extraccion de halita (sal)

143 Extraccion de piedras preciosas
1431 Extraccion de esmeraldas
1432 Extraccion de otras piedras preciosas y semipreciosas

149 1490 Extraccién de otros minerales no metalicos ncp
SECCION D - INDUSTRIAS MANUFACTURERAS (DIVISIONES 15 A 37)
DIVISION 15 ELABORACION DE PRODUCTOS ALIMENTICIOS Y DE BEBIDAS

151 Produccidén. transformacison Y censervacién de carne y pescado
1511 Produccion, transformacion y conservacion de carne y de derivados camicos
1512 Transformacién y conservacion de pescado y de derivados del pescado

152 Elaboracién de frutas, legumbres, hortalizas, aceites Yy grasa
1521 Elaboracién de alimentos compuestos principalmente de frutas, legumbres y hortalizas
1522 Elaboracién de aceites y grasas de origen vegetal y animal

153 1530 Elaboracién de productos lacteos

154 Elaboracién de productos de molineria, de almidones y productos derivados del almiddén
y alimentos preparados para animales
1541 Elabdracion de productos de molineria
1542 Elaboracién de almidones y de productos derivados del almidén
1543 Elaboracién de alimentos preparados para animales

155 Elaboracién de productos de panaderia, macarrones, fideos, alcuzcuz y productos farindceos

similares
1551 Elaboracién de productos de panaderia
1552 Elaboracién de macarrones, fideos, alcuzcuz y productos farindceos similares

156 Elaboracién de productos de café
1561 Trilla de café
1562 Descafeinado
1563 Tostion y molienda de café
1564 Elaboracién de otros derivados del café

B7 Ingenios, refinerias de aziicar y trapiches

1571 Fabricacién y refinacién de aztcar
1572 Fabricacién de panela
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158 Elaboracion de otros productos alimenticios
1581 Elaboracion de cacao, chocolate y productos de confiteria
1589 Elaboracién de otros productos alimenticios ncp

159 Elaboracién de bebidas
1591 Destilacion, rectificacion y mezcla de bebidas alcohdlicas, produccién de alcohol etilico
a partir de sustancias fermentadas
1592 Elaboracién de bebidas fermentadas no destiladas
1593 Produccién de malta, elaboracién de cervezas y otras bebidas malteadas
1594 Elaboracion de bebidas no alcohdlicas: produccion de aguas minerales

DIVISION 16 FABRICACION DE PRODUCTOS DE TABACO
160 1600 Fabricacion de productos de tabaco
DIVISION 17 FABRICACION DE PRODUCTOS TEXTILES
171 1710 Preparacion e hilatura de fibras textiles
172 1720 Tejedura de productos textiles
173 1730 Acabado de productos textiles no producidos en la misma unidad de produccién
174 Fabricacion de otros productos textiles
1741 Confeccion de articulos con materiales textiles no producidos en la misma unidad, excepto
prendas de vestir
1742 Fabricacién de tapices y alfombras para pisos

1743 Fabricacién de cuerdas, cordeles, cables, bramantes y redes
1748 Fabricacion de otros articulos textiles ncp

175 1750 Fabricacion de tejidos y articulos de punto y ganchillo
DIVISION 18 FABRICACION DE PRENDAS DE VESTIR; PREPARADO Y TENIDO DE PIELES

181 1810 Fabricacién de prendas de vestir, excepto prendas de piel
182 1820 Preparado y tefido de pieles; fabricacién de articulos de piel

DIVISION 19 CURTIDO Y PREPARADO DE CUEROS; FABRICACION DE CALZADO; FABRICACION
DE ARTICULOS DE VIAJE, MALETAS, BOLSOS DE MANO Y SIMILARES; ARTICULOS

DE TALABARTERIA Y GUARNICIONERIA
191 1910 Curtido y preparado de cueros

192.*!Fabrlcaclén de calzado

1921 Fabricacion de calzado de cuero y piel; con cualquier tipo de suela, excepto el calzado deportivo

1922 Fabricacién de calzado de materiales textiles: con cualquier tipo de suela, excepto el calzado
deportivo

1923 Fabricacién de calzado de caucho, excepto el calzado deportivo

1824 Fabricacién de calzado de pléstico, excepto el calzado deportivo

1625 Fabricacion de calzado deportivo, incluso el moldeado

1926 Fabricacion de partes de calzado

1928 Fabricacién de calzado ncp
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193 Fabricacién de articulos de viaje, bolsos de mano, y articulos similares; fabricacién de

pag.

articulos de talabarteria y guarnicioneria 151
1931 Fabricacion de articulos de viaje, bolsos de mano, y articulos similares elaborados en cuero;
fabricacion de articulos de talabarteria y guamicioneria 151
1932 Fabricacion de articulos de viaje, bolsos de mano y articulos similares, elaborados en
materiales sintéticos, plastico e imitaciones de cuero 151
1939 Fabricacion de articulos de viaje, bolsos de mano, y articulos similares elaborados con
materiales ncp 151
DIVISION 20 TRANSFORMACION DE LA MADERA Y FABRICACION DE PRODUCTOS DE MADERA
Y DE CORCHO, EXCEPTO MUEBLES; FABRICACION DE ARTICULOS DE CESTERIA
Y ESPARTERIA 152
201 2010 Aserrado, acepillado e impregnacién de la madera 152
202 2020 Fabricacién de hojas de madera para enchapado; fabricacién de tableros contrachapados,
tableros laminados, tableros de particulas y otros tableros y paneles 152
203 2030 Fabricacion de partes y piezas de carpinteria para edificios y construcciones 153
204 2040 Fabricacion de recipientes de madera 153
209 2090 Fabricacion de otros productos de madera; fabricacion de articulos de corcho, cesteria
y esparteria 154
DIVISION 21 FABRICACION DE PAPEL, CARTON Y PRODUCTOS DE PAPEL Y CARTON 155
210 Fabricacidn de papel, carton y productos de papel y cartén 155
2101 Fabricacion de pastas celuldsicas; papel y cartén 155
2102 Fabricacion de papel y cartén ondulado, fabricacion de envases, empaques y de embalajes
de papel y carton 156
2109 Fabricacion de otros articulos de papel y cartén 156
DIVISION 22 ACTIVIDADES DE EDICION E IMPRESION Y REPRODUCCION DE GRABACIONES 157
221 Actividades de edicién 157
2211 Edicién de libros, folletos, partituras y otras publicaciones 158
2212 Edicion de periédicos, revistas y publicaciones periddicas 158
2213 Edicion de materiales grabados 158
2219 Otros trabajos de edicion 158
222 2220 Actividades de impresion 158
223 Actividades de servicios relacionadas con las de impresién 159
2231 Arte, disefio y composicién 159
2232 Fotomecdnica y andlogos 159
2233 Encuadernacién 160
2234 Acabado o recubrimiento 160
2239 Otros servicios conexos ncp 160
224 2240 Reproduccién de materiales grabados 160
DIVISION 23 COQUIZACION, FABRICACION DE PRODUCTOS DE LA REFINACION DEL
PETROLEO Y COMBUSTIBLE NUCLEAR 161
231 2310 Fabricacién de productos de hornos de coque 161
13
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232 Fabricacion de productos de la refinacion del petréleo 161
2321 Fabricacion de productos de la refinacion del petréleo, elaborados en refineria 161
2322 Elaboracion de productos derivados del petréleo, fuera de refineria 162

233 2330 Elaboracion de combustible nuclear 163

DIVISION 24 FABRICACION DE SUSTANCIAS Y PRODUCTOS QUIMICOS . 163

241 Fabricacién de sustancias quimicas basicas 163
2411 Fabricacién de sustancias quimicas bdsicas, excepto abonos y compuestos inorganicos

nitrogenados 163
2412 Fabricacion de abonos y compuestos inorganicos nitrogenados 166
2413 Fabricacion de plasticos en formas primarias 167
2414 Fabricacion de caucho sintético en formas primarias 167

242 Fabricacién de otros productos quimicos 168
2421 Fabricacion de plaguicidas y ofros productos quimicos de uso agropecuario 168
2422 Fabricacion de pinturas, barnices y revestimientos similares, tintas para impresion y masillas 169
2423 Fabricacion de productos farmaceuticos, sustancias quimicas medicinales y productos

boténicos 170
2424 Fabricacion de jabones y detergentes, preparados para limpiar y pulir; perfumes y preparados

de tocador 171
2429 Fabricacion de otros productos quimicos ncp 172

243 2430 Fabricacion de fibras sintéticas y artificiales 174

DIVISION 25 FABRICACION DE PRODUCTOS DE CAUCHO Y DE PLASTICO 175

251 Fabricacion de productos de caucho 175
2511 Fabricacién de llantas y neumaticos de caucho 175
2512 Reencauche de llantas usadas 176
2513 Fabricacion de formas basicas de caucho 176
2519 Fabricacion de otros productos de caucho ncp 177

252 Fabricacion de productos de plastico 178
2521 Fabricacion de formas basicas de plastico 178
2529 Fabricacion de articulos de plastico ncp 178

DIVISION 26 FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS MINERALES NO METALICOS 179

261 2610 Fabricacion de vidrio y productos de vidrio 179

269 Fabricacion de productos minerales no metélicos ncp 180
2691 Fabricacion de productos de ceramica no refractaria, para uso no estructural 180
2692 Fabricacion de productos de ceramica refractaria 181
2693 Fabricacion de productos de arcilla y ceramica no refractaria, para uso estructural 182
2694 Fabricacion de cemento, cal y yeso 182
2695 Fabricacion de articulos de hormigén, cemento y yeso 183
2696 Corte, tallado y acabado de la piedra 183
2699 Fabricacion de otros productos minerales no metalicos ncp 183

DIVISION 27 FABRICACION DE PRODUCTOS METALURGICOS BASICOS 184

271 2710 Industrias basicas de hierro y de acero 184

14
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272 Industrias basicas de metales preciosos y de metales no ferrosos
2721 Industrias basicas de metales preciosos
2729 Industrias basicas de otros metales no ferrosos

273 Fundicion de metales
2731 Fundicion de hierro y de acero
2732 Fundicion de metales no ferrosos

DIVISION 28 FABRICACION DE PRODUCTOS ELABORADOS DE METAL, EXCEPTO MAQUINARIA
Y EQUIPO

281 Fabricacion de productos metalicos para uso estructural, tanques, depdsitos y generadores
de vapor
2811 Fabricacion de productos metalicos para uso estructural
2812 Fabricacion de tanques, depésitos y recipientes de metal, excepto los utilizados para envase
o transporte de mercancias
2813 Fabricacién de generadores de vapor, excepto calderas de agua caliente para calefaccion
central

289 Fabricacion de otros productos elaborados de metal y actividades de servicios relacionadas
con el trabajo de metales
2891 Forja, prensado, estampado y laminado de metal; pulvimetalurgia
2892 Tratamiento y revestimiento de metaies; trabajos de ingenieria mecanica en general
realizados a cambio de una retribucién o por contrata
2893 Fabricacién de articulos de cuchilleria, herramientas de mano y articulos de ferreteria
2899 Fabricacién de otros productos elaborados de metal ncp

DIVISION 29 FABRICACION DE MAQUINARIA Y EQUIPO NCP

291 Fabricacién de maquinaria de uso general
2911 Fabricacién de motores y turbinas, excepto motores para aeronaves, vehiculos automotores
y motocicletas
2912 Fabricacién de bombas, compresores, grifos y valvulas
2913 Fabricacion de cojinetes, engranajes, trenes de engranajes y piezas de transmision
2914 Fabricacion de hornos, hogares y quemadores industriales
2915 Fabricacién de equipo de elevacién y manipulacion
2919 Fabricacion de otros tipos de maquinaria de uso general ncp

292 Fabricacién de maquinaria de uso especial
2921 Fabricacion de maquinaria agropecuaria y forestal
2922 Fabricacion de maquinas herramientas
2923 Fabricacion de maquinaria para la metalirgia
2924 Fabricacion de maquinaria para la explotacion de minas y canteras y para la construccion
2925 Fabricacion de maquinaria para la elaboracién de alimentos, bebidas y tabaco
2926 Fabricacion de maquinaria para la elaboracién de productos textiles, prendas de vestir y cueros
2927 Fabricacion de armas y municiones
2929 Fabricacion de otros tipos de maquinaria de uso especial ncp

293 2930 Fabricacién de aparatos de uso doméstico ncp
DIVISION 30 FABRICACION DE MAQUINARIA DE OFICINA, CONTABILIDAD E INFORMATICA

300 3000 Fabricacién de maquinaria de oficina, contabilidad e informatica
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DIVISION 31 FABRICACION DE MAQUINARIA Y APARATOS ELECTRICOS NCP

311 3110 Fabricacion de motores, generadores y transformadores eléctricos

312 3120 Fabricacion de aparatos de distribucion y control de la energia elécirica
313 3130 Fabricacion de hilos y cables aislados

314 3140 Fabricacién de acumuladores y de pilas electricas

315 3150 Fabricacion de lamparas eléctricas y equipos de iluminacion

319 3190 Fabricacion de otros tipos de equipo eléctrico ncp

DIVISION 32 FABRICACION DE EQUIPO Y APARATOS DE RADIO, TELEVISION Y

COMUNICACIONES

321 3210 Fabricacion de tubos y valvulas electronicas y de otros componentes electrénicos
322 3220 Fabricacién de transmisores de radio y television y de aparatos para telefonia y telegrafia

323 3230 Fabricacion de receptores de radio y television, de aparatos de grabacion y de reproduccion

de sonido o de la imagen, y de productos conexos

DIVISION 33 FABRICACION DE INSTRUMENTOS MEDICOS, OPTICOS Y DE PRECISION Y

331 Fabricacion de aparatos e instrumentos médicos y de aparatos para medir, verificar, ensayar,

FABRICACION DE RELOJES

navegar y otros fines, excepto instrumentos de dpticas

3311 Fabricacion de equipo medico y quirtrgico y de aparatos ortésicos.y protésicos

3312 Fabricacion de instrumentos y aparatos para medir, verificar, ensayar, navegar y otros fines,
excepto equipo de control de procesos industriales

3313 Fabricacion de equipo de control de procesos industriales

332 3320 Fabricacion de instrumentos opticos y de equipo fotografico
333 3330 Fabricacion de relojes

DIVISION 34 FABRICACION DE VEHICULOS AUTOMOTORES, REMOLQUES Y SEMIRREMOLQUES

341 3410 Fabricacion de vehiculos automotores y sus motores
342 3420 Fabricacion de carrocerias para vehiculos automotores; fabricacion de remolques y

semirremolques

343 3430 Fabricacion de partes, piezas (autopartes) y accesorios (lujos) para vehiculos automotores

y para sus motores

DIVISION 35 FABRICACION DE OTROS TIPOS DE EQUIPO DE TRANSPORTE

351 Construccion y reparacion de buques y de otras embarcaciones

3511 Construccién y reparacion de buques
3512 Construccion y reparacion de embarcaciones de recreo y de deporte

352 3520 Fabricacion de locomotoras y de material rodante para ferrocarriles y tranvias
353 3530 Fabricacion de aeronaves y de naves espaciales

359 Fabricacion de otros tipos de equipo de transporte ncp

16

3591 Fabricacion de motocicletas
3592 Fabricacion de bicicletas y de sillones de ruedas para discapacitados
3599 Fabricacion de otros tipos de equipo de transporte ncp
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DIVISION 36 FABRICACION DE MUEBLES; INDUSTRIAS MANUFACTURERAS NCP
361 Fabricacién de muebles
3611 Fabricacion de muebles para el hogar
3612 Fabricacion de muebles para la oficina
3613 Fabricacién de muebles para comercio y servicios
3614 Fabricacion de colchones y somieres
3619 Fabricacién de otros muebles ncp
369 Industrias manufactureras ncp
3691 Fabricacion de joyas y de articulos conexos
3692 Fabricacion de instrumentos musicales
3693 Fabricacion de articulos deportivos
3694 Fabricacién de juegos y juguetes
3699 Ofras industrias manufactureras ncp
DIVISION 37 RECICLAJE

371 3710 Reciclaje de desperdicios y de desechos metalicos
372 3720 Reciclaje de desperdicios y desechos no metalicos

DIVISION 38 NO ASIGNADA

DIVISION 39 NO ASIGNADA

SECCION E - SUMINISTROS DE ELECTRICIDAD, GAS Y AGUA (DIVISIONES 40 Y 41)
DIVISION 40 SUMINISTRO DE ELECTRICIDAD, GAS, VAPOR Y AGUA CALIENTE
401 4010 Generacion, captacion, transmision y distribucion de energia eléctrica

402 4020 Fabricacion de gas; distribucion de combustibles gaseosos por tuberias
403 4030 Suministro de vapor y agua caliente

DIVISION 41 CAPTACION, DEPURACION Y DISTRIBUCION DE AGUA

410 4100 Captacion, depuracién y distribucién de agua

DIVISION 42 NO ASIGNADA

DIVISION 43 NO ASIGNADA

DIVISION 44 NO ASIGNADA

SECCION F - CONSTRUCCION (DIVISION 45)

DIVISION 45 CONSTRUCCION

451 Preparacion del terreno

4511 Trabajos de demolicién y preparacién de terrenos para la construccion de edificaciones

4512 Trabajos de preparacién de terrenos para obras civiles
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ANEXO Il. EXPORTACIONES E IMPORTACIONES PARA SANTANDER CON

VENEZUELA 1990-2005

ANO EXPORTACIONES IMPORTACIONES
1990 1.193.883.719,00 1.472.698.763,36
1991 3.007.443.921,00 4.152.940.092,75
1992 9.501.288.941,00 6.763.094.041,04
1993 11.096.870.516,00 19.373.352.106,14
1994 11.520.247.564,00 27.012.638.491,44
1995 8.314.034.967,00 41.635.521.253,47
1996 8.366.019.245,00 34.977.533.970,24
1997 12.429.417.670,00 37.376.863.627,92
1998 20.009.728.361,00 32.232.490.218,96
1999 10.356.720.198,00 28.635.292.485,42
2000 22.182.886.609,00 56.709.227.552,55
2001 56.120.870.421,00 36.620.765.078,59
2002 23.087.355.424,00 28.504.903.613,76
2003 45.714.413.145,00 23.934.575.143,79
2004 63.062.539.386,58 14.010.106.900,65
2005 75.072.491.996,96 8.669.336.839.15

Fuente. Direccion Administrativa Nacional de Estadistica DANE
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ANEXO Ill. INDICES DE COMERCIO INTRA E INTERINDUSTRIAL 1990-2005

ANO INTRAINDUSTRIAL INTERINDUSTRIAL
1990 89.54 10,46
1991 84,00 16,00
1992 83.16 16,84
1993 72,84 2716
1994 59.79 40,21
1995 33,29 66,71
1996 38,60 61,40
1997 49,91 50,09
1998 76,60 23,40
1999 53,12 46,88
2000 56,24 43,76
2001 78,97 21,03
2002 89.50 10,50
2003 68,73 31,27
2004 36,36 63,64
2005 20,70 79,30

Fuente. Calculos propios con datos suministrados por el DANE
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ANEXO IV. INDICE DE CCIO INTRAINDUSTRIAL DESAGREGADO POR
SECTORES SEGUN CUATRO DIGITOS DEL CIIU

1522| 1e600| 1720| 1743| 1749| 1750 1920| 1926 | 1939
1990, 0,00] 0,00| 0,00]f 000| 000] 000| 0,00| 000 0,00
1991| 54,50 3,35] 000| 000| 0,00 0,00| 000| 000 0,00
1992 4,23] 10,93| 0,00]f 000| 91,88 17,25| 0,00]f 0,00 0,00
1993| 0,00 13,33| 9. 75| 2,61]| 56,55| 54,62| 0,68]| 95,61 0,00
1994 000]| 6588 27,93] 000| 9,11] 7851 0,01] 000 7722
1995| 086 1,19| 3,44| 0,00| 80,17| 13,95| 86,21 0,00| 20,49
1996| 0,00| 24,60 10,39| 25,75| 0,00 2,53| 70,36| 0,00| 39,21
1997 0,03] 95,56| 33,62| 54,19 000| 4,74 7,26 0,00| 97,25
1998| 0.91| 204| 34,25| 80,83| 0,00 0,00 4,72] 000[ 0,00
1999 22,98] 0,12] 88,10] 12,58 0,00] 2,81| 0,54 0,00| 1,79
2000| 37,31| 0,82] 29,61| 2532 0,00| 000| 0,77 0,00| 0,00
2001| 77,51 0,00| 33,32| 0,00| 95,32 0,00| 0,00| 64,91 0,00
2002 | 15,63| 0,00] 75,53] 0,01 1,35] 0,00] 0,00f 0,00 0,00
2003| 93,75| 0,00| 0,00 0,00| 1803| 000| 000| 1787| 0,00
2004| 4,75 000] 000| 0,00| 000| 0O00] 000| 636/ 0,00
2005 000| 0,00| 0,00 0,00| 000] 000| 001] 5292] 0,00

Fuente. Calculos propios segun datos proporcionados por el DANE

2101 ] 2102 2109| 2220| 2411 2429 | 2519| 2529| 2610
1990 0,00| 0,00| 000| 000| 000 0,00/ 0,00/ 000 0,00
1991 0,00] 0,00 0,00] 0,00 0,00122,78]| 16,26| 0,00 11,97
1992 0,00] 0,00| 89,96| 0,00 14,61] 0,00 0,00]18,49| 17.09
1993| 85,92| 0,43| 27,91 0,00 2,596 9.41| 99,46 |48,44| 10,29
1994 0,35] 0,73| 14,22]48,44 0,001 92,16 0,43]10,64 2,61
1995| 86,35 0,19 0,71]19,65] 0,03] 1,91 0,00] 0,00/ 0,00
1996 59,25 0,00 0,07] 8,80 7,37 159,25 0,00 36,48 0,00
1997 0,00| 0,15] 4,38|69,51 0,00[67,09| 0,00| 863| 0,00
1998 0,00| 050 0,47| 585| 0,00] 1,43] 0,00] 222| 0,00
1999 0,00]75,96 0,00] 26,68 0,00 0,00 0,00 4,75 0,08
2000| 12,83|10,25| 0,28| 0,00 74,43| 000| 000[ 418| 11,18
2001 | 36.43|38,27 0,04] 1,38 0,00 0,00 2,06]183,08| 49,65
2002| 000|14,59| 0,00]2392| 30,74| 0,00] 0,00[30,41| 48,60
2003 0,00] 0,00 0,00] 0,00 0,00 0,00 0,00 45,70 0,00
2004 0,00] 0,00 0,00] 0,00 0,00|10,07 0,00 42,10 0,00
2005| 000| 000| 749| 722 0,00 1,33] 000[21,19] 0,03
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2694

2710

2893

2899

2919

2921

2922

2929

2930

3110

3430

3610

3699

0.00

0.00

92,62

28,93

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0,00

45,89

0,00

3.35

86,51

0,00

0,00

0,00

0,00

0,00

54,59

0,00

2,05

0.00

44,14

46,04

89.83

19,65

0.00

0.00

0.00

4,00

0.00

70,46

88,34

74,82

0,37

10,62

27,98

47,63

9.07

57,65

8,51

0,00

2,12

0,00

82,63

69.44

95.47

82,70

71,81

2,72

30,67

14,88

17,40

35,66

23,66

1,02

0.00

80,24

14,83

90.48

94,06

36,98

0,00

90,26

3.25

6,89

56,07

2,76

30,76

0,00

98,87

1,87

18,12

26,26

61,95

0,00

85,51

0,00

1,17

17,31

0,00

88,20

0,00

86,34

0,00

0,32

0.00

51,08

0.00

15,55

0.00

37,13

0.00

3.30

35,20

0.00

69.81

0.00

1.71

0,00

32,67

91,02

1,03

64,26

12,22

0,47

0,00

519

0,00

58,29

16,92

0,19

0.00

64,22

0.30

46,49

13,00

61,22

0.00

4,00

0.00

0.00

83,83

0.00

0.83

0,00

66,22

0,00

46,24

64,62

53,83

0,00

0,00

0,34

0,00

84,38

5,70

4,26

0.00

69.46

0.00

61,54

43,25

52,24

0.00

0.00

0.00

0.00

50,87

0.00

49,76

0.00

71,48

0.00

19,08

5,38

11,85

0.00

0.00

0.00

0.00

66,29

0.00

13,92

0,00

65,28

0,00

1,71

0,00

2,92

0,00

55,24

0,00

0,00

51,51

24,39

0,00

0.00

75,85

0.00

43,51

0.00

0.00

0.00

15,51

0.00

0.00

18,97

0.00

51,82

0,00

73,38

0,00

49,47

0,00

0,00

18,26

0,00

0,00

95,92

16,84

0,00

0,00

Fuente. Calculos propios segun datos proporcionados por el DANE
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ANEXO V. INDICE DE CCIO INTER DESAGREGADO POR SECTORES SEGUN
CUATRO DIGITOS DEL CIlU

1522| 1600| 1720| 1743| 1749 1750 1920 1926| 1939

1990|100,00| 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00

1991 45,50] 96,65|100,00|100,00]|100,00]100,00|100,00|100,00| 100,00

1992| 95,77 89,07|100,00{100,00| 8,12| 82,75|100,00]100,00 | 100,00

1993|100,00| 86,67 | 90,25| 97,39 43,45| 4538| 99.32| 4,39]100,00

1994 /100,00 34,12 72,071100,00| 90,89 21,49| 99.99]1100,00| 92,78

1995 99.14] 98,81 | 96,56|100,00| 19,83 86,05| 13,79]100,00| 79,51

1996 100,00 7540| 89,61 | 74,25|100,00| 97,47| 29,64|100,00| 60,79

1997 | 99.97| 4,44| 66,38| 45,81|100,00| 9526| 92,741100,00| 2,75

1998 | 99.09| 97.96| 6575| 19,17]100,00]|100,00| 95,28]100,00 100,00

1999 | 77,02 99.88| 11,90 87,42|100,00| 97,19| 99,46]100,00| 98,21

2000 | 62,69| 99.18| 70,39| 74,68|100,00|100,00| 99,23 |100,00 100,00

2001 | 22,49|100,00| 66,68|100,00] 4,68]100,00|100,00] 35,09 100,00

2002 | 84,37|100,00| 24,47 | 99,99 98,65]100,00]100,00] 100,00 100,00

2003 | 6,25|100,00|100,00{100,00| 81,97]100,00|100,00| 82,13 |100,00

2004 | 95,25|100,00]100,00|100,00]100,00|100,00]100,00| 93,64 100,00

2005 100,00 100,00 100,00 100,00|100,00|100,00| 99,99 | 47,08 |100,00

Fuente. Célculos propios segun datos suministrados por el DANE

2101 2102 2109 2220 2411 2429 2519 2529 2610

1990] 100,00 100,00 100,00| 100,00| 100,00| 100,00| 100,00| 100,00 100,00

1991] 100,00 100,00 100,00| 100,00| 100,00| 77,22 83,74| 100,00| 88,03

1992 100,00| 100,00 10,04| 100,00 85,39] 100,00| 100,00 81,51 82791

1993 1408| 99,57 72,09 | 100,00 97,44| 90,59 0.54| 51,56 89,71

1994 99,65| 99.27 85,78| 51,56| 100,00 784| 99,57 8936| 97.39

1995 13,65| 9981 99,29 80,35 99.97| 98,09| 100,00| 100,00| 100,00

1996 40,75| 100,00 99931 91,20] 92,63| 40,75| 100,00 63,52| 100,00

1997| 100,00 99.85 95,62 30,49| 100,00 32,91| 100,00 91,37] 100,00

1998 | 100,00 99,50 99,53 94,15 100,00 98,57| 100,00 97,78]| 100,00

1999 100,00] 24,04 100,00 73,32| 100,00| 100,00| 100,00| 9525| 99,92

2000 87,17 89,75 99,72 100,00 25,57| 100,00| 100,00 9582| 88,82

2001 63,57 61,73 99,96| 98,62 100,00| 100,00| 9794| 1692 50,35

2002| 100,00 8541 | 100,00| 76,08 69,26 100,00] 100,00| 69,59 31,40

2003| 100,00| 100,00 100,00| 100,00| 100,00| 100,00 100,00| 54,30] 100,00

2004| 100,00| 100,00 100,00| 100,00| 100,00 89,93| 100,00] 57,20] 100,00

2005 100,00] 100,00 92,51 92,78| 100,00 98,67| 100,00| 78,81 99,97
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2694

2710

2893

2899

2919

2921

2922

2929

2930

3110

3430

3610

3¢

100,00

100,00

7,38

71,07

100,00

100,00

100,00

100,00

100,00

100,00

100,00

100,00

100

100,00

54,11

100,00

96,65

13,49

100,00

100,00

100,00

100,00

100,00

45,41

100,00

100,00

55,86

53,96

10,17

80,35

100,00

100,00

100,00

96,00

100,00

29,54

11,66

99,63

89,38

72,02

52,37

90,93

42,35

91,49

100,00

97.88

100,00

17,37

30,56

17,30

28,19

97,28

69.33

85,12

82,60

64,34

76,34

98,98

100,00

19.76

85,17

5,94

63,02

100,00

9.74

96,75

93,11

43,93

97.24

69,24

100,00

1,13

98,13

73.74

38,05

100,00

14,49

100,00

98.83

82,69

100,00

11,80

100,00

13,66

100,00

100,00

48,92

100,00

84,45

100,00

62,87

100,00

96,70

64,80

100,00

30,19

100,00

100,00

67,33

8.98

98,97

35,74

87,78

99,53

100,00

94,81

100,00

41,71

83,08

100,00

35,78

99,70

53,51

87,00

38,78

100,00

96,00

100,00

100,00

16,17

100,00

100,00

33,78

100,00

53,76

35,38

46,17

100,00

100,00

99.66

100,00

15,62

94,30

100,00

30,54

100,00

38,46

56,75

47,76

100,00

100,00

100,00

100,00

49,13

100,00

100,00

28,52

100,00

80,92

94,62

88,45

100,00

100,00

100,00

100,00

33,71

100,00

100,00

34,72

100,00

98,29

100,00

97.08

100,00

44,76

100,00

100,00

48,49

75,61

100

100,00

24,15

100,00

56,49

100,00

100,00

100,00

84,49

100,00

100,00

81,03

100,00

48

100,00

26,62

100,00

50,53

100,00

100,00

81.74

100,00

100,00

4,08

83,16

100,00

100

Fuente.

Calculos propios segun datos proporcionados por el DANE
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ANEXO VI. UNA PRIMERA APROXIMACION A LOS DETERMINANTES DEL
COMERCIO INTRAINDUSTRIAL. MODELO ECONOMETRICO

La presencia de comercio intraindustrial que se evidencié en el analisis anterior en
la década de los 90s, conlleva a esclarecer que determina este tipo de
intercambio. Para ello se esboza un modelo econométrico que establezca si las

variables propuestas sirven de referencia para entender el comercio intragrupo.

Descripcion de las variables

El modelo realizado en eviews 3.1 toma datos para los afios 1991-2005. La
variable dependiente LNICI es el indice de comercio intraindustrial calculado en el
apartado anterior, tomando como referencia el indice de Grubel &Lloyd, con
valores porcentuales entre 0% y 100% (0%<ici<100%). Para un mejor ajuste de
los datos se convirtio a logaritmo. Las variables explicativas referenciadas en el
modelo se calcularon en forma de variacion para estandarizar el modelo. Estas

son:

a. LNVAR_I. Esta variable expresa el logaritmo natural de la variacion de la
media aritmética de la tasa de interés activa promediada anualmente entre
Venezuela-Colombia. Estos datos fueron suministrados por el Banco de la
Republica de Colombia y el Banco Central de Venezuela. En el grafico 6 se
muestra el comportamiento de la variable durante el periodo de tiempo
estudiado.

b. LNVAR_IE. Esta formula el logaritmo natural de la variacion de la media
aritmética de la Inversion Extranjera Directa en millones de dolares a
precios corrientes promediada entre Venezuela y Colombia, debido a que
datos para la region de Santander no existen desglosados en las

estadisticas de la nacion. Los datos se recopilaron en el Banco de la
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Republica y en las series de cuentas nacionales del Banco Central de

Venezuela.

c. LNVAR_PIBPER. Muestra el logaritmo natural de la variacion de la media
aritmética del PIB per capita en miles de dolares a precios corrientes
promediada entre Santander y Venezuela. Segun fuente de la Direccion
Nacional de Estadistica (DANE) y el Sistema Nacional de Estadistica de
Venezuela (SNE).

d. VAR_PIB. Indica la variacion del promedio del Producto Interno Bruto (PIB)
en millones de dolares a precios corrientes entre Santander y Venezuela.
Datos proporcionados por el Banco de la Republica y el Banco Central de

Venezuela en sus series estadisticas.

e. VAR_TDB. Esta especifica la variacion de la tasa de cambio dolar bolivar.
Datos tomados del Banco de la Republica de Colombia, para divisas de

otros paises.

Otras variables que se incluyeron dentro del modelo fue el IPC de Caracas y
Bucaramanga y la tasa de cambio délar peso; pero estas fueron omitidas al

resultar irrelevantes para el modelo.
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Anélisis Gréfico

Antes de realizar la regresion propuesta para los datos se va a determinar
graficamente la relacion que tiene la variable dependiente con cada una de las
variables explicativas, para establecer empiricamente el posible resultado de la

regresion. A continuacion se muestra cada uno de los graficos:

Grafico 1. Relacion ICI — Tasas de Interés

LMWVAR_Ivs. LNICI

LiWAR_|

LNICI
Fuente. Banco de la Republica de Colombia y Banco Central de la Republica de Venezuela.

En este grafico se encuentra la relacion ICI — tasas de interés, en el se puede
observar que existe una relacion positiva entre los datos, es decir, existe una

relacion positiva.
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Grafico 2. Relacion ICI — Inversion Extranjera

LNWVAR_IE vs. LNICI

LMWAR_IE

0.5

LNICI

Fuente. Banco de la Republica de Colombia y Series de Cuentas Nacionales del Banco Central de la Republica de

Venezuela.

Graficamente se muestra una relacibn de caracter negativo entre estas dos
variables ICI — inversion extranjera, a medida que aumenta el ICI, la variacion de

la inversion extranjera disminuye.
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Grafico 3. Relacion ICI — PIB per capita

LNWAR_PIBPER ws. LMICI

0.4

0.24

LKYAR_PIBPER
[ ]
=1
L

-0.2

LNICI

Fuente. DANE y Sistema Nacional de Estadistica de Venezuela (SNE)

Al igual que en la gréfica anterior, la relacion que se presenta empiricamente es
negativa, es decir, a medida que aumenta el ICI la variacion del PIB per céapita

disminuye.
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Grafico 4. Relaciéon ICI — PIB

WAR_PIB vs. LNICI

WAR_PIB

3.0 35 4.0 45 5.0

LNICI

Fuente. Banco de la Republica de Colombia y Series Nacionales de Estadistica del Banco Central de

Venezuela.

La relacion entre el ICl y el PIB resulta en primera instancia ser negativa, a medida

que aumenta el ICI la variacion del PIB disminuye.
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Grafico 5. Relacién ICI — tasa de cambio bolivar/délar

WVAR_TDE ws. LMICI
2.0

VAR TDB
[n]
(=]
&
[n]

1.0

LNICI

Fuente. Banco de la Republica de Colombia. Divisas de otros paises

Entre estas dos variables se observa una relacion de tipo positivo, las dos

aumentan al mismo tiempo durante el periodo estudiado.

Después de haber hecho el andlisis grafico, procedemos a realizar la regresion en

Eviews y determinar los parametros del modelo econométrico propuesto.

Resultados de la Regresion en Eviews

Los valores del estadistico p para cada una de las variables dentro del modelo
comparado con un nivel de significancia del 0.05% nos muestra que solo la
variacion de inversion extranjera y PIB per capita se consideran poco significativo,
con una probabilidad asociada de (0.1034) y (0.1069). Sin embargo, dichos

valores pueden ser tenidos en cuenta dentro de un nivel de confianza del 89%. La
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hipétesis nula de significancia global de la prueba F- statistic, (0,000705) arroja
como resultado que todas las variables para el modelo en conjunto son

significativas.

Dependent Variable: LMICI
Method: Least Squares

Date: 03/13/08 Time: 20:54

Sample: 1991 2005

Included observations: 15

Variable Coefficient  Std. Error  t-Statistic  Prob.
LNWVAR_| 0604219 0232931 2593986  0.0290
LNVAR_IE 0176679  0.097501  1.812080  0.1034
LNVAR_PIBPER -0.961899  0.548282 -1.790864  0.1069
VAR_PIB -1.361207 0254520 5426711 0.0004
VAR_TDB -0.905988 0247015 -3.667740  0.0052
C 6.864193 0568314 12.07816  0.0000
R-zquared 0877154 Mean dependent var 4 023845
Adjusted R-squared 0.808906 S.D. dependent var 0.420364
S.E. of regression 0.163759 Akaike info crterion -0.261207
Sum squared resid 0303307 Schwarz criterion 0.022013
Log likelihood 7959050 F-statistic 1285246
Durbin-\Watson stat 1.034409  Prob{F-statistic) 0.000705

Por otra parte, se observa que con un R? de 87,71% estima que la medida de
bondad del ajuste del modelo es buena, es decir, las variables explican en un

87,71% la variable dependiente.
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La ecuacion estimada es:

LNICI=0.604*LNVAR_I+0.176*LNVAR_IE - 0.981*LNVAR_PIBPER - 1.381*VAR_PIB
- 0.905*VAR_TDB + 6.864

En palabras implica que: una aumento del 1% en la tasa de interés activa produce
un aumento de 0,604 puntos porcentuales en el ICI; de igual modo, un incremento
de un punto porcentual en la Inversion extranjera directa provoca un que el ICI
crezca en 0,176 puntos porcentuales. Por otra parte, si el pib per capita varia en
un punto porcentual, el ICI disminuye en 0,981 puntos, esto parece incoherente
debido a que si aumenta el ingreso el ICI deberia aumentar a la par, por eso
reiteramos son los resultados arrojados por el modelo planteado. En cuanto al PIB,
se muestra que la relacién es inversa, pero si analizamos detenidamente los
resultados obtenidos en el apartado anterior, se presenta este caso porque el ICI
conseguido en calculos hechos, va en descenso y el PIB por su parte va en
aumento. Con respecto a la tasa de cambio ocurre algo parecido, la tasa de
cambio va en sentido ascendente y el ICI descendente, por tal motivo el

coeficiente da negativo, pero era de esperarse que influyera positivamente.
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