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Glosario

Difusion: Es el proceso de propagacion o divulgacion de informacién de conocimientos,
noticias, imagenes, costumbres, modas, eventos de television, etc., con el objetivo de llegar y ser
vista o leida por muchas personas.

Emprendedor: Como sujeto estrella del cambio social no es casualidad. Entender el
sujeto econdmico como la clave para explicar el desarrollo, frente a la idea de que colectivos o
variables estructurales son el fundamento subyacente de los cambios sociales, tiene sus raices en
los valores de una sociedad determinada

El pensamiento estratégico: Es aquel que se centra en un enfoque orientado hacia el
futuro. Tiene en cuenta una estrategia para conseguir algo en concreto, ademas de un plan de
accion para lograr los objetivos deseados. Este tipo de pensamiento estd muy relacionado con el
sector empresarial, aunque se puede aplicar a cualquier otro &mbito (Peir6, 2021)

Practica Empresarial: Es una experiencia académica en la cual el estudiante entra en
contacto e interactlia a través de proyectos especificos, con la realidad de contextos empresariales
a nivel local, nacional o internacional en areas de su profesion, en la cual aplica y fortalece
competencias personales y profesionales (Vargas & Bacca, 2021).

Pieza Publicitaria: Es el producto publicitario acabado. Se entiende como la adaptacion
de un mensaje a un espacio, tiempo, formato y circunstancia especifica. Tiene caracter tangible y
se entrega a los medios para ser difundido segun una pauta.

Prototipo: Un prototipo también se puede referir a cualquier tipo de maquina en pruebas,
0 un objeto disefiado para una demostracion de cualquier tipo.

Software: Conjunto de programas y rutinas que permiten a la computadora realizar

determinadas tareas.
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Resumen

Titulo: Practica empresarial para promover el emprendimiento de la comunidad universitaria en
la pagina web UIS compra UIS.
Autor: Herney Téllez Jerez, Ivonne Yannibe Hernandez Serrano y Laura Melissa Ortiz Franco.
Palabras Clave: Emprendimiento, difusion, visibilidad, prototipo de software

Descripcion: El presente trabajo ha sido desarrollado por medio de la modalidad de préactica
empresarial, la cual tiene como propdsito generar un canal de comunicacion entre los
emprendedores UIS y la comunidad, y que de esta manera se establezca un intercambio comercial
que aporte a la reactivacion econdmica en el pais, para esto se ha creado en conjunto con
estudiantes de ingenieria de sistemas un prototipo de software que sirva como una vitrina de
productos y servicios ofrecidos por emprendedores UIS, sumado a esto un fuerte impulso en redes
sociales creadas exclusivamente para este proyecto. A través de una metodologia cientifica de tipo
exploratorio y descriptivo se ha continuado con la labor que se inici6 en ediciones anteriores
respecto al fortalecimiento de redes sociales, con el fin de aumentar la visibilidad de los
emprendimientos seleccionados, asegurando que por medio de estas se puedan traer personas que
hagan parte de esta plataforma UIS COMPRA UIS. Mediante el desarrollo de esta investigacion
se logro el disefio del prototipo de software en conjunto con los estudiantes de sistemas, creando

estrategias de divulgacion y generar la difusion y captacion de nuevos emprendedores.
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Abstract

Title: Internship to promote entrepreneurship in the university community on the website “UIS
compra UIS”

Author(s): Herney Téllez Jerez, Ivonne Yannibe Hernandez Serrano and Laura Melissa Ortiz
Franco.

Key Words: Entrepreneurship, diffusion, visibility, software prototype.

Description: This work has been developed through the modality of business practice,
which aims to generate a communication channel between UIS entrepreneurs and the community,
and thus establish a commercial exchange that contributes to the economic revival in the country,
for this has been created in conjunction with systems engineering students a prototype software
that serves as a showcase of products and services offered by UIS entrepreneurs, adding to this a
strong impetus in social networks created exclusively for this project. Through a scientific
methodology of an exploratory and descriptive type, we have continued with the work that began
in previous editions regarding the strengthening of social networks, in order to increase the
visibility of the selected ventures, ensuring that through them people can be brought to be part of
this UIS COMPRA UIS platform. Through the development of this research, the design of the
software prototype was achieved in conjunction with systems students, creating outreach strategies

and generating the dissemination and attraction of new entrepreneurs.
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Introduccion

Luego de haber transcurrido varios meses en situacion de pandemia, muchos negocios
fueron golpeados por las consecuencias de la cuarentena, se hace necesario ayudar, comprometerse
e impulsar a los emprendedores que quieren llevar con éxito su negocio, brindando una
oportunidad de un espacio virtual, una vitrina que les pertenezca, con un equipo que los apoye a
destacar sus productos y servicios, o que hace factible accionar y ser parte de ese apoyo a la
reactivacion econdémica, no solo a nivel Santander sino también a nivel Colombia

En el presente trabajo se plasma la experiencia y recorrido de la “Practica empresarial para
promover el emprendimiento de la comunidad universitaria en la pagina web UIS compra UIS”,
como se expresa en el objetivo general el cual busca promover el emprendimiento de la comunidad
universitaria, a travées de la pagina web UIS compra UIS; a través de esta iniciativa se busca tener
un canal de difusién para los emprendedores UIS, y de esta manera acercarlos mas a la comunidad
y darlos a conocer por medio de diferentes plataformas digitales.

A fin de dar respuesta a las preguntas de investigacion y los objetivos especificos, se
implement6 el método cientifico de tipo exploratorio y descriptivo, basado en la observacion,
seguimiento y recopilacion de informacion basica necesaria como datos de contacto, nombre de
los emprendimientos y estado actual de los mismos, con el proposito de obtener una vision de la
organizacion y materializacion de un prototipo de software para promover la comercializacion al
interior de la comunidad UIS.

Para poder llevar a cabo esto, en primera medida se trabajo con los emprendimientos

preexistentes, para el disefid del prototipo de software junto con los estudiantes de sistemas,
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creando estrategias de divulgacion para generar un informe de lo investigado. Posteriormente se
procedié a actualizar la informacion de los 40 emprendimientos seleccionados en proyectos
desarrollados previamente por medio de diferentes canales de comunicacion como WhatsApp y
correos electronicos a fin de alimentar la Pagina web y la aplicacion movil UIS compra UIS.

Una vez se obtuvo la muestra de emprendimientos actualizados se realizé un proceso de
seleccion de emprendimientos en el cual se construy6 un diagrama de flujo, donde se desarrollo la
seleccion de los emprendedores segln el puntaje de un criterio aplicado a cada uno tales como,
antigiiedad del emprendimiento, canales de distribucion, medios de pago entre otros; criterios a
los cuales se les asigno un puntaje entre 1 y 3. Esto a fin de reconocer cuales emprendimientos
eran escogidos para ser publicados en el prototipo del software de UIS compra UIS

Finalmente, para la difusion y captacion de nuevos emprendedores se realizaron varias
estrategias de publicidad por los diferentes medios de comunicacion institucionales de la UIS y

propios (redes sociales) como autores de esta tercera edicion de “UIS COMPRA UIS”.
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1 Generalidades

1.1 Descripcion del Problema

Cada afio se graduan en Colombia unos 282.400 nuevos profesionales, segun el
Observatorio Laboral del Ministerio de Educacion, de los cuales unos 69.752 no logran encontrar
trabajo en el pais, segin el DANE. En julio de 2020, la tasa de desempleo era del 29,7%. Varios
analistas han advertido que esto se ha intensificado a medida que la pandemia golpe6 los empleos
en el pais y aument6 el desempleo a medida que las empresas cerraron y la fuerza laboral
disminuyd. Es por esto que una de las estrategias que el gobierno esta utilizando actualmente para
abordar estos temas, fortalecer la economia y fomentar la innovacion es apoyar la creacion de
empresas (Quintana, 2020).

De hecho, si el Estado no es quien impulsa esta estrategia encaminada a crear empresas y
por ende nuevos empleos, el rezago econdmico aumentara, ademas, las entidades centrales tendran
que invertir mas tiempo y dinero en politicas proteccionistas, el control de la inflacion insuficiente
obstaculizar el desarrollo del sector financiero y reducir el volumen del comercio internacional.
Bajo esta mirada, es mejor tener politicas econémicas flexibles en la creacion de empresas que
tratar de controlar el lastre que surge por la falta de una estrategia de fomento del emprendimiento
en el pais. No obstante, la academia no se ha olvidado de estas estrategias, también se encarga de
motivar, expresar y estimular a todos los alumnos desde sus distintos niveles de formacion en el
aula con el fin de integrar ideas de negocio en empresas nacientes y rentables (Hernandez &

Rodriguez, 2014).
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Es por esto que en Colombia existe una creciente aceptacion social y, cada vez mas,
mejores incentivos econdmicos para que la poblacién emprenda; y es que de acuerdo con el estudio
del Global Entrepreneurship Monitor (GEM) (2020), la tasa de actividad emprendedora TEA pasé
de 22,3% en 2019 a 31,1% en 2020. Sin embargo, solo el 29,7% de los emprendimientos en la
primera etapa sobreviven.

A nivel institucional, la UIS junto con el IPRED liderado por la coordinacion del programa
Gestion Empresarial, siempre se han caracterizado por brindar un apoyo extensivo a su comunidad
en general, brindando ensefianza de calidad para que todo lo que se aprende en las aulas pueda ser
llevado a cabo en la vida diaria, por ello, este es un espacio que aporta en gran manera, teniendo
en cuenta que la universidad usa sus recursos de comunicacion institucionales, para difundir los
emprendimientos y garantizar oportunidades de dar a conocer su negocio.

Dentro de los métodos o formas de incentivo para los emprendedores que utiliza la
Universidad Industrial de Santander, se encuentra el denominado UIS Compra UIS, como
iniciativa en pro del fomento de los proyectos formados y culminados en el marco de esta
institucion y que requiere un apoyo adicional, con el fin de lograr que los emprendimientos sean
exitosos, dando a conocer sus productos a posibles patrocinadores y/o compradores a través de un
prototipo de software y la difusion en las diferentes redes sociales, todo esto para lograr la
generacion de productos o servicios y un intercambio comercial que beneficie a la comunidad.

Al observar resultados de los diferentes enfoques de estudio del emprendimiento en el
campo comercial de los emprendedores de la universidad industrial de Santander, un gran
porcentaje no lograron sacar adelante sus ideas por la situacion econémica actual o por cumplir
requisito para optar el titulo profesional (Velandia & Archila, 2017), por esto a partir de este

proceso se busca unificar a todos los emprendedores activos que alcanzaron su plan de estudios, y
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a la vez clasificar los emprendimientos que por diversas causas pausaron o dejaron por terminado
esta iniciativa en sus proyectos de vida (Universidad, 2015, pag. 541).

En este contexto, UIS compra UIS es una iniciativa en pro del fomento de los proyectos
obtenidos de la comunidad UIS en general, que busca generar un canal de comunicacion entre los
emprendedores UIS y lacomunidad, para promover un intercambio comercial, y es que para dichos
emprendedores pueden surgir diferentes obstaculos al momento de adentrarse en los mercados
objetivos, por esto, resulta importante continuar con esta idea teniendo en cuenta, el seguimiento
y la orientacion posterior buscando no solo la viabilidad de los mismos, sino tener la oportunidad
de brindar espacios nuevos de visibilidad a sus productos y servicios, expandiendo la entrada a
nuevos clientes, esperando que a futuro esta ayuda provea nuevos ingresos que le permitan llegar
a una estabilidad en el mercado y generacion de empleo.

1.1.1 Preguntas de Investigacion

Fueron varias preguntas las que encaminaron el desarrollo de esta préactica empresarial:
¢ Qué factores se deben tener en cuenta para promover el emprendimiento de la comunidad UIS?
entre otras preguntas como: ;Qué herramientas son efectivas en el momento de impulsar y dar a
conocer los emprendimientos de la comunidad UIS?, ;Qué informacion esta pendiente en cada
emprendimiento previamente seleccionado y publicado en los catdlogos de UIS compra UIS?,
¢Cudles deben ser las caracteristicas de seleccion de los emprendimientos que deseen participar en
la pagina web UIS compra UIS? Y ;Como se puede difundir los emprendimientos en medios

digitales para que sean consultados por la poblacion objetivo?,
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1.2 Objetivos.
1.2.1 Objetivo General.

Promover el emprendimiento de la comunidad universitaria, a través de la pagina web UIS
compra UIS.

1.2.2  Obijetivos Especificos.

e Desarrollar con el apoyo de estudiantes de ingenieria de sistemas un prototipo de software
que permita impulsar y dar a conocer los emprendimientos de la comunidad UIS.

e Actualizar la informacién de los 40 emprendimientos seleccionados en proyectos previos
por medio de llamadas y correos electronicos para alimentar la Pagina web UIS compra
ulS.

e Disefiar un Proceso de seleccion de los emprendimientos, para publicar en el prototipo del
software de UIS compra UIS, filtrando aquellos recibidos por medio del formulario de
convocatoria abierta de la comunidad UIS.

e Realizar campafias de difusion a través de los diferentes medios de comunicacion
institucionales, para promover el intercambio comercial entre la comunidad UIS vy sus
emprendedores.

1.3 Marco tedrico
1.3.1 Antecedentes investigativos.

Es importante sefialar que se utilizé bibliografia de distintas modalidades de trabajo de
grado (practicas empresariales, seminarios de investigacion, pasantias de investigacién), los cuales
fueron realizados por estudiantes del IPRED y de ingenieria industrial, en un periodo que oscila
entre 2019 a 2021. Esto con el fin de observar y sintetizar los aportes y conclusiones de estos

trabajos durante los Gltimos afios. Todas las practicas empresariales apuntan en demostrar el apoyo
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brindado por el IPRED y la UIS, momento crucial en donde se crea la Tecnologia empresarial.

Ademas de los continuos esfuerzos para realizar el evento de emprendedores y demas estrategias.

Practica empresarial para promover el intercambio comercial entre la comunidad
UIS y sus emprendedores a través de un medio de difusion digital. ""UIS compra UIS”
Autores: Genny Paola Vargas Lépez y Milen Catherine Bacca Garcia (Vargas & Bacca,
2021).

Objetivos y Alcance: Promover el intercambio comercial entre la comunidad UIS y sus
emprendedores a través de un medio de difusion digital.

Principales aportes: Esta practica empresarial contiene informacién de apoyo respecto a
como visibilizar a través de medios digitales los negocios incluidos en las ediciones
anteriores del catdlogo UIS compra UIS, y brinda un marco para la identificacion de nuevos
emprendedores y como invitarlos a participar del catalogo para que conozcan sus productos
y/o servicios. De igual forma es una de las fuentes permanentes de consulta, Guia para el
desarrollo del trabajo de grado, uso de informacion y referente bibliografico.

. Prototipo software de una aplicacion moévil de realidad aumentada para
mejorar la experiencia de usuario a nivel de interaccion del proyecto editorial UIS,
caminos de Santander
Autores: Juan Sebastian Rondén Arango (Rondon, 2021).

Objetivos y Alcance: Realizar un prototipo de software para una aplicacién movil con el
fin de mejorar la experiencia de usuarios en la interaccion del proyecto editorial UIS

“caminos de Santander”
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Principales aportes: Este proyecto de grado brinda para la practica empresarial un aporte
desde la parte técnica un conjunto de elementos acerca de como se puede usar la realidad
aumentada y poder hacer una aplicacion més innovadora e interesante.
e Plan de accion para el mejoramiento del micrositio web ‘Emprendedores’ del IPRED
como medio de promocion y vinculo entre emprendedores y comunidad UIS
Autores: Cesar Augusto Tristancho Estupifian, Israel Alexander Chaparro Tacury
(Tristancho & Chaparro, 2021)
Objetivos y Alcance: Elaborar un plan de accién que permita mejorar el micrositio web
‘Emprendedores’ del IPRED para su aprovechamiento como medio de exposicion y
promocion de emprendedores y unidades productivas destacadas de la comunidad
universitaria.
Principales aportes: Brinda un panorama de como a partir de un plan de accién
establecido se establecen las oportunidades de mejora conociendo el entorno y las
necesidades del mismo para la transformacién de las propuestas existentes y que
establezcan estrategias para mantenerla actualizada.
e Practica Empresarial para Promover el Emprendimiento en la Universidad Industrial
de Santander
Autores: Julian Andrés Roa Ayala (Roa, 2020).
Objetivos y Alcance: promover el emprendimiento en la Universidad Industrial de
Santander
Principales aportes: Este proyecto de grado brinda para la practica empresarial un aporte
desde la parte técnica un conjunto de elementos acerca de como se puede usar la realidad

aumentada y poder hacer una aplicacion mas innovadora e interesante.
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Anédlisis, mantenimiento, disefio, desarrollo e implementacibn de nuevas
funcionalidades y mejoras relacionadas con los médulos de portal web de grupos y de
trabajos de grado en la plataforma como comunidad académica

Autores: Alexy Yessenia Rincon Capera (Rincon, 2019).

Objetivos y Alcance: Este trabajo de grado fue disefiado para implementar analisis,
mantenimiento, disefio y desarrollo de funcionalidades en la mejora en modulos de portal
web

Principales aportes: Estudiar y obtener mas informacion sobre las herramientas que se
pueden usar al momento proponer aplicativos y los pasos que hay que tener en cuenta al
momento de realizar un proyecto enfocado en el disefio y desarrollo de funcionalidades de

software

Plataforma web para administrador de eventos para la comunidad universitaria.
Autores: Brayan Rolando Guerrero Florez (Guerrero 2019)

Objetivos y Alcance: El proyecto esta enfocado entonces al desarrollo de una plataforma
web pensada desde el punto de vista de un administrador de eventos que le permita
publicarlos y poder hacer un seguimiento de los eventos que va publicando, y asi lograr
cierta retroalimentacion respecto a la actividad de negocio que se esté llevando a cabo.
Principales aportes: Muestra como a traves de una metodologia definida, se realizan dos
prototipos donde el segundo serd el final y definitivo; cada prototipo cuenta con ligeras
diferencias, mejoras introducidas hasta desembocar en el prototipo final a fin de obtener

una plataforma con funcionalidades basicas para acometer la solucion del problema.
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1.4 Marco Contextual

La Universidad Industrial de Santander, de naturaleza publica, es catalogada como una de
las mejores instituciones de educacion superior del pais, no solo por su excelencia académica, sino
también por la calidad de profesionales que resultan de su proceso académico y de su formacion
(Caracol, 2020); Asi mismo los estudiantes de esta importante institucion se forman con las
nociones fundamentales para la creacion de empresas innovadoras que pueden ser presentadas en
los eventos de emprendimiento y ciencia con el objeto de dar a conocer sus ideas y asi lograr
incursionar en el mercado comercial y/o recibir apoyo econémico de corporaciones.

En este contexto, la UIS establece el programa de emprendimiento como iniciativa que
busca promover en la comunidad estudiantil el espiritu emprendedor e innovador, de forma que
logre traducir ideas de negocio en empresas que apalanquen el crecimiento sostenido de la region
(Universidad, 2015).

Es conocimiento popular la excelencia de iniciativas innovadoras de emprendimiento en
Santander, desarrolladas por nuevos emprendedores, algunos con experiencia en el mercado. Es
por esto que desde la Universidad Industrial de Santander, se ofrece un espacio para encuentros de
emprendedores UIS, en el cual estos presentan el emprendimiento hacia el entorno de esta
comunidad, con el fin de realizar interaccion entre la universidad y los emprendedores; situacion
que se ha venido presentando a lo largo de la realizacion de diferentes eventos como el programa
de emprendimiento, que busca estimular el espiritu emprendedor, la creacion de empresas v el
fortalecimiento de las mismas, a traves del apoyo a estudiantes y egresados de programas de

pregrado, especializacion, maestria y/o doctorado de esta Universidad en el proceso de
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formulacién, busqueda de financiacion y puesta en marcha de sus proyectos de emprendimiento
(santander, 2021).

Por su parte, el programa de Tecnologia Empresarial y Gestion Empresarial del Instituto
de Proyeccion Regional y Educacion a Distancia (IPRED) de la Universidad Industrial de
Santander (UIS) ha desarrollado estrategias para apoyar y fomentar la cultura emprendedora, tanto
a través de sus programas de formacidén como a través del salon de clases y diversos escenarios de
actividades extracurriculares, conoce la mecénica de las diferentes ideas y proyectos
emprendedores que llevan a cabo los integrantes de los programas académicos mencionados.

Es importante el fomento de las ideas de emprendimiento porque los resultados positivos
de difusiones usando nuevas tecnologias, aplicaciones, plataformas; ayudan a obtener mejores
resultados y optimizan la captacién de recursos. Como modelo de desarrollo aplicable a UIS
Compra UIS, existe el referente Santander Compra a Santander, “Evento desarrollado para abrir
espacios de relacionamiento, para que los empresarios santandereanos puedan ofrecer productos,
servicios, a la vez buscar proveedores, alianzas comerciales (Camara, 2019).

1.5 Marco Legal y Normativo

En la Tabla 1 se presenta el recorrido normativo que aplica para el emprendimiento en

Colombia.

Tabla 1. Marco normativo para el emprendimiento en Colombia

Ley o Norma Contenido

Especifica de manera detallada como las distintas
empresas pueden ser constituidas en Colombia como las:
Anédnimas, colectivas, en Comandita Simple o por
Acciones, Limitadas, Extranjeras, de Hecho.

Cddigo de Comercio (1971)

Régimen que promueva y facilita la reactivacion

Ley 550 de1994 : . .
y empresarial y la reestructuracion de los entes territoriales
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para asegurar la funcion social de las empresas y lograr el
desarrollo armonico de las regiones.

Ley 344 de 1996

Medidas tendientes a racionalizar y disminuir el gasto
publico, garantizar su financiamiento y reasignar recursos
hacia sectores deficitarios de la actividad estatal.

Ley 789 de 2002

Por la cual se dictan normas para apoyar el empleo y
ampliar la proteccion social y se modifican algunos
articulos del Cédigo Sustantivo de Trabajo.

Decreto 934 de 2003

Se reglamenta el funcionamiento del Fondo Emprender
(FE), el cual serd administrado por el SENA y cuyo objeto
exclusivo sera financiar iniciativas empresariales.

Ley 905 de 2004

Por medio de la cual se modifica la Ley 590 de 2000 sobre
promocion del desarrollo de la micro, pequefia y mediana
empresa colombiana.

Ley 1014 de 2006

De fomento a la cultura del emprendimiento empresarial.

Sentencia C - 392 de 2007

Declara exequible la creacion de microempresas bajo el
régimen de Empresas Unipersonales.

Ley 1258 de 2008

Por medio de la cual se crea la Sociedad por Acciones
Simplificada.

Ley 2069 de 2020

Por medio del cual se impulsa el emprendimiento en
Colombia

Nota: La tabla muestra las normas y leyes colombianas expedidas para el emprendimiento.

Elaboracion propia
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2 Disefio de Herramientas Basadas en Prototipos de Software.

2.1 Planificacién

Para el cumplimiento de este objetivo fue necesario realizar una revision de proyectos
desarrollados anteriormente conociendo los antecedentes, como el mercadillo estudiantil, Eureka,
entre otros, que han aportado muchas ideas a esta practica empresarial.

También se revisé detalladamente las dos ediciones anteriores de UIS compra UIS,
identificado los avances del proceso de crecimiento, donde se pudo evidenciar:

e Laprimera edicion manejé un catadlogo PDF de 19 emprendedores seleccionados, que
se difundid por los diferentes medios de comunicacion institucionales, generando
limitaciones para llegar a méas publico objetivo.

e La segunda edicién realizé un sitio gratuito de Google con 20 emprendimientos
seleccionados, el cual se impulsé por medio de redes sociales y tuvo gran acogida, sin
embargo, aun presentaba la necesidad de mejorar la visibilidad para aquellos que
accedian desde un celular.

Esta revision de antecedentes se hizo con el fin de poder suplir y dar solucién a las
necesidades que no alcanzaron a ser resueltas en ediciones anteriores, por ello, con el apoyo junto
con el equipo de Ingenieria de sistemas se realizé un prototipo de software, con el acompafiamiento
por parte de cada grupo de trabajo, estableciendo los procesos de creacion de esta pagina web y
sitio movil.

2.2 Disefio y Construccion
Se realizo un primer encuentro con los estudiantes de sistemas, en el cual se realiz6 una

presentacion y exposicion del proyecto de grado y las metas a alcanzar con “UIS COMPRA UIS”;
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Se efectuo una lluvia de ideas, donde cada grupo aportd las ideas principales para el desarrollo de
este proyecto, unificando criterios con el fin de consolidar las propuestas en beneficio de ambos
proyectos, dejando huella del trabajo Inter facultades, obteniendo como resultado una plataforma
creada por personas idoneas, logrando destacar los conocimientos adquiridos en nuestro paso por
la UIS.

Uno de los principales temas de conversacion fue el formulario para la convocatoria, donde
se identificaron preguntas necesarias para el buen desarrollo del sitio web y movil, se acordo
trabajar en mejoras para una siguiente reunion.

2.3 Revision Prototipo Inicial y Correcciones

En el segundo encuentro se hizo la exposicion del formulario corregido donde se dio la
aprobacién por las dos partes, seguidamente, se presentd una vista preliminar del disefio de la
pagina web y sitio movil construido, por parte del grupo de sistemas se hizo una demostracién de
su funcionamiento, modo de uso, distribucion de las categorias, entre otros detalles; Se
intercambiaron ideas respecto al logo y al alcance que se tendra a posibles clientes externos, una

muestra de eso se puede apreciar en las Figuras 1 y 2.
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Figura 1. Vista Preliminar pagina web
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Nota: En la figura se observa un preliminar de la posible visualizacion de la pagina web.

Elaboracion equipo de Trabajo
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Figura 2. Vista Preliminar Sitio Movil.
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Nota: En la figura se observa un preliminar de la posible visualizacién del sitio movil. Elaboracion

equipo de Trabajo

Hubo una tercera reunion donde los estudiantes de sistemas nos mostraron los nuevos
disefios creados (vease Figura 3 y 4), se definié que la realizacion de una estrategia campafia de
expectativa para los emprendedores, con el fin de despertar el interés de parte de ellos, para esto
se escogieron 5 emprendimientos, de los que ya venian trabajando en semestres pasados y con sus
emprendimientos se continuarian los siguientes disefios de la pagina web vy el sitio mdvil, asi los
futuros emprendedores tienen la oportunidad de ver como se verian sus emprendimientos alli.
Sumado a esto, los 5 emprendimientos fueron de ayuda para poder reportar todo acerca del
funcionamiento de las plataformas, y de esta manera sean solucionados de la mejor manera posible

los inconvenientes percibidos.
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Estos emprendimientos fueron seleccionados de acuerdo a los que demostraron mayor
entusiasmo de participar en el proyecto. Se realiz6 una videollamada donde se les explico de que
se trataria y lo que necesitariamos de ellos, a lo cual estuvieron de acuerdo.

Figura 3. Segunda Vista Preliminar pagina web.
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Nota: En la figura se observa un preliminar de la posible visualizacion de la pagina web.

Elaboracion equipo de Trabajo
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Figura 4. Segunda Vista Preliminar sitio movil.
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Nota: En la figura se observa un preliminar de la posible visualizacion del sitio movil. Elaboracion

equipo de Trabajo
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También se dialogd acerca del tipo de servidor que posiblemente se usaria, se hizo un
debate de si optar por el servidor de la universidad o uno externo, se establecio que la mejor opcion
seria iniciar con el servidor ofrecido por el IPRED teniendo en cuenta que apenas se esta iniciando
y se podria dejar una base para proyectos futuros. Sin embargo, se realizé por parte del equipo de
sistemas una cotizacion de los servidores que mejor podrian funcionar.

Otro tema que se trato, es acerca de la marca UIS COMPRA UIS, pues siendo la UIS una
marca registrada, podria causar inconvenientes, se establecio el proceso de dialogar con la parte
legal y ver que tan factible era mantener el nombre o cambiarlo. Al final se propuso el nombre U-
SHOP. Sin embargo, para efectos de este proyecto seguira con el nombre de UIS COMPRA UIS
2.4 Prototipo Final

En la ultima etapa del proyecto hubo retraso en la entrega de la pagina web debido a las
vacaciones del grupo de Ingenieria de Sistemas, por ende, se tuvo que eliminar el proceso de la
campafia de expectativa que se tenia y tener en una semana a los cinco emprendedores
preseleccionados, registrados en la pagina, con retroalimentacion y formulario de satisfaccion.

Por otra parte, el plan inicial era que se ejecutara un formato o sistema donde la informacion
de los emprendedores de la primera etapa se pudiera transferir automaticamente a la nueva pagina,
sin embargo esa idea fue descartada por el equipo de sistemas quienes expresaron que cada
emprendedor debia realizar su propio registro.

A pesar de los contratiempos que se dieron al altimo momento, eso ayudo a tener una mejor
idea de cosas a mejorar o situaciones que suceden cuando se lleva esta actividad a la vida practica
fuera de lo académico, siempre se van a presentar inconvenientes y es necesario buscar las
soluciones para cumplir con los estipulado, se tuvo una constante comunicacién con los

emprendedores buscando su apoyo en subir los productos a la pagina. (Véase Figura 5).
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Figura 5. Comunicacion via WhatsApp con los emprendedores

Buen dia estimado emprendedor.

Le escribimos de parte de UIS compra UIS, y con gran alegria queremos informarle que su
emprendimiento ha sido seleccionado para participar de esta nueva temporada de UIS
compra UIS ¥. A continuacién le brindaremos la informacion necesaria para continuar con
el proceso.

Este aflo contamos con una pagina web y una aplicacién movil.

Lo invitamos a registrarse y a subir toda la informacion de su emprendimiento que ya ha
sido previamente seleccicnado

@ 1 paso - Ingrese aqul para |2 pagina web https://uis-shop.web.app/inicio y para la
aplicacion aqui

https://mega.nz/file/iThFQbDS#RYKNNt3CoLeOMPVZYYEWKS_cxXWkG30y_WmvByrhAud0

@ 2 pasc- Registrarse en la parte superior de derecha, y se sbrird unz nueva veniana para
colocar toda su informacién.

@ 3 paso- Una vez registrado, en a2 parte superior |zquierda encontrard el mend, deberd
seleccionar la opcion de vender, encontrara la opcion de Emprendimiento donde podrd
regustra el emprendimiento y otra seccion de productos donde podra subir la informacion
de los productos o servicios.

@ Instrucciones para descargar la aplicacion mévil en su celular o tablet

https://youtu.be/iV-W1iMaTrio

Una vez mas muchas gracias por participar en este espacio creado por y para usted!
Recuerde que si tiene alguna duda se puede comunicar de vuelta y le ayudaremos.

22.35 MB folder on MEGA

Nota: la figura muestra la comunicacién que se tuvo con los emprendedores para la participacion

en UIS COMPRA UIS.

Al finalizar la pagina web y sitio mévil quedaron de una manera impecable, muy agradable
a la vista y muy intuitivo para el usuario (Figura 6), los estudiantes de Ingenieria de sistemas
atendieron a todas las solicitudes que se tenian y se atendieron en tiempo prudente, una cosa que
solicit6é y quedo pendiente para futuros proyectos es la identificacion del emprendedor, pues por
ahora todos van a aparecer con el rol de estudiante, sin embargo se entiende que hay profesores,

egresados, administrativos, entre otros.
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Figura 6. Vista Final de la Pagina Web y La Aplicacion Movil
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2.5 Referentes de Plataformas de Visibilidad de Emprendimientos Aplicadas por Otras
Universidades.

Con el fin de continuar creando un espacio tipo vitrina virtual para los emprendedores, se
inicié una investigacion, comparando principales universidades y como estas estan llevando el
tema de apoyo a los emprendedores. De igual manera se toma estos como referente para verificar
las posibles fortalezas o debilidades que tiene UIS COMPRA UIS frente a estas.

UIS: Actualmente se maneja un sitio gratuito donde se pueden encontrar los
emprendimientos seleccionados, no tiene relacién directa con la pagina oficial de la universidad.
La universidad si se encarga de realizar la difusion para que la comunidad UIS conozca la iniciativa
(UIS, 2019). En el sitio gratuito se puede ver resumen del negocio, datos bésicos del
emprendimiento y del emprendedor (Bacca & Vargas, 2020).

Sin embargo, hace falta un concepto juridico que exonere a UIS compra UIS de cualquier
inconveniente con los productos (Véase Figura 7).

Figura 7. Modelo Actual de UIS COMPRA UIS

o Productos dela UIS, y parala UIS
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Sy A
LIBROS Y PAPELERIA -

Libros y Papeleria
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Pasteleria

RESTAURANTES,
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Mobiliario de oficina

Nota: Vista de pantalla de UIS COMPRA UIS. Tomada de UIS, (2019).

UNAD: Tienen un programa llamado plan de solidaridad extendido, lo que busca es apoyar
a los emprendimientos de los estudiantes, docentes, egresados y nuevos aspirantes Unadistas, s6lo
deben inscribirse y automéaticamente tendran derecho a participar en seminarios y capacitaciones
gratuitas en aspectos empresariales necesarios que estén en auge en el momento.

Este servicio fue ofrecido por la pandemia y no tienen sitio web oficial, los emprendedores
deben hacer un video de un minuto que sera difundido por los canales institucionales propios

(UNAD, 2020).
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Figura 8. Campafia Emprendedora UNAD
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Nota: Vista de pantalla de la campafia Unadista para los emprendedores. Tomada de

UNAD, (2020)

UCC: Tienen un espacio en su pagina web principal para egresados llamado Desarrollo

Empresarial, en el cual se establece un directorio empresarial, con datos basicos del emprendedor

Yy su negocio, adicionalmente manejan un programa llamado, tutores Pymes - Es una iniciativa que

busca fortalecer y generar espacios donde los Alumnos (comunidad de graduados) de la

Universidad Cooperativa de Colombia, transfieren conocimientos y experiencias ganadas en el

ambito empresarial a aquellas personas (estudiantes, graduados entre otros) que le han apostado al

desarrollo de iniciativas empresariales (UCC, 2018) .
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Adicional la universidad se asegur6 de dejar una nota aclaratoria: Nota: “Es importante
anotar que la Universidad no es responsable de la calidad de servicios y productos ofertados por
las empresas referenciadas” (Véase Figura 9).

Figura 9. Directorio Empresarial UCC

Directorio de Graduados Emprendedores

Conozca las empresas de nuestros graduados: (si usted esta interesado en dar a conocer su empresa a través de este
espacio por favor comuniguese con la Coordinacién Alumni (graduados) més proxima a su empresa, y alli le indicaran el
procedimiento a seguir).

Estos son algunos Alumni empresarios, le invitamos a contactarlos y asi conocer los servicios y productos que ofertan.

Nombre del graduado: Ricardo Alberto Buendia

Facultad: Mercadeo

Nombre de la Empresa: QUANTUM

Direccion de la empresa: Cra. 24C oeste No. 6-150 - Cali
Cargo: Gerente

Celular: 3044517203

quantumbrand@gmail.com

Nombre del graduado: Adriana Campos Pérez
Facultad: Psicologia

Nombre de la empresa: EVENTOS MULTIPLEX
Direccion de la empresa: Calle 16 No. 47-53 - Cali

Nota: Vista de pantalla del directorio empresarial para los emprendedores UCC. Tomada de UCC,
(2018)

UPB: Esta universidad maneja un Centro de Desarrollo Empresarial, ejecutan proyectos,
forman en emprendimiento, ofrecen servicios a las empresas y acompafan a los emprendedores
para que saquen adelante sus iniciativas. Maneja un directorio de emprendedores y una seccion de
emprendedores, adicional a esto una seccion de noticias relacionadas con eventos y negocios

(UPB, 2018), (\Véase Figura 10).
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Figura 10. Pagina de Centro de Desarrollo Empresarial UPB

Inicio Estudiar en la UPB La Universidad Investigacion ntercambio Vida Universitaria Proyeccion Zocial

Uuniversidad
E] Pontificia
Bolivariana

Read in English
na > Centro de Desarrollo Empresarial

Centro de Desarrollo Empresarial:
impulsamos el ecosistema del
emprendimiento

Aceleracion Empresarial UPB
Incubadora

Proyectos

En el Centro de Desarrollo Empresarial - s

Consultorio empresarial

CDE- ejecutamos proye

emprendimiento, ofrecemos servicios a

Centro de Desarrollo Empresarial®

Nota: Vista de pantalla Centro de Desarrollo Empresarial UPB. Tomada de UPB, (2021)

UniPiloto: Tienen una seccién llamada Red Unipiloto - Piloto apoya a piloto.

Un espacio exclusivo para los emprendedores de la comunidad UniPiloto, donde pueden
conocer sus productos y servicios. El espacio que manejan de los emprendedores, tiene resumen
del negocio, datos basicos del emprendimiento y del emprendedor. EI Concepto Juridico que
manejan: “El proyecto busca desarrollar una red de economia colaborativa para la Comunidad
UniPiloto, (estudiantes, administrativos, directivos, egresados y sus familias y demas personas que
hayan trabajado formalmente con la universidad en diversos proyectos) mediante la
implementacién de una plataforma tecnoldgica, en la cual la Universidad Unicamente se encargara
de propiciar el espacio para la generacién de la red de economia colaborativa en la Comunidad

UniPiloto, sin que ello implique o genere obligaciones y mucho menos responsabilidad alguna por
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parte de la Universidad en la relacion comercial entre los diferentes actores de la red”
(Unipiloto,2014), (Veéase Figura 11).

Figura 11. Red Unipiloto

t Office 365 Egresados
U’Puoto ©0000

UNIPILOTO ADMISIONES PREGRADO POSGRADOS EDUCACION CONTINUADA RELACIONES INTERNACIONALES BIENESTAR INVESTIGACION SEDES

CORALES
Unequdonduivnpmlumnddomdehmmﬂad DEL ROSASES
UniPiloto, donde podras conocer sus productos y servicios.

¥ Conoce las nuevas oportunidades de formacién
para nuestros emprendedores
UNIPILOTO ADMISIONES PREGRADO POSGRADOS EDUCACION CONTINUADA RELACIONES INTERNACIONALES BIENESTAR INVESTIGACION SEDES

Conoce nuestros emprendedores

CORALES

DEL ROSARIO

WOLF

CONSULTING COLOMBIA

Nota: Vista de pantalla Red Unipiloto. Tomada de Unipiloto, (2021)
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3 Base de datos e identificacion y clasificacion de emprendimientos.

3.1 Actualizacion de base de datos

Se hizo una revision del sitio Google creado en la segunda edicion donde se hall6 que se
contaba con 39 emprendimientos, se disefié una base de datos con la informacion relevante de los
emprendimientos activos, se procedié a contactarlos por diferentes medios para confirmar su
participacion en la nueva edicion de UIS compra UIS, se pudo evidenciar que los emprendedores
tienen la voluntad de seguir formando parte del proyecto, es asi como de los 39,27% de ellos
confirmaron que quieren seguir participando, dos (2) emprendedores no quieren participar, debido
a que su emprendimiento ya es lo suficientemente visible y no necesita el apoyo de UIS compra
UIS y de nueve (9) no se obtuvo respuesta.
3.2 ldentificacion y clasificacion de los emprendimientos

Los principales medios de comunicacion utilizados para contactar los emprendedores han
sido, primeramente, WhatsApp, via Instagram y llamadas telefénicas, siendo WhatsApp el medio

por el cual se ha obtenido mas respuestas (Véase Figura 12).
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Figura 12. Reiterando invitacion a los emprendedores ya participes de UIS COMPRA UIS

10:24 & O O 9v4u83%

< Eukary Art Arte = 33

Business Account =

Hola, querido emprendedor, le
escribimos de UIS compra UIS,
estamos préoximos a iniciar nuestra
tercera edicion de este maravilloso
proyecto, y para nosotros es muy
importante tener la informacion
actualizada de su emprendimiento,
asi mismo queremos saber si le
gustaria seguir haciendo parte de este
proyecto?

Quedamos atentos!

Un abrazo fuerte de parte de UIS

compra UIS 9:52 AM

Holaa, sii me gustaria participar de la
tercera edicion @

Que bueno &, gracias por
respondernos, estamos trabajando en
un mejoramiento del sitio web, asi que
proximamente le estaremos haciendo
saber méas 12:04 PM

10:25 & T © 94E83%

==
< #78 Mauricio Rodriguez De... m«

& Messages and calls are end-to-end encrypted.

No one outside of this chat, not even WhatsApp, can

read or listen to them. Tap to learn more.

Hola, querido emprendedor, le
escribimos de UIS compra UIS,
estamos proximos a iniciar nuestra
tercera edicion de este maravilloso
proyecto, y para nosotros es muy
importante tener la informacion
actualizada de su emprendimiento,
asi mismo queremos saber si le
gustaria seguir haciendo parte de este
proyecto?

Quedamos atentos!

Un abrazo fuerte de parte de UIS
compra UIS 9:52 AM

Hola buenos dias, claro que si

Qué hay por hacer, cuéntame

Super, Mauricio!

Bueno, ya que nos confirmo su
participacion, es posible que alrededc
de la proxima semana le enviemos un

£ 4

Nota: la figura muestra la comunicacién que se tuvo con los emprendedores para la participacion

en UIS COMPRA UIS.

Se logré el registro de 40 emprendimientos nuevos y antiguos en la pagina web, muchos

emprendimientos desistieron después del primer filtro, algunos porque decidieron no continuar
con su emprendimiento, otros porque no respondieron mas a la convocatoria y otros siguen

manifestando que lo haran posteriormente que han estado con ocupaciones propias.
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Nombre de la empresa o Direccién del emprendimiento Numero de Celular Categoria Participan
emprendimiento
Andrea Amarillo Joyeria https://andreaamarillo.com/ 316 661 61 40 Ropa y Accesorios No
Collart Accesorios Cra 27 # 20 26 apto 201 300 628 01 71 Ropa y Accesorios Si
Love and Art Tienda Virtual 300 545 86 86 Ropa y Accesorios No respondio
Luchador CLL 52 # 35A-20 314 280 76 23 Ropa y Accesorios No respondio
Parte de Ti CLL 26 #27-11 318 494 04 97 Ropa y Accesorios Si
JN Store Tienda Virtual 32091302 93 Ropa y Accesorios No respondio
Andromedarte CLL 14 #27-11 32320089 04 Arte Si
ARTE INGA CLL 10 # 26a - 04 PISO 2 32087782 15 Arte Si
Dani Crafts CLL 32 #42-19 3114721874 Arte Si
EUKARY ART CLL 9a# 9-43 Piedecuesta 316 491 72 68 Arte Si
MAURICIO RODRIGUEZ Carrera 15 # 8-66 San Rafael, 311596 12 35 Arte Si
DECORADOR Piedecuesta.
Bonsais.Art manzana U casa 20 barrio mirador de 315878 43 36 Arte
san juan
Café Santa Cecilia Parcela Santa Cecilia, Vda la judia 320 321 76 93 Productos Si
Floridablanca. Agroindustriales
Reina de la Cuesta FCA MIRAFLORES, VDA EL 315685 60 31 /311 Productos Si
VOLADOR PIEDECUESTA 296 10 70 Agroindustriales
INDUSTRIA ALIMENTICIA Cra6#9-13 BARBOSA STDER 312 383 28 87 Productos Si
GRANADOS Agroindustriales
CHOCOLATE DE LA ABUELA calle 8 # 22-16 apartamento 404 3152991950 Productos Si

CASTILLO STORE
EDICIONES A&P
petbrunch

Tienda Virtual
Calle 6 # 5E-72 Culcuta
CRA 33 # 62 34 CONUCOS

300 398 47 29
312 288 70 50
301 3394141

Agroindustriales
Libros y Papeleria

Libros y Papeleria
Mascotas

Si
si
Si



PI1SS POU

Terranauta
GALLETITAS MINI MUA

CAFE PUEBLITO VIEJO
TAMALEANDO

BG CONSULTORIA
CEPRODE
AVATELCO LEGAL TECH
DATA ENTERPRISE SAS
CORPORACION ALANTI

INBOUND MARKETING y CRM
LUNA SANCHEZ S.A.S
Servillantas El Puente
G-M ALTERPHARMA LAB
DAKINI VINYASA YOGA

BONDIE TECHNOLOGY

HOSPEDAJE LOS CAPUCHINOS

TRAVELAND HOLDING
EMPRESARIAL

DISENOS SAMARA
HOMETECH

PRACTICA EMPRESARIAL UIS COMPRA UIS

CRA27#41-14

TIENDA VIRTUAL
CRA 38 #32 - 37 CABECERA

CLL 10 # 22-36/ ahora tienda virtual
TIENDA VIRTUAL

CRA 38 # 32-37
cra 33 # 86- 144 torre 2 apto 1109
calle 41 # 11- 05
Tienda vitual

AVDA 17 7TW-51 TRAPICHE APTO
212A

Tienda Virtual
Cra 15 # 14 - 25 bucaramanga
Calle 70 No 20w38 local 3
Calle 8 # 6-60

Finca El Diviso, vereda La Tigra,
Rionegro, Santander

Tienda Virtual
Carrera 8 # 11-25 Socorro Santander
Cra 28 # 50-54

Calle 50a # 14-120 San Miguel

carrera 15 #11-33 SOCORRO
SANTANDER

300516 61 12/ 316

893 36 93
317 39051 75

315 634 51 56

317 420 94 12

32197979 59

319 75550 75
316 331 02 46
313 263 52 26
315372 47 89

316 755 19 53/ 304

564 72 63
315 807 13 32

316 755 62 83
316 619 10 47
310476 52 95
301 589 35 89

322 951 22 30
311 237 46 38

321 205 39 48/ 310

582 76 09
317 898 04 62

314 436 4170

Productos de limpieza

Productos sustentables

Restaurante, Panaderia y
Pasteleria
Restaurante, Panaderia y
Pasteleria
Restaurante, Panaderia y
Pasteleria
Servicios

Servicios
Servicios
Servicios
Servicios

Servicios

Servicios

Servicios
Salud y Bienestar
Salud y Bienestar

Tecnologia
Turismo
Turismo

Calzado
Mobiliario de oficina

No respondio

si
si

si
si

Si
Si
Si
No
Si

No respondio
Si
Si
No respondio
No respondio

No respondio
Si
Si

si
Si

Nota: En la tabla se muestra la lista de emprendedores nuevos y antiguos que desean y NO continuar en la pagina web “UIS

COMPRA UIS (Primer filtro). Elaboracién Propia

44
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3.2.1 Encuesta de Satisfaccion

Una vez actualizados los emprendimientos, se llevd a cabo unas encuestas de satisfaccion
a algunos de los participantes con el fin de conocer como se sentian con este nuevo prototipo de
software, lo cual brindé calificaciones positivas en su mayoria, indicAndonos que se va por buen
camino con este nuevo sistema.

Figura 13. Porcentaje de Participantes

¢ Participd como emprendedor registrando su emprendimiento y productos? E

12 respuestas

@ Totalmente de acuerdo

@ De acuerdo

@ Ni de acuerdo ni en desacuerdo
@ En desacuerdo

@ Totalmente en desacuerdo

Como se puede evidenciar en la figura 13, el 75% de los encuestados participaron de la
convocatoria de UIS COMPRA UIS con su emprendimiento o producto; del mismo modo se
indagé dentro de esta poblacién acerca del grado de satisfaccion general con la pagina propuesta,
de lo cual se encontré que 66.7% se encuentra satisfecho y el 33.3% tienen una opinién neutral

como se muestra en la Figura 14

Figura 14. Grado de Satisfaccion

¢Cual es su grado de satisfaccion general con la pagina U- Shop? E

12 respuestas

@ Satisfecho
@ Neutral
@ Insatisfecho
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Al preguntar acerca del nivel de satisfaccion de la nueva imagen en pégina web y version
movil en comparacion a las versiones anteriores, se pudo establecer que solo el 36.4% de los
encuestados sienten un grado de satisfaccion, y el 54.5% manifiestan que le es neutral (Ver Figura
15).

Figura 15. Comparativo con Versiones Anteriores

Si usted ha participado en las ediciones anteriores de UIS compra UIS (ahora U-shop)
, cudl es su nivel de satisfaccion de la nueva imagen, pagina web y version movil
comparada con la anterior?

11 respuestas

@ Muy satisfecho

@ Satisfecho
Neutral

@ No tan satisfecho

@ Insatisfecho

s 36,4%

A fin de determinar la practicidad y facilidad del prototipo planteado tanto en la version
movil y la pagina web, se indago acerca de la experiencia de usuario y la facilidad de uso; de lo
cual se encontrd que 83.3% de la poblacion consideran que la experiencia de usuario no fue mala

y el 16.7% no esta de acuerdo ni en desacuerdo. Esto se muestra en la figura 16.
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Figura 16. Experiencia de Usuario y la Facilidad de Uso

En el uso de la aplicacion, la experiencia de usuario fue mala LD

12 respuestas

@ Totalmente de acuerdo

@ De acuerdo

® Ni de acuerdo ni en desacuerdo
@ En desacuerdo

@ Totaimente en desacuerdo

Como usuario, le resulto facil hacer uso de las funciones de este rol, tal como ver LD
detalles de un producto, emprendimiento, hacer solicitudes de compra, realizar
preguntas, entre otras.

12 respuestas

@ Totalmente de acuerdo
@ De acuerdo
» Ni de acuerdo ni en desacuerdo
@ En desacuerdo
@ Totalmente en desacuerdo

En cuanto a la utilidad de las funciones integradas al prototipo de software, el 50% de los
encuestados consideran que estan en desacuerdo en cuanto a que estas no son de utilidad, el 16.7%
manifiestan estar totalmente en desacuerdo, el 25% no esta de acuerdo ni en desacuerdo y solo el
8.3% se encuentra de acuerdo; y de esta poblacién el 66.7% piensa que la mayoria de personas

aprenderian a usar la aplicacion rapidamente (Ver Figura 17)
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Figura 17. Utilidad de las Funciones Integradas al Prototipo de Software

Considera que la aplicacion tiene funciones que no son de utilidad?. LD

12 respuestas

@ De acuerdo

@ Ni de acuerdo ni en desacuerdo
@ En desacuerdo

@ Totalmente en desacuerdo

a 8,3%

Piensa que la mayoria de las personas aprenderia a utilizar la aplicacion [_D
rapidamente?.

12 respuestas

®si
@ No
@ Talvez

El 66.7% de los encuestados accedio a la aplicacién a través de un dispositivo movil y el
33.3% mediante un PC; y al 91.7% de los emprendedores le gustaria utilizar a aplicacion de una
manera frecuente.

Figura 18. Medio de Acceso y Frecuencia de Uso

Seleccione el tipo de dispositivo con el que accedio a la aplicacion

12 respuestas

@ Movil
® Pc
© Tablet

Le gustaria utilizar esta aplicacion frecuentemente?.

12 respuestas

@®si
® No
® Talvez

P
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4 Proceso de seleccion de los Emprendimientos.

Para el cumplimiento de este objetivo, se construyé un diagrama de flujo, donde se
desarrollo la seleccion de los emprendedores segun el puntaje de criterios previamente aplicados
a cada uno, permitiendo que aquellos que logren un puntaje mayor a 50 puntos sean clasificados
como favoritos y los inferiores a este puntaje, se dejan en la seccién de emprendimientos regulares;
con la informacién recolectada de cada emprendimiento seleccionado se escogeran los primeros 5
con mas puntaje y a estos se realizara el anlisis de ventas, mediante el método de promedio simple
aplicado en gestion de operaciones contando con la informacién cuantitativa brindada antes de la
pandemia y post pandemia.

llustracion 1 Diagrama de proceso seleccion de emprendedores.
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DIAGRAMA PROCESO DE SELECCION DE EMPRENDEDORES UIS

Todos los

- o
p > »| segtin criterios de N
Ordenaran de mayor
puntos.
a menor segun

puntaje asignado.

Convocatoria
abierta para la
comunidad uis

en general. Si

si

l

¥
Estaran
seleccionados en
la pestafa de
favoritos y
L.No,
Y

obtendran mayor
promicion que los

NO de menor puntaje
No se inicia
proceso de |« 7
seleccion. ¥ Si el emprendimiento
Compartir la no esta deqtro de los
informacion de 10 mejores
cada emprendedor calificados, se dejara
con los estudiantes en la pestafia de
de sistemas para emprendimientos
su respectiva regulares.
publicacion en la
pagina web UIS []
COMPRA UIS.

@&

4.1.1 Criterios de seleccién
Se definieron unos criterios de seleccién entre uno y tres, donde la calificacién de los
criterios fue de 1 a 3 siendo 1 el méas bajo y 3 el més alto, de esta forma tener una manera mas

acertada de seleccion de los emprendedores.

Tabla 3 Calificacién ponderada.
Bajo 1
Medio 2

Alto 3
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4.1.2 Redes Sociales.

Relacionado a las redes sociales, es muy importante que el emprendedor cuente con una
comunicacion directa con los clientes, siendo este el medio més usado en este momento, es por
esto que se le asignd un puntaje de acuerdo a las més utilizadas.

Los mayores puntajes se le asignaron a Instagram, Facebook y WhatsApp, pues segin
estudios, son las principales redes utilizados para promocién de negocios y comunicacion directa

con los clientes (Branch, 2021).

Tabla 4 Calificacion redes sociales.

Redes sociales Puntaje
Instagram 3
Facebook 3
WhatsApp 3
YouTube 1

Otros (tiktok, snapchat, linkedin, twitter que no
son plataformas especializadas en difusion de 1

productos y servicios)

4.1.3 Categorias del emprendimiento.

Buscando mejorar la categorizacion de la pagina web “UIS COMPRA UIS” logrando
ampliar las ya existentes las cuales eran catorce (14), se avanzé en diez (10) adicionales buscando
lo esperado, al implementar estas nuevas categorias se logra obtener una base amplia de
veinticuatro (24), para futuros emprendimientos. Las cuales se obtuvieron de la investigacién

realizada en varias plataformas ya existentes como mercado libre (Mercadolibreco, 2021) y
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Amazon (Amazon, 2021), este criterio es uno de los mas importantes en la seleccion previa a los

empredimientos categorizados como favoritos.

Tabla 5 Calificacion categoria de emprendimiento.

Categoria del emprendimiento Puntaje

Moda para hombre: En esta categoria ira 2
todo lo relacionado con ropa para hombre.

Moda para mujer: En esta categoria ira todo 1
lo relacionado con ropa para mujer.

Accesorios para mujer: Joyeria, bisuteria, 1
accesorios para el cabello, bolsos, entre otros.

Accesorios para hombre: se incluiran 2
elementos como: relojes, correas, sombreros, entre
otras.

Moda para nifios y nifias: se uniran la ropa 3
de nifios y nifias, tales como: pijamas, ropa y zapatos.

Bebé: Ropa para bebé, higiene y cuidado 3
del bebé, lactancia y alimentacién, entre otros.

Detalles y sorpresas: se incluiran 3
elementos, como globos decorativos, carteles,
desayunos sorpresa, entre otros.

Hogar y cocina: Elementos de cocina, 3
decoracion del hogar, entre otros.

Arte y Artesanias: Se incluirdn productos 1
como cuadros, elementos tejidos, manualidades,

entre otros.



PRACTICA EMPRESARIAL UIS COMPRA UIS

Productos  Agroindustriales:  confiteria,
derivados del café y el cacao, condimentos, salsas y
alimentos procesados, entre otros.

Libros y papeleria: Libros virtuales o
fisicos, libretas, boligrafos, entre otros.

Mascotas:  Alimento para mascotas,
collares, camas, entre otros.

Deportes y fitness: Suplementos, proteinas,
ropa deportiva para mujer y hombre, accesorios
deportivos.

Salud y bienestar: Masajes, suplementos
alimenticios, terapias alternativas, entre otros.

Belleza y cuidado personal: Maquillaje,
cremas de cara y cuerpo, mascarillas, entre otros.

Jugueteria: Instrumentos musicales para
nifios, juegos didacticos, entre otros.

Pasteleria: Tortas para eventos, cupcakes,
postres, entre otros.

Alimentos y bebidas: Todo tipo de bebidas,
alimentos de restaurante, entre otros.

Productos sostenibles: Productos para el
cuidado del medio ambiente, ejemplo cepillos de
bambu.

Servicios: consultorias, salones de belleza,
reparaciones, entre otros.

Turismo: Todo lo relacionado a viajes.

53
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Calzado: Zapatos para mujeres, hombres y 1
nifios.

Construccion: materiales de construccion. 3

Mobiliario de oficina: sillas, escritorios, 2

muebles, entre otros.
Tecnologia: venta de accesorios y telefonia 3

celular, entre otros.

4.1.4 Lugares de Envio.
Es importante tener la claridad de capacidad de comercializacion de los emprendedores y
poder plasmarlo en la pagina web, con el fin de que ellos puedan saber si su producto podra ser

enviado a determinado lugar o no.
Tabla 6 Calificacion lugares de envid.

Lugares de envio Puntaje
Bucaramanga y su  area 2

metropolitana

Santander 3

Colombia 3

Otros (que tengan restriccion de 1
distancias)

4.1.5 Tiempo de entrega
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Al igual que los lugares de envio, los tiempos de entrega juegan un papel importante a la
hora de seleccionar los emprendimientos, pues es importante garantizar que podran recibir sus
productos o servicios lo mas pronto posible, es una sefial de capacidad, responsabilidad y confianza

alta de comercializacion.

Tabla 7 Calificacion tiempo de entrega.

Tiempo de entrega Puntaje
De 1 a 3 dias habiles 3
De 3 a 5 dias habiles 3
De 5 a 7 dias habiles 2
Otro (que se indiguen mayor 1

cantidad de dias)

4.1.6 Maétodos de pago.

Teniendo en cuenta que el E-commerce creci6 durante la pandemia (Dadamio, 2020), y
gran parte de la poblacién aprendid a utilizar métodos de pago electronicos, se le dard mayor
puntaje a aquellos emprendedores que manejen plataformas de pago electronico, para garantizar

la facilidad al cliente y a ellos mismos.

Tabla 8 Calificacion métodos de pago.
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Meétodos de pago Puntaje
Efectivo 2
Tarjeta de crédito 3
Transferencia Bancaria 3
Sucursal Bancaria 3
Efecty 2
Daviplata 3
Nequi 3
Otra (plataformas no tan 1
conocidas)

4.1.7 Tiempo de funcionamiento

Para este criterio se le asignd mayor puntaje a los emprendedores que tienen mas de 2 afios
en funcionamiento, esto con el fin de tener mayor certeza en el cumplimiento con los clientes y
que estén seguros de la calidad de los productos que reciben; ademas el tiempo de funcionamiento

es un indicador de confianza para los consumidores garantizando la fidelizacién de los mismos.

Tabla 9 calificacion tiempo de funcionamiento.

Tiempo de funcionamiento Puntaje

De 0 al afo 1

De 1 a 2 aios 2
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De 2 a 3 afos

De 3 a 4 afos

De 4 afnos en adelante

lustracion 2 Diagrama proceso aplicacion de criterios.

INICIO
Recepcion de los
L aspirantes por
Entrada medio de la
— ] s
aplicacion y
formulario de
Google.
Definir criterios
mayor a menor
relevancia. Si l
Asignacion de puntaje a
los emprendedores en
base a los criterios.

7N°1

No se inicia
proceso de
seleccion.

-
|

Si obtiene un puntaje mayor a 32
puntos pasa a favoritos y se
enviaria la informacién al grupo de

sistemas para su clasificacion.

DIAGRAMA PROCESO APLICACION DE CRITERIOS.

si

l

Compartir la
informacién de
cada emprendedor
con los estudiantes
de sistemas para
su respectiva
publicacion en la
pagina web UIS
COMPRA UIS.

|

No continua
el Proceso.

Si el emprendimiento
no esta dentro de los
10 mejores calificados,
se dejara en espera
mientras mejora su
calificacion.
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Tabla 10 Posicionamiento en el ranking de emprendedores.

58

Ranking puntos

1. Indique cuales

2. ¢ Con que categoria se

3. ¢A qué sitios

4, ¢Cual es el

5. ¢ Qué medios de

6. ¢ Cuantos afios

redes sociales tiene identifica su puede enviar su tiempo de entrega pago dispone? de
activas en su emprendimiento? producto? del producto o funcionamiento
emprendimiento: servicio? tiene su
emprendimiento?
ler 43 Instagram, Moda para hombre, Moda Colombia 1 a 3 dias habiles Efectivo, De 1 a 2 afios
puesto WhatsApp para mujer, Accesorios para Transferencia
mujer, Accesorios para bancaria, Efecty,
hombre, Moda para nifios y Daviplata, Nequi
nifias, Bebé, Detalles y
sorpresas, Artes y artesanias
2do 39 Instagram, Facebook, Hogar y cocina, Salud y Colombia 3 a5 dias habiles Efectivo, De 0 alafio
puesto WhatsApp Bienestar, Alimentos y Transferencia
bebidas bancaria, Sucursal
bancaria, Efecty,
Daviplata, Nequi
3er 36 Instagram, Facebook,  Belleza y cuidado personal Colombia 1 a 3 dias habiles Efectivo, De 1 a 2 afios
puesto WhatsApp Transferencia
bancaria, Sucursal
bancaria, Efecty,
Daviplata, Nequi
4to 35 Instagram, Facebook,  Bellezay cuidado personal Colombia 1 a 3 dias habiles Efectivo, Tarjeta de DeOalafio
puesto WhatsApp crédito,
Transferencia
bancaria, Efecty,
Daviplata, Nequi
5to 34 Instagram, Facebook, Salud y Bienestar a todas partes del inmediato pago Efectivo, Tarjeta de Mas de 4 afios
puesto WhatsApp, mundo virtual y se activa la crédito,
YouTube, plataforma Transferencia
WWW.comebien.co bancaria, Daviplata,
Nequi
6to 33 Instagram, Facebook, Moda para mujer, Colombia 1 a 3 dias héabiles Efectivo, DeOalafio
puesto WhatsApp Accesorios para mujer, Transferencia

Detalles y sorpresas

bancaria, Daviplata,
Nequi
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Tto 33 Instagram, Facebook, Moda para mujer, Colombia 3 a5 dias habiles Efectivo, DeOalafio
puesto WhatsApp Accesorios para mujer, Transferencia
Artes y artesanias, Belleza y bancaria, Daviplata,
cuidado personal Nequi
8vo 33 Instagram, Moda para mujer, Artes y Colombia 1 a 3 dias habiles Efectivo, Mas de 4 afios
puesto WhatsApp, Youtube artesanias, Libros y Transferencia
Papeleria, Mascotas, bancaria, Nequi
Servicios
9no 33 Instagram, Facebook Moda para mujer, Santander 1 a 3 dias habiles Efectivo, De 1 a 2 afios
puesto Accesorios para mujer, Transferencia
Accesorios para hombre, bancaria, Daviplata,
Detalles y sorpresas, Artes y Nequi
artesanias
10 32 Instagram, Artes y artesanias, Salud y Colombia 1 a 3 dias hébiles Efectivo, DeOalafio
puesto WhatsApp Bienestar, Belleza y Transferencia
cuidado personal, bancaria, Nequi
Alimentos y bebidas,
Productos sostenibles
11 31 Instagram, Facebook, Moda para mujer, Bucaramanga o el 1 a 3 dias hébiles Efectivo, DeOalafio
Puesto WhatsApp Accesorios para mujer area metropolitana Transferencia
bancaria, Efecty,
Daviplata, Nequi
12 31 Instagram, Facebook, Moda para mujer Hacemos envios 1 a 3 dias habiles Efectivo, De 1 a 2 afios
Puesto WhatsApp en Bucaramanga, Transferencia
area bancaria, Efecty,
metropolitana, Daviplata, Nequi
santander y todo el
pais
13 30 Instagram, Alimentos y bebidas Bucaramanga o el De 2-3 horas Efectivo, DeOalafio
Puesto WhatsApp area metropolitana Transferencia
bancaria, Sucursal
bancaria, Efecty,
Daviplata, Nequi
14 30 Instagram, Facebook, Moda para mujer, Colombia 1 a 3 dias habiles Efectivo, De 1 a 2 afios
Puesto WhatsApp Accesorios para mujer, Transferencia

Belleza y cuidado personal

bancaria, Nequi
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15
Puesto

16
Puesto

17
Puesto

18
Puesto

19
Puesto

20
Puesto

21
Puesto

22
Puesto

23
Puesto

24
Puesto

29

29

27

27

27

27

25

24

23

22

Instagram, Facebook,
WhatsApp

Instagram,
WhatsApp

Instagram,
WhatsApp

Instagram, Facebook,
WhatsApp

Instagram, Facebook,
WhatsApp

Instagram,
WhatsApp

Instagram, Facebook,
WhatsApp, Youtube

Instagram

Instagram, Facebook,
WhatsApp

Instagram, Facebook,
WhatsApp

Accesorios para mujer,
Accesorios para hombre,
Artes y artesanias

Belleza y cuidado personal

Accesorios para mujer,
Accesorios para hombre,
Detalles y sorpresas, Artes y
artesanias

Accesorios para mujer,
Belleza y cuidado personal

Calzado

Mascotas

Alimentos y bebidas

Accesorios para mujer,
Avrtes y artesanias

Pasteleria

Moda para mujer

Colombia

Colombia

Bucaramanga o el
area metropolitana

Bucaramanga o el
area metropolitana

Colombia

Bucaramanga o el
area metropolitana

Santander

Colombia

Bucaramanga o el
area metropolitana

Colombia

5 a 7 dias habiles

1 a 3 dias habiles

1 a 3 dias habiles

1 a 3 dias habiles

10-15 dias habiles

1 a 3 dias habiles

1 a 3 dias habiles

Los productos
disponibles se
envian el mismo
dia, los pedidos
personalizados
toman 15 dias
habiles
1 a 3 dias habiles

3 a 5 dias habiles

Efectivo, Daviplata,
Nequi

Efectivo,
Transferencia
bancaria, Efecty,
Daviplata, Nequi
Efectivo, Daviplata,
Nequi

Efectivo,
Transferencia
bancaria, Nequi
Efectivo,
Transferencia
bancaria, Daviplata,
Nequi
Efectivo,
Transferencia
bancaria, Daviplata,
Nequi
Efectivo, Nequi

Efectivo,
Transferencia
bancaria, Daviplata,
Nequi

Efectivo,
Transferencia
bancaria
Efectivo, Nequi

De 3 a 4 aflos

De 0 a1 afo

De 0 a1 afio

De 0 a1 afio

De 1 a 2 afos

Mas de 4 afos

De 1 a 2 afos

De 1 a 2 aflos

De 1 a 2 afos

De 0 a1l afo
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25 21 Instagram, Servicios Colombia corto, mediano y Efectivo, Nequi DeOalafio
Puesto WhatsApp largo plazo
26 21 Instagram Accesorios para hombre y Colombia El mismo dia Efectivo, De0Oalafio
Puesto mujer Transferencia
bancaria, Nequi
27 17 Instagram Belleza y cuidado personal ~ Bucaramanga o el 1 a 3 dias habiles Efectivo, DeOalafio
Puesto area metropolitana Transferencia
bancaria
28 15 Instagram Accesorios para mujer Bucaramanga o el 1 a 3 dias habiles Efectivo, Nequi De 0 alafio

Puesto

area metropolitana
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5 Acciones Ejecutadas Para la Campafia de difusion Digital.

Revisados los proyectos que anteceden a esta version, se evidencia que se realizaron
piezas publicitarias individuales, que nos han inspirado para el mejoramiento de la pieza
creada para esta edicion, las cuales se publicaron por medio de canales de comunicacién
institucionales y redes sociales
5.1 Pieza publicitaria.

Se elabor6 con apoyo de auxiliares de disefio la pieza publicitaria para la tercera
edicion de la convocatoria abierta de UIS COMPRA UIS, la cual se dio a conocer por primera
vez en el evento emprendedores XXXV el 27 de noviembre de 2021 (Véase apéndice C).

Adicionalmente se cre6 una difusion en los canales institucionales de la Universidad,
logrando captar publico exclusivo de la UIS, por otra parte, se realizd divulgacion por las
redes sociales personales de los participantes, las creadas para el proyecto por las estudiantes
encargadas de la segunda edicion y en grupos de Facebook de miembros UIS (véase Figura
20, 21, 22 y 23).

-Gracias a la colaboracion de estudiantes en disefio como le mencionabamos

anteriormente, se logro realizar la pieza publicitaria la cual se aprecia en la Figura 19
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Figura 19. Pieza publicitaria para la captacion de nuevos emprendedores.

N
“UuIs COmMPRA UIS”

Somos estudiantes del Programa
Gestion Empresarial desarrollando
una practica para promover el
emprendimiento en la
Universidad Industrial de Santander.

¢cTienes un emprendimiento

«# Ser miembro de la comunidad UIS
(Estudiantes, egresados, profesores,
administrativos o jubilados)

o Elemprendimiento debe estar activo
¥ con capacidad de produccién.

o Postdlate aqut:
https://forms.gle/VBqGencYkZVIwwwc6 »

#LaUISqueQueremos

Nota: la figura muestra la pieza publicitaria desarrollada Gracias a la colaboracion de

estudiantes en disefo.

Figura 20. Publicacion y difusion en medios institucionales de la UIS.
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E |]|E ‘ Q [P —— P ——
e Direntarin Unidades 2 p . Guia de
§ Directorio Unidades Directorio  Mapa del Sitio Navegacin

Inicio LaUIS Unidades Académicas  Programas Académicos 30 i Gestion Administrativa  Eventos  UISALUD

uls COMPRA Uts: UNA ESTRATEGIA ONLINE PARA APOYAR A NUESTROS EMPRENDEDORES
Puliicado: Marlos, 7 co Dicambn d

Direccion de Comunicaciones

“UIS compra UIS es una iniciatva de | de Te iz E: y Gesti ¥ |3 Escusla de
Ingenieria de Sistemas, a través de un trabajo de gvado desamodado por los estudiantes, que busca “erear un medio de dfusnon d»gnal de Ios emprendedores.
UIS, para promover el intercambio comercial.

El sitio web funciona como un canal directo con la comunidad en general del 3rea metropolitana de Bucaramanga y del Pais, para garantzar una comacts y justa
comercizizacion de los productos y servicios ofertades.

Sies o ic UIS puede para hacer parte del sitio web. Ingrese 3! siguiente formulario y llene los datos solicados.

hups:iforms.gleVSqGencYkZVwemicd
Si necesita mas informacion sobra este proyecto pueds contactarsa con Jos estudiantes:

Hemey Téllez Jersz

Ivonne Yannibe Hernandez Serrano
Laura Melissa Ortiz Franco
uiscomprauiswebsaz@gmail.com

l - e ?RENSQ

UIS compra

UIS: una estrategia
online para apoyar a
nuestros emprendedores
VIS compra UIS* es wuna iniclativa

+

ﬁ
llll
1]

ecnologla
Gestion Empttstrhl y la Escuela de
ingenieria de Sistemas, a través de un
trabajo de grado desarrollado por Icl
estudiantes, que busca crear un medio de
difusion digital de los emprendedores LIS,
mmdmm

Nota: Como podemos observar se tiene apoyo por parte de la Universidad industrial de
Santander, para ampliar la cobertura y captacion de informacion por parte de la comunidad
uls.

https://www.uis.edu.co/webUIS/es/rss/noticia.jsp?id=15009&canal=canalComunicaciones.

xml&facultad=ppal
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https://www.uis.edu.co/webUIS/es/rss/noticia.jsp?id=15009&canal=canalComunicaciones.xml&facultad=ppal
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Figura 21. Publicacion y difusion en la red social Facebook.

Y
“UuIs COmMPRA UI1s”

Somos estudiantes del Programa
Gestién Empresarial desarrollando
una practica para promover el
emprendimiento en la
Universidad Industrial de Santander.

Sélo debes cumplir con los siguientes requisitos:

@ Ser miembro de la comunidad UIS
(Estudiantes, egresados, profesores,
administrativos o jubilados)

@ Elemprendimiento debe estar activo
y con capacidad de produccion.

o Postulate aqui:

Uis compra Uis
Me gusta esta pagina - 1 de diciembre - @

&

Llegé la horalll

Si quieres promocionar tu negocio gratuitamente y
cumples con los requisitos mencionados, te
invitamos a participar de nuestra convocatoria
abierta, UIS compra UIS!
https:/iforms.gle/VBgGencYKZVJwwwee
#emprendimiento #lauisquequeremos #vitrinavirtual
#bucaramanga #Santander #negocios #pandemia
#uis #emprendedores

APaola Vargas Lopez y Laura Ortiz les gusta esto.

httpsy/forms.gle/VBqGencYkZVIwwwcé »

#LaUISqueQueremos

Nota: la figura muestra la pieza publicitaria desarrollada Gracias a la colaboracion de

estudiantes en disefio en el portal de Facebook

Figura 22. Publicacion y difusion en la red social Instagram.

N
“uIs COmPRA UIs”

Somos estudiantes del Programa
Gestiéon Empresarial desarrollando
una practica para promover el
emprendimiento en la
Universidad Industrial de Santander.

Sélo debes cumplir con los sigulentes requisitos:

@ Sermiembro de la comunidad UIS
(Estudiantes, egresados, profesores,
administrativos o jubilados)

¥ Elemprendimiento debe estar activo
¥ con copacidad de produccion.

i

@ Postidlate aqui:

#LaUISqueQueremos

Nota: la figura muestra la pieza publicitaria desarrollada Gracias a la colaboracion

estudiantes en disefio en la red Social Instagram

Figura 23. Difusion en grupos de Facebook.

uis_compra_uis * Siguiendo

uis_compra_uis Llegé la hora!!!

Si quieres promocionar tu negocio gratuitamente y cumples con los
requisitos mencionados, te invitamos a participar de nuestra
convocatoria abierta, UIS compra UIS!
https://forms.gle/VBqGencYkZViwwwct

#emprendimiento #lauisquequeremos #vitrinavirtual
#bucaramanga #Santander #negocios #pandemia #uis
#emprendedores

1 sem

. Les gusta a zayravillabona y otras personas

@ Agrega un comentario...

de
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O %0 PIE3I%

. Posts

INFORMACION UIS 2.0

E’@ Laura Ortiz - Just now - &

Queremos invitar a todos nuestros
emprendedores UIS a participar en la tercera
edicion de Uis compra UIS que busca promover
el emprendimiento a través de una vitrina
virtual sin ningun costo, pueden inscribirse en
el siguiente enlace:

A
“UuIs COmPRA UIs”

Somos estudiantes del Programa
Gestiéon Empresarial desarrollando
una practica para promover el
emprendimiento en la
Universidad Industrial de Santander.

iTienes un emprendimiento
y quieres promocionarlo sin ningun costo?

Sélo debes cumplir con los siguientes requisitos:

“@ Sermiembro de la comunidad UIS
(Estudiantes, egresados, profesores,
administrativos o jubilados)

Rules

@& ©

Nota: la figura muestra la pieza publicitaria desarrollada Gracias a la colaboracion de

estudiantes en disefio difundida en los grupos de Facebook de la comunidad UIS
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5.2 Publicidad de pagina web.
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Se realiz6 un cambio de disefio con el nuevo logotipo y enlace de pagina web a las

redes sociales, se publicaron los emprendimientos en las mismas, con el fin de

promocionarlos publicamente.

El enlace correspondiente a la pagina web final para promocion es https://u-

shop.com.co/inicio

Figura 24. Vista preliminar pagina web

Hamburguesa todoterreno
45

$35.000

Ofrecido por: Ubicacion:
Burguer King Bucaramanga, Santander

*+ Q29

e
scotas grande doble came
$30.900 $30.900 $30.900 $30.900

personalizado
$30.900 $30.900

o o



https://u-shop.com.co/inicio
https://u-shop.com.co/inicio
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Resefias
5 estrellas @ Andrea Florez a5
4 astrelias Duis quis tempor elit veniam irure officia voluptate exercitation magna. Eiusmod elit dolor anim sit aliqua pariatur irure
velit. Culpa occaecat consequat ullamco adipisicing enim quis anim clllum nisi et ullamee. Cupidatat elit excepteur duls
3 estrabas laboris id sit nisi sint sunt laboris culpa. Enim ipsum nulla duis sint eu exercitation magna et incididunt elit velit sint
- pariatur magna. Fugiat aute commodo ea irure. Non incididunt labore duis ipsum.
2 estrellas
Andrea Florez 45
1estrellas
Duis quis tempor elit veniam irure officia voluptate exercitation magna. Eiusmod elit dolor anim sit aliqua pariatur irure
velit. Culpa occaecat consequat ullamco adipisicing enim quis anim cillum nisi et ullameco. Cupidatat elit excepteur duis
laboris id sit nisi sint sunt faboris culpa. Enim ipsum nulla duis sint eu exercitation magna et incididunt elit velit sint
pariatur magna. Fugiat aute commedo ea irure. Non incididunt labore duis ipsum.
ﬁ Andrea Florez 45
Duis quis tempor elit veniam irure officia voluptate exercitation magna. Eiusmod elit dolor anim sit aliqua pariatur irure
velit. Culpa occaecat consequat ullamco adipisicing enim quis anim cillum nisi et ullamco. Cupidatat eiit excepteur duis
laboris id sit nisi sint sunt laboris culpa. Enim ipsum nulla duis sint eu exercitation magna et incididunt elit velit sint
pariatur magna. Fugiat aute commodo ea irure. Non incididunt labore duis ipsum.
@ Andrea Florez 45
Duis quis tempor elit veniam Irure officia voluptate exercitation magna. Elusmod elit dolor anim sit aliqua parlatur irure
velit. Culpa occaecat consequat ullamco adipisicing enim quis anim cillum nisi et ullameo. Cupidatat elit excepteur duis
labaris id sit nisi sint sunt laboris culpa. Enim ipsum nulla duis sint eu exercitation magna et incididunt elit velit sint
pariatur magna. Fuglat aute commodo ea irure. Non incldidunt labore duls ipsum
elit exercitation parlatur. Qul exercitation Lorem ex ullamco elit nisl nisl aute qul consectetur reprehenderit.
Amet in qui it dolor cupidatat adipisicing nisi id anim occaecat consectetur sit.
Q Bucaramanga, Santander 45
Productos
Encargados
Osmel Shamir Duran Castro Hamburguesa doble Pizza especial 24
Estudiante carne porciones
45 45
Maria del Pilar Castro
Sarmiento
¥ Administrativo
$30.900 $42.500

Categorias

Ropa, Accesorios para hombre
Accesorios para mujer, Maquillaje Helado especial Vitral personalizado a
45 qusto

Contacto y redes 45
(O (+57) 301546 3287

$15.000 $120.000

(©) @emprendimiento
@ emprendimiento@gmail.com

Pifta fresca de Lebrija Camisa unicolor para

45 mujer
45
$18.000 $59.999

Pizza extra grande
as

Set fotos mascotas

A as
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Cosmetic Shop

Nisi laborum deserunt est clllum et laborum ut laboris dolor officia e Lorem enim et. Mollit elusmod laboris
nisi amet cillum adipisicing laborum qui. Cupidatat dolor officia ut cupidatat do tempor ea eu mollit nisi sint
elit exercitation pariatur. Qui exercitation Lorem ex ullamco elit nisi nisi aute qui consectetur reprehenderit.
Amet in qui sit dolor cupidatat adipisicing nisi id anim occaecat consectetur sit.

Q Bucaramanga, Santander 45

Productos

Encargados

Osmel Shamir Duran Castro
Estudiante

Maria del Pilar Castro
~ Sarmiento
Administrativo

Hamburguesa doble Pizza especial 24
carne VAR TR s rorciones

45

Productos similares

Set fotos Pizza extra

Hamburguesa Pizza especial Helado especial Pifia fresca de Camisa unicolor Hamburgue
doble carne 24 porciones personalizado Lebrija para mujer mascotas grande doble carne
$30.900 $30.900 $30.900 $30.900 $30.900 $30.900 $30.900 $30.900 $30.900
Resefias
5 estrellas ﬁ-, Andrea Florez i
4 estrellas Duis quis tempor elit veniam irure officia voluptate exercitation magna. Eiusmod elit dolor anim sit aliqua pariatur irure
velit. Culpa occaecat consequat ullamco adipisicing enim quis anim cillum nisi et ullamco. Cupidatat elit excepteur duis
3 estralias laboris id sit nisi sint sunt laboris culpa. Enim Ipsum nulla duls sint eu exercitation magna et incididunt elit velit sint
pariatur magna. Fugiat aute commodo ea irure. Non incididunt labore duis ipsum.
2 estrellas
& Andrea Florez 45
1 estrellas

Duis quis tempor elit veniam irure officla voluptate exercitation magna. Elusmod elit dolor anim sit aliqua pariatur Irure
velit. Culpa occaecat consequat ullamco adipisicing enim quis anim cillum nisi et ullamco. Cupidatat elit excepteur duis
laboris id sit nisl sint sunt laboris culpa. Enim Ipsum nulla duls sint eu exercitation magna et Incididunt elit velit sint
pariatur magna. Fugiat aute commodo ea irure. Non incididunt labore duis ipsum.

@» Andrea Florez 45
Duis quis tempor elit veniam irure officia voluptate exercitation magna. Eiusmod elit dolor anim sit aliqua parfatur frure {O Contactar

velit. Culpa occaecat consequat ullamco adipisicing enim quis anim cillum nisi et ullamco. Cupidatat elit excepteur duis
laboris id sit nisi sint sunt laboris culpa. Enim ipsum nulla duis sint eu exercitation magna et incididunt elit velit sint

6  Conclusiones
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Para el cumplimiento al objetivo de disefio del prototipo fue necesario realizar una
revision de proyectos desarrollados anteriormente conociendo los antecedentes, donde se
pudieron identificar las posibles falencias, entre ellas se pudo analizar que una de las
dificultades actuales es el no conocimiento del objetivo principal que desea llevar a cabo UIS
compra UIS en los posibles emprendedores, lo cual no se tuvo en cuenta en las ediciones
anteriores donde se da paso a oportunidades de mejora, logrando asi una mejor prospectiva
de lo que se desea tener en cada paso o decision a tomar para el desarrollo de este importante
proyecto en la edicion que se trabajo.

Se logra implementar uno de los objetivos especificos que es el disefio de la pagina
web y sitio mévil, en conjunto con los estudiantes de sistemas, siendo ellos un apoyo
constante en la mejora continua de este proceso.

A partir del analisis inicial se pudo desarrollar una pagina web y una aplicacion para
movil que es agradable a la vista, de facil uso y entendimiento, que aporta herramientas de
comercializacion a los emprendedores y que en términos de los usuarios en un 66.7% su nivel
de satisfaccién el afirmativo. El poder tener una conexion directa con los emprendedores
acerco a los autores a conocer mas a sus anhelos y deseos, permitiendo sentir el mismo
entusiasmo de ellos al querer participar en una plataforma que les permita visualizar sus
productos y servicios

Se logré determinar que el trabajo en equipo realizado de la mano con estudiantes de
ingenieria de sistemas, aunque no se tuviese prevista, fue una gran oportunidad para
desempefiarnos de forma adecuada, permitiéndonos tener una mejor escucha de ideas de los
demas con el objetivo de apoyarlas y llevarlas a cabo y que el haber tenido inconvenientes
de retrasos en las entregas por el equipo de sistemas aportd al equipo unién y trabajar fuerte

para contrarrestar el tiempo perdido, aprendiendo a vencer los desafios que se pueden
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presentar en las diversas situaciones en las que nos encontremos, la administracion de
tiempos y labores fue indispensable en la Gltima etapa del proyecto.

Para la creacion de la base de datos de emprendimientos en la participacion en la
nueva edicion de UIS compra UIS, se pudo evidenciar que la pandemia permitio la
sensibilizacion con muchos emprendedores, pues esta situacion les afecté en gran manera, lo
que brindo un impulso mayor porque mas alla de un proyecto de grado, es una oportunidad
de ayudar y de brindar un apoyo extensivo para que sepan que tienen un apoyo, una vitrina
doénde sus productos y servicios estaran expuestas 24/7. Es asi como el 39,27% de ellos
confirmaron que quieren seguir participando, y solo dos emprendedores no quisieron
participar.

Para el proceso de seleccion de los emprendimientos, se verificd que en las versiones
anteriores no se utilizé la herramienta de diagrama de flujo, siendo relevante para determinar
el proceso de seleccion de los emprendedores mediante el puntaje de los criterios, lo cual se
construy6 uno propio como UIS para esta nueva version del proyecto.

Se hizo necesario definir un sistema de puntos que ayudd a seleccionar los
emprendedores en base a unos criterios importantes definidos previamente, lo que aporté un
proceso mucho mas organizado y del cual arrojé un ranking de emprendedores.

Se identificd que, a partir del diagrama de flujo de proceso de seleccion, los mejores
5 emprendimientos a los cuales se les diagnostico a través de promedio simple, sus ventas
antes y después de la pandemia, logrando identificar su situacion sus ingresos durante cada
etapa.

Conjuntamente se logr6 evaluar cada emprendimiento con los criterios de seleccién
ya establecidos de forma unificada con los integrantes de esta practica empresarial, con el fin

de definir el impacto de UIS COMPRA UIS.
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A fin de lograr la campafia de difusion propuesta, gracias al trabajo colaborativo con
las auxiliares de disefio de logré ejecutar una pieza publicitaria de alta calidad, que Ilamo la
atencion de los emprendedores y los animo a participar.

Cabe destacar como parte final, que el proyecto busca desarrollar una comunicacion
directa colaborativa para la Comunidad UIS, (estudiantes, administrativos, directivos y
egresados.) mediante la implementacion de un prototipo de software, en la cual la
Universidad Unicamente se encargara de propiciar el espacio para la generacion de la red de
economia colaborativa en la Comunidad UIS, sin que ello implique o genere obligaciones y
mucho menos responsabilidad alguna por parte de la Universidad en la relacion comercial

entre los diferentes actores de este intercambio comercial.

7 Recomendaciones
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Es satisfactorio ver el crecimiento de un proyecto que inicié en un catalogo virtual,
paso a redes sociales y hoy finalmente se convierte en una pagina web para el servicio de los
emprendedores, aunque se han presentado obstaculos, se lograron los objetivos propuestos,

y se espera que los proximos estudiantes sigan haciendo grandes cosas con este proyecto.

En vista de la respuesta positiva por parte de los emprendedores y el animo de
participar de esta pagina web, es claro que esta practica empresarial abre la posibilidad de
integrar cada vez mas participantes para mejorar sus ingresos. Por ello, es fundamental
continuar con su mejoramiento, crecimiento y disponibilidad para aprovechar al maximo este
espacio de intercambio comercial.

Este proyecto deja un gran precedente y un brillante futuro para lo que viene de aqui
en adelante, pues se espera que futuros estudiantes realicen mejoras correspondientes y se
siga alimentando la pagina hasta lograr una tienda virtual donde el cliente encuentre todo tipo
de productos y puedan familiarizarse y sentirse en confianza cada dia mas con el comercio
electronico que cada mas se vuelve una realidad en Colombia, buscando el crecimiento

econdmico del pais.

Con el propésito de tener un mejoramiento de futuros proyectos de UIS COMPRA
UIS, se hizo necesario se decidié realizar un estudio comparativo de las plataformas de
visibilidad empresarial con diferentes universidades, para verificar las posibles fortalezas o
debilidades que tiene UIS COMPRA UIS frente a estas y la forma de apoyo a sus
emprendedores, para tomar como referente y definir nuevas estrategias gque permitan

beneficiar a los emprendedores.
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Siendo este proyecto de vital importancia para nuestros emprendedores, se hace

necesario evaluar posibles escenarios desde el pensamiento estratégico y prospectiva al

proyecto que puedan afectar de alguna manera el buen funcionamiento de la plataforma UIS

COMPRA UIS y que puede ser de apoyo para futuras investigaciones. Para lo cual se

establecieron 5 escenarios con su respectivo plan vigia que permita abordar las situaciones

antes que puedan llegar.

Escenarios.

La posibilidad de que el servidor falle ocasionando que ni clientes ni
emprendedores pueda ingresar a los sitios de UIS COMPRA UIS.

Las personas no adquiriran los productos porque no quieren ir de una pagina
web a la otra y prefieren adquirir los productos directamente con UIS
COMPRA UIS teniendo la opcion de métodos de pago.

Existe el riesgo de que traten de tumbar la pagina y tomar informacion de
emprendedores.

Si no se mantiene un equipo que este monitoreando la pagina web y el sitio
movil no se podran detectar fallas que puedan surgir a la hora del uso de las
mismas.

Personas no pertenecientes a la UIS querran ingresar falsificando informacion

con el riesgo de ocasionar fraude.

Plan Vigia.

Es necesario garantizar a toda la comunidad UIS que el servidor se siga manteniendo,

para esto el plan vigia sera contar con un servidor externo que no tenga riesgos de caerse y

un soporte 24/7. Por otro lado, se espera que a futuro se puedan implementar los métodos de
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pago en la aplicacion y pagina web para la facilidad de los compradores. A saber, que la
seguridad es indispensable, se propone disponer de un certificado CSL para salvaguardar la
informacidn de los emprendimientos, asi mismo que se pueda contar con un gestor gque este
constantemente revisando la veracidad de los emprendimientos y que garantice que los
emprendedores sean netamente miembros UIS, también se encargara de mantener la
integridad de la aplicacién y pagina web.

Adicional a esto, en futuros proyectos, se recomienda que la convocatoria para la
participacion se realice directamente en la pagina, por lo cual queda pendiente un modo de
verificacion de que dichos emprendedores son parte de la comunidad UIS, esta verificacion
se puede dar enviando la foto del carnet o algin namero de identificacion que los ratifique

como miembros de la UIS de alguna manera.
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9 Apeéndices.

Apéndice A Formulario convocatoria abierta para participar en la pdagina web “UIS

COMPRA UIS™”

Como se observa este formulario fue enviado a través de los diferentes medios
institucionales de la UIS, ademas de compartirlo de forma personal con nuestros comparieros

de estudio y/o docentes de la universidad.

FORMATO DE CUESTIONARIO A LOS EMPRENDEDORES

CUESTIONARIO PARA LA IDENTIFICACION DE LOS
EMPRENDIMIENTOS
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Somos estudiantes del Programa Gestion Empresarial y como proyecto de grado
realizaremos practica empresarial para promover el emprendimiento en la
Universidad Industrial de Santander, UIS compra UIS.

El objetivo de este cuestionario es recolectar la mayor cantidad de informacion
sobre emprendimientos activos de la comunidad UIS, que estén produciendo,
demuestren tener un stock significativo de productos, para su difusion,
reconocimiento dentro de la comunidad UIS y todas las personas que visiten esta
pagina.

UIS compra UIS es una iniciativa desarrollada por la coordinacion del programa
de Gestion Empresarial y la escuela de Ingenieria de Sistemas a través de un
trabajo de grado desarrollado por los estudiantes que busca crear un medio de
difusion digital de los emprendedores UIS para promover el intercambio
comercial.

La informacion obtenida se mantendra bajo estricta confidencialidad y sera
utilizada unicamente para los objetivos sefalados

Si necesita mas informacion sobre este proyecto puede contactarse con los
estudiantes:

Herney Téllez Jerez: htellezjerez@gmail.com

Ivonne Yannibe Herndndez Serrano: ivhonnhs113@agmail.com

Laura Melissa Ortiz Franco: laura.ortiz2707@agmail.com

Si desea participar de la pagina web UIS compra UIS, por favor diligencia
el siguiente formulario y si conoces a alguien interesado comparte esta
informacion

CARACTERIZACION DEL EMPRENDEDOR

1. ¢Tiene un emprendimiento activo? (si su respuesta es NO por favor
envie el formulario).

Sl
NO

2. Informacién del emprendedor

Nombre del emprendedor



mailto:htellezjerez@gmail.com
mailto:ivhonnhs113@gmail.com
mailto:laura.ortiz2707@gmail.com
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Numero de teléfono fijo

NUumero de teléfono celular

Direccién del emprendimiento.

Correo electrénico

Indique cuales redes sociales tiene activas en su emprendimiento
O Instagram

O Facebook
O Twitter
O WhatsApp
O Youtube
O Oftra

3. Sitienes redes sociales, ¢como aparece tu emprendimiento?

4. ¢Qué relacién tiene con la UIS?

Marca solo un 6valo.

O Estudiante
O Egresado

Administrativo
Profesores

Jubilado
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5. ¢A qué sede o centro de atencion a estudiantes pertenece?

Marca solo un évalo.

Sede Bucaramanga
Sede Barrancabermeja
Sede Barbosa

Sede Socorro

Sede Malaga

CAE San Alberto

CAE San Vicente

6. Programa o unidad académica administrativa a la que pertenece.

CARACTERIZACION DEL EMPRENDIMIENTO

7. ¢Cuéantos afios de funcionamiento tiene su emprendimiento?
Marca un solo 6valo.
De 0alafo
O De1a?2afos
O De 3 a 4 afios

Mas de 4 afos
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8. ¢A qué sector econdémico pertenece su emprendimiento?

Marca un solo évalo.

Industria
Comercio

Servicios

9. ¢Considera que esta en capacidad de producir para nuevos clientes?

Si
No
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10. ¢Hoy en dia su emprendimiento esta registrado en la camara de
comercio?

Sl

NO

11. ¢Autoriza la publicacién y difusion de sus productos o servicios en la
pagina web Uis compra Uis?

12. ¢scual es larazén social de su emprendimiento?

13. ¢cual es su eslogan?

14. Cargue el logo de su emprendimiento (adjunte imagen con 2080 mgpx, 0
su maxima resolucion)

15. ¢, Con que categoria se identifica su emprendimiento?

Moda para hombre
Moda para mujer
Accesorios para mujer
Accesorios para hombre
Moda para nifios y nifias
Bebé
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Detalles y sorpresas
Hogar y cocina

Arte y Artesanias
Productos Agroindustriales
Libros y papeleria
Mascotas

Deportes y fitness

Salud y bienestar
Bellezay cuidado personal
Jugueteria

Pasteleria

Alimentos y bebidas
Productos sostenibles
Servicios

Turismo

Calzado

Construccion

Mobiliario de oficina
Tecnologia

Si considera que no pertenece a ninguna, mencionela:

16. Relacione mediante listado los productos y servicios que ofrece su
emprendimiento

Adjunte 4 imagenes de su(s) producto(s) con las siguientes caracteristicas
6X6
Con su maxima resolucion en 2080 Mgpx
No pixelado

17. ¢ A qué sitios puede enviar su producto?
Bucaramanga o el area metropolitana
Santander
Colombia
Otros (cual)
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18. ¢ Cuédles son los dias disponibles de entrega de los pedidos?
Lunes

Martes

Miércoles

Jueves

Viernes

Sabado

Domingo

19. ¢Cual es el tiempo de entrega del producto o servicio?
1 a 3 dias habiles

3 a5 dias habiles

5 a 7 dias habiles

Otros

20. ¢ Cual es el método de venta mas efectivo para usted?
Redes sociales

Catalogo

Puerta a puerta

Venta directa

Otro

21. ;Qué medios de pago dispone?

Efectivo

Tarjeta de crédito
Transferencia bancaria
Sucursal bancaria
Efecty

Daviplata

Nequi

Otra

22. Estaria dispuesto a formar parte de la pagina UIS compra UIS?

Si
No
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23. Nota final: ¢Autoriza publicar la informacion de su negocio y datos de
contacto? Esto con el fin de ayudar a solidarizarnos y de esta manera
promocionar el mismo en diferentes plataformas, sitios web, fan page del
IPRED y de la Universidad Industrial de Santander.

Si
No

Muchas gracias por tu participacion, muy pronto te notificaremos el estado
de tu admision.
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Apéndice B Formulario aplicado para emprendedores ya participes de “UIS COMPRA UIS”
Como se puede observar en este formulario solo fue necesario incluir cuatro (4) preguntas,

esto con el fin de no saturar a los ya participantes de informacion.

Formulario de actualizacion UIS compra UIS

Este formulario tiene como fin, actualizar informacion de los emprendimientos que han participado en ediciones
anteriores y a la vez obtener su autorizacién para publicacion de informacion en la pagina web UIS compra UIS.

UIS compra UIS es una iniciativa desarrollada por la coordinacion de los programas de Tecnologia Empresarial y
Gestion Empresarial y la Escuela de Ingenieria de Sistemas a través de un trabajo de grado desarrollado por los
estudiantes, que busca crear un medio de difusién digital de los emprendedores UIS para promover el
intercambio comercial.

La informacion obtenida se mantendra bajo estricta confidencialidad y sera utilizada anicamente para los
objetivos sefialados.

Si necesita mas informacion sobre este proyecto puede contactarse con los estudiantes:

Herney Téllez Jerez

Ivonne Yannibe Hernandez Serrano
Laura Melissa Ortiz Franco
uiscomprauiswebsite@gmail.com
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*

1. Autoriza la publicacion de informacion de su emprendimiento en la pagina UIS compra UIS?
Si

No

2. Realizé algun cambio en el producto o servicio ofrecido por su emprendimiento?
Si

No

3. Si surespuesta es si en la pregunta 2, describa el cambio realizado

Texto de respuesta larga

Anexe una imagen reciente del emprendimiento

4\ Ver carpeta

Apéndice C Publicaciony participacion en evento cientifico y académico emprendedores XXXV.
Como se observa fuimos participes en este gran evento que realiza la universidad industrial
de Santander, alli fuimos evaluados y quedamos dentro de los mejores en las categorias de

reconocimiento académico y social.
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Gestion Empresaria

UIS COMPRA UIS

amos para que participen en |a tercera edicion de UIS compra UIS a través del siguiente enlace: hitps://forms.gle/VBaGencYkZVJy

INFORMAC'ON: MAS INFORMACION

Cémo proyecto de grado, se esta desarrollando una Préctica empresarial enfocada en REPRESENTANTE: .
promover el emprendimiento desde la comunidad universitaria a través de un prototipo de IVONNE YANNIBE HERNANDEZ
software o pagina web llamada UIS compra UIS. Debido a la pandemia y a las SERRAND.
consecuencias econdmicas que esta trajo consigo, se crea una necesidad aln mayor de

GRUPO:

brindar este apoyo extensivo a estudiantes, egresados, profesores, administrativo y en z
Gestion Empresarial
general a toda la comunidad vinculada con la UIS, para que tengan un soporte y un lugar

donde puedan difundir sus productos y servicios, para darle un impulso adicional a sus

A I
negacios; la UIS siempre le ha apostado al emprendimiento sabiendo que jusga, un papel AT 2
1 U Optimizacion e innovacion
importante en la sociedad, en la economia, la region y el pais. Esperamos que este empresarial
proyecto pueda aportar a nuestros emprendedores UIS y asi lograr entre todos las metas
deseadas. CELULAR

3103270388 v
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CATEGORIA 4
ESTUDIANTES DE IX NIVEL
TRABAJO DE GRADO |

RECONOCIMIENTO ACADEMICO Y SOCIAL

BUCARAMANGA SABADO.
Reconocimiento académico

Proyecto: INSTITUTO RED M

Estudiantes: DIAZ PINEDA CRISTIAN DAVID

OF € 3

Reconocimiento social
Proyecto: RELLENOS CARNICOS MOM'CHELO
Estudiantes: BARRAGAN PIMIENTO LILIA CONSUELO

BUCARAMANGA NOCHE.
Reconocimiento académico

Proyecto: ESCUELA PARA NINOS CON DISLEXIA, DISCALCULIA Y DISGRAFIA
Estudiantes: PENALOZA CONTRERAS ADRIANA MARCELA

Reconocimiento académico
Proyecto: FORTALECIMIENTO EMPRESARIAL HIDROBIKE STORE
Estudiantes: ARDILA ANAYA ARTHURY PARRA SANDOVAL EDWI

Reconocimiento académico

Proyecto: LAVADERO AUTOMOTRIZ, APLICANDO SISTEMAS ALTERNATIVOS COMO EL
RECICLAJE DE AGUAY CAPTACION DE AGUAS LLUVIAS

Estudiantes: FLOREZ DUQUE YONIRIS

Reconocimiento social

Proyecto: GRUPO MAESTRO

Estudiantes: GONZALEZ ALARCONGABRIEL ARMANDO GUALDRON TAVERA ANDRES
FELIPE

BARBOSA.

Reconocimiento académico y social

Proyecto: UIS COMPRA UIS

Estudiantes: HERNANDEZ SERRANO [VONNE YANNIBE Y TELLEZ JEREZ HERNEY
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Apéndice D Clasificacion de los 10 mejores emprendimientos para asignacion Premium en pagina web, segun asignacién de puntos

de criterio.
1. Indique cuales ) . . L s . 6. ¢ Cuantos afios
redes sociales tiene 2. (,Co_n que (_:ategona s€ 3. ¢Aque .S't'OS 4. ¢Cual es el tiempo 5. ¢ Qué medios de de funcionamiento
. puntos . identifica su puede enviar su de entrega del : .
Ranking activas en su - . pago dispone? tiene su
L . emprendimiento? producto? producto o servicio? S
emprendimiento: emprendimiento?
Moda para hombre, Moda para
mujer, Accesorios para mujer, Efectivo,
Ler 43 Instagram, WhatsApp ACCesorios para ho”??re' Colombia 1 a 3 dias hébiles Trans_ferenma De 1 a2 afios
puesto Moda para nifios y nifias, bancaria, Efecty,
Bebé, Detalles y sorpresas, Daviplata, Nequi
Avrtes y artesanias
Efectivo,
. Transferencia
2do 39 Instagram, Facebook, . Hogary cocina, Salud y Colombia 3 a 5 dias habiles bancaria, Sucursal De0Oalafio
puesto WhatsApp Bienestar, Alimentos y bebidas :
bancaria, Efecty,
Daviplata, Nequi
Efectivo,
3er Instagram, Facebook Transferencia
36 gram, ' Belleza y cuidado personal Colombia 1 a 3 dias habiles bancaria, Sucursal De 1 a2 afios
puesto WhatsApp ;
bancaria, Efecty,
Daviplata, Nequi
Efectivo, Tarjeta de
ato 35 Instagram, Facebook, Belleza y cuidado personal Colombia 1 a 3 dias habiles credito, T_ransferenma De0Oalafio
puesto WhatsApp bancaria, Efecty,

Daviplata, Nequi
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5to
puesto

6to
puesto

Tto
puesto

8vo
puesto

9no
puesto

10 puesto

34

33

33

33

33

32

Instagram, Facebook,
WhatsApp, Youtube,
www.comebien.co

Instagram, Facebook,
WhatsApp

Instagram, Facebook,
WhatsApp

Instagram, WhatsApp,
Youtube

Instagram, Facebook

Instagram, WhatsApp

Salud y Bienestar

Moda para mujer, Accesorios
para mujer, Detalles y
sorpresas

Moda para mujer, Accesorios
para mujer, Artes y artesanias,
Belleza y cuidado personal

Moda para mujer, Artes y
artesanias, Libros y Papeleria,
Mascotas, Servicios

Moda para mujer, Accesorios

para mujer, Accesorios para

hombre, Detalles y sorpresas,
Artes y artesanias

Artes y artesanias, Salud y
Bienestar, Belleza y cuidado
personal, Alimentos y bebidas,
Productos sostenibles

atodas partes del

mundo

Colombia

Colombia

Colombia

Santander

Colombia

inmediato pago

virtual y se activa la

plataforma

1 a 3 dias habiles

3 a5 dias habiles

1 a 3 dias habiles

1 a 3 dias habiles

1 a 3 dias habiles

Efectivo, Tarjeta de
crédito, Transferencia
bancaria, Daviplata,
Nequi

Efectivo,
Transferencia
bancaria, Daviplata,
Nequi

Efectivo,
Transferencia
bancaria, Daviplata,
Nequi

Efectivo,
Transferencia
bancaria, Nequi

Efectivo,
Transferencia
bancaria, Daviplata,
Nequi

Efectivo,
Transferencia
bancaria, Nequi

Mas de 4 afios

De 0 a1 afio

De 0alafio

Mas de 4 afios

De 1 a 2 afios

De 0 a1l afio




